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ABSTRAKSI

Sumber dana Bank Syari’ah dapat diperoleh dari esyraber
yaitu modal, titipan, investasi dan investasi klsusBegitu pula
lembaga keuangan non bank dalam hal ini adalah BMgja
memperoleh dana dari sumber yang sama.

Salah satunya adalah BMT Hudatama yang memperoleh
sumber dana dengan menghimpun dana dari anggota catan
anggota. Salah satunya dengan menawarkan produparsan.
Simpanan adalah dana yang dipercayakan oleh argglotaanggota,
kepada koperasi dalam bentuk simpanan seperti 8snpdmat dan
simpanan koperasi berjangka.

Dan salah satu simpanan di BMT Hudatama adalahb&aha
(Simpanan Usaha Banyak Manfaat) di mana simparn@eruhtukkan
bagi perorangan maupun lembaga yang mana untuk isp@mg
tabungan dan pengambilan tabungan dapat dilakupanksaja dan
pihak BMT Hudatama memberikan pelayanan prima ydguagan
menggunakan sistem antar jemput untuk nasabah yagm
menabung dan mengambil tabungannya.
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