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GAMBARAN UMUM BNI SYARI'AH CABANG SEMARANG

2.1.Sejarah Berdirinya BNI Syari'ah

BNI Syari'ah Cabang Semarang adalah sebuah permusgasa yang bergerak
pada bidang perbankan. BNI Syari'ah Semarang mkampsebuah kantor cabang
dari BNI yang beroperasi dengan menggunakan sist@ari’ah. Pendirian Unit
Usaha Syari’ah (UUS) ini didasarkan pada pengalapadit yang di alami dunia
perbankan nasional pada pertengahan tahun 1997andinbanyak Bank
Konvensional yang berbasis bunga mengalami negafivead, sehingga banyak
yang dilikuidasi karena mengalami kebangkrutan.

Selain adanya demand dari masyarakat terhadap np@masyari'ah untuk
mewujudkan visinya (yang lama) menjadi universahkiag, BNI membuka
layanan perbankan yang sesuai dengan prinsip algadengan konsep dual
system banking, yakni menyediakan layanan perbankanm dan syari'ah
sekaligus. Hal ini sesuai dengan UU No 10 tahun81¢$&ng memungkinkan
bank-bank umum untuk membuka layanan syari’ah.

BNI Syari'ah didirikan pada tanggal 29 April 200@rd diresmikan oleh
Menteri Keuangan Republik Indonesia yang pada #aatdijabat oleh Dr.
Bambang Sudibyo sebagai langkah awal, unit usafzi'ay menyediakan
layanan perbankan syari'ah melalui lima kantor ogbgaitu di Yogyakarta,
Pekalongan, Jepara, Malang dan Banjarmasin. Untkpearluas layanan pada

masyarakat, masing-masing kantor cabang utamabtdérseembuka Kantor-



10

Kantor Cabang Pembantu Syari’ah ( KCPS). Selangutrerlandaskan peraturan
Bank Indonesia No. 8/3/PBI/2006 tentang pemberjan bagi kantor cabang
Bank Konvensional yang memiliki unit usaha syari'amtuk melayani
pembukaan rekening produk dana syari’ah, BNI Sgharinerespon ketentuan ini
dengan cara bersinergi dengan cabang konvensiama gielakukan Office
Channeling’.

BNI Syari'ah Cabang Semarang pada awalnya adalail helokasi dari
kantor BNI Syari'ah Cabang Jepara karena dalamaspera dianggap tidak
efisien, maka pada tahun 2002 pihak manajemen nuskan untuk
memindahkan kantor BNI Syari'ah Cabang Jepara iberalenjadi kantor
pembantu. Atas perubahan tersebut, BNI Syari'aha@glsemarang berkembang
sangat pesat sampai dengan 2012.

Bank yang berkantor di jalan Ahmad Yani No: 152 8mng ini berada
dilokasi yang sangat strategis dipusat kota sehinggnjadikan BNI Syari'ah
cepat dikenal masyarakat luas, Sehingga berdampaekitifp terhadap

perkembangan BNI Syari’ah sendiri

2.2.Visi dan Misi BNI Syari'ah
BNI Syari'ah mempunyai Visi “medjaBank Syari'ah yang
unggul dalam layanan dan kinerja sesuai dengammkadhingga Insya Allah
membawa berkah”. Adapun Misi yang diemban BNI rBsla adalah

sebagai berikut:
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. Melaksanakan operasional perbankan berdasarkasigpsyari'ah Islam
secarastogomah

. Memberikan kualitas pelayanan yang unggul kepadmabeh dengan
sistemfront end dan otomasonline.

. Mengembangkan kualitas bisnis di segmen pasar ustdlamelalui
kegiatan operasional Kantor Cabang Syari’ah.

. Memberikan kontribusi laba yang optimal terhadapalebank BNI

melalui pendapatan bagi hasil dari kegiatan Ka@tvang Syari'ah.



2.3. Struktur Organisasi dan Tugas Pokok Masing-msing Bidang Kantor Cabang Syari’ah Semarang

| lchw an Razoki Lubis/21894 |

| Pemp Cabang |
PBO
[ Nunuk Nugroho /19835 | [ Fiet Fatimah/25597 | | Bintang SA/27848 | [ IsniSofiana/27847 (06) | [ BudiSetyoko | [ Nurindah H/67937 | [Sriwiayanto/25315 (09)] [ Purw adi ] [ BasukiS/21488(09) | [ Rosita M29896 (09) |
| Pgs.PenyeliaPNS | | Pgs Penyel Processing | | Penyel KUS | | Penyel ORS | [ Pgs.PempKLNUSL | | Penyel Proses | | Penyel PSS | [ Pgs.Penyl Dana SCO | | Penyel Coll & Remedial | | Pgs,Pemp KK |
[ N-Wulan/33174 (05) | [ Praditya /29897 (05) | [ M. Afif Amirilah/69250 | [ Nurin Anitlasari/69244 | | Linda Sari|/33268 (05) | [ UanF.H/33168 (05) | | Fika Safitri’67807 | [ Azizah N.U34132 (04) | | Thorig Adi Wibowo |
[ Ass PNS/Gadai | | Ass AdmPembiayaan | | Ass Unum/Akun | | Teller KLN JPR | [ AssPNSKLNUSL | | Ass Processing | | Pengel Pss | | Ass Pss Dana&SCO | | Ass Collection |
| Irma Yulinaw ati/73852 | | Aries MF/69251 | | Ayu P. Sari/33283 (05) | [ Nida Fauzi)llyah S/69253 | | Ratih J 69248 | ! Ass lPss Dana | Khoilril Anw ar |
[ Ass PNS/Gadai | | Ass Adm Pembiayaan | | Ass Umum | [ AssPNSKLNJPR | [ TellerKLNUSL | Tyas Chairinnisa Ass Collection
| [ | [ I | Marvita I—l—I
| W. Wulan/34730 (04) | [ Satria A B/69249 | | Wakhid Junaedi/33470 | [ T.Agung N/34729 (04) | | Harry Hermawan
[ Teller KLN USL | | Ass Kliring | | Satpam | Aspem Pembiay JPR | |
| | |
Ayu Ismaniar/69245 Jamal : Johan Ernantika Oryzanti.P/32745 (05) Hasan JS/69252
Teller Abd Madijid Aspem Dana JPR Aspem Konsuntif Aspem Konsuntif
| Didik P | i [
Ayu Ismaniar/69245 Ahmad Wahyudi Jamal : Teller PP: Untung SM/69247
Teller Ahmad Hartono Ali Muhson Krisna Dhanita Aspem Konsuntif
Asw in Purbayana Sukohadi Arinanda
Yanto Sulistiyono Bagus
| wan Direct Sales Griya
Pelayan : Amiludin Azis Pelayan |
Agus Yulianto Sopir KLN JPR Nasirul Umam
Y ogi Permana | Direct Sales Griya
Nur sodiq Surono |
Pelayan JPR Deviana
Sopir : Direct Sales Griya
Rifai Gunaw an |
Agus Anisw atin Choirunnisa
Rustam Pengelola THI
Idris
Dimas
KETERANGAN :
Pengelola Pembiayaan 2
Peg Outs 12
Ass Peg Tetap 23
Penyelia 9
PGD 20
BM/OM 2
TOTAL 68

A



1. Pemimpin Cabang
a. Menetapkan rencana kerja dan anggaran, sasaraiujdan yang
akan dicapai, strategi dan rencana program pelaksan
b. Menyelia (mengarahkan, mengendalikan dan mengavsasara
langsung unit-unit kerja menurut bidang tugasnyarda wilayah
kerjanya sejalan dengan sistem dan prosedur yatakbe
c. Memasarkan produk dan jasa-jasa BNI Syari'ah kepsdabah
serta menggali calon nasabah .
2. Pemimpin Bidang Operasional
a. Memberi dukungan kepada pemimpin cabang syari’ahbekerja
sama dalam hal:

* Menyusun rencana kerja dan anggaran, sasaran daaha
penetapan target pelayanan dan tujuan-tujuan y&ag a
dicapai.

* Mengorganisasikan serta mengelola SDM yang adaiti u
front office danback office.

» Pelaksanaan penerbitan garansi bank.

« Memberikan jasa pelayanan BNI kepada nasabah,
Penyediaan informasi dan pelayanan transakswvgidah,
tabunganmudharabah, depositomudharabah dan produk
BNI syari'ah kepada nasabah.

* Pelayanan semua jenis transaksi kas tunai dan gaiman,

Operasionalback office dalam menunjang penyelesaian
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transaksi produk dana, pembayaran jasa yang dgekuk
back office dan unit pemasaran bisnis produksi.

b. Menyelia (mengarahkan, mengendalikan dan mengavgasdra
langsung seluruh unit-unit operasional yang bermidaawahnya
sejalan dengan prosedur dan kebijakan yang ditetaplkeh kantor
besar USY.

c. Memastikan berjalannya program-program peningkatadaya
pelayanandgervice culture enhancement) dari kantor besar USY

3. Penyelia Pelayanan Nasabah

a. Menyelia langsung seluruh kegiatan pelayanan yaifakukan
asisten pelayanan nasabah antara lain meliputi:

- Pembukaan dan pengelolaan rekening, transaksi frzta
dalam maupun luar negeri, penerbitan Bidid, phone plus,
serta melayani transaksi pencairan deposito dafidai.

- Melakukanreferral dancross seling kepadawalk in customer
serta mengarahkan nasabah untuk menggunakan saluran
berbiaya rendah (ATMphone plus) kepada nasabah yang akan
datang.

b. Bertanggung jawab untuk mengontrol dan memecahkan
permasalahan yang ada, mengelola kepegawaian tliyang

dikelolanya, memeriksa pelaporan-pelaporan yangadibnitnya.
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c. Mengupayakan berjalannya program-program peningktaaya
pelayanan gervice culture enhancement) dari kantor besar USY
atau Kantor Wilayah.

. Penyelia Keuangan dan Umum

a. Menyelia seluruh pegawai di unit administrasi keggan dan
umum untuk memberikan pelayanan terbaik dalam pelage
administrasi keuangan dan umum cabang syari’ardataha:

- Mengelola sistem otomasi di KCS dan Cabang Pemisyattiah

- Mengelola kebenaran dan sistem transaksi keuangdoang
syari'ah dan cabang pembantu syari’ah

- Mengelola laporan harian sistem kantor cabang 'syardan
cabang pembantu syari’ah

- Mengendalikan transaksi kantor cabang syariah dabarg
pembantu syari'ah

- Mengelola laporan kantor cabang pembantu syari’ah

b. Menyelia langsung seluruh kegiatan pengelolaan @idtrasi
kepegawaian, kebutuhan logistik, akomodasi, tratapio dan
penyelenggaraan administrasi umum dan kearsipan.

c. Mendukung dan mensupport  berjalannya program-program
peningkatan budaya pelayanaeryice culture enhancement) dari

kantor besar USY atau Kantor Wilayah.
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5. Penyelia Operasional
a. Menyelia langsung pegawai di unit administrasi dstike dan
kliring dan melaksanakan kegiatan meliputi: Mengelwansaksi
kliring termasuk KUihkaso dalam negeri, Melaksanakaamtry
transaksi keuangan secara kliring/pemindahan kandaistem,
Mengelola daftar hitam/nasabah penarik cek kosdtgngelola
komunikasi cabang, Menyelesaikan transaksi dafter terbuka
(DPT) rupiah
b. Mendukung danmensupport  berjalannya program-program
peningkatan budaya pelayanaeryice culture enhancement) dari
kantor besar USY atau Kantor Wilayah.
6. Penyelia Pemasaran Bisnis
a. Menyelia langsung kegiatan:
* Memasarkan produk dan jasa perbankan kepada
nasabah/calon nasabah
« Mengelola permohonan pembiayaan ritel (produktif,
konsumtif)
* pemantauan nasabah dahektibilitas
* Mengelola kualitas portepel pembiayaan dan pengiles
pembiayaan bermasalah
* Membantu Kantor Besar USY/cabang lain di bidang

pemasaran bisnis
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* Melayani dan mengembangkan hubungan dengan nasabah
non ritel
* Melakukan penelitian potensi ekonomi daerah dan
menyusun peta bisnis
b. Mendukung danmensupport  berjalannya program-program
peningkatan budaya pelayanan (service culture eenaent) dari
kantor besar USY atau Kantor Wilayah.
7. Asisten Pemasaran Bisnis
Di bawah penyeliaan atasannya drarp aktif dalam
melaksanakan kegiatan:
* Memasarkan dan mengelola pembiayaan konsumtif
*  Membantu memasarkan produk dan jasa BNI Syari'epaia
nasabah/calon nasabah
* Membina hubungan dan memantau pertumbuhan aktivéaabah
non ritel.
8. Teller
Di bawah penyeliaan, pengendalian serta pengawsséamnggung
jawab penuh untuk menyediakan pelayanan transakss/tuai,
pemindahan kliring serta transaksi keuangan lainkgpada nasabah
sesuai dengan standar layanan yang ditetapkankukelarefferal walk in
customer serta mengarahkan nasabah untuk menggunakan rsalura

berbiaya rendah (ATMphone plus) kepada nasabah yang datang.
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9. Asisten Pelayanan Nasabah
Di bawah penyeliaan atasannya bertugas: Mendreiiformasi
produk dan jasa BNI Syari'ah kepada nasabah, Metaelan melayani
pembukaan rekening giro, tabungan, THI, depositoelakbanakan
penjualan melaluiross seling.
10. Asisten administrasi Pembiayaan
Mempunyai tugas: Mengelola administrg@mbiayaan dan
portepel pembiayaan, Memantau proses pemberian iggaain,
Mengelola penerbitan jaminan bank.
11. Asisten Keuangan dan Umum
Di bawah penyeliaan atasannya berperan aktif degratan:
a. Mengelola sistem otomasi di kantor cabang syaritlin cabang
pembantu syari’ah

b. Mengelola kebenaran dan sistem transaksi keuangbang syari’ah
dan cabang pembantu syari'ah

c. Mengelola laporan harian sistem kantor cabang 'syadan cabang
pembantu syari'ah

d. Mengendalikan transaksi pembukuan kantor cabangi'a@yadan
cabang pembantu syari'ah

e. Mengelola laporan kantor cabang syari’ah
f. Pengelolaan administrasi kepegawaian
g. Kebutuhan logistik, akomodasi

h. Transportasi dan penyelenggaraan administrasi udamkearsipah

® Profil BNI Syari'ah
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2.4. Produk- produk BNI Syari'ah

Sebagai perusahaan yang menjalankan fungsi intésiethtara nasabah
yang menyimpan atau menginvestasikan dananya dsebala yang menerima
pembiayaan serta melayani transaksi jasa perbaskanai kaidah Syari'ah,
secara garis besar lini bisnis strategis BNI Sgarterdiri dari:
a. Pendanaan

BNI Syari'ah telah dilakukan berbagai inisiatiftuk meningkatkan
dana pihak ketiga. Setelahin off, BNI Syari'ah melakukan perubahan nama
produk tabungan menggunakan kata Hasanah. Selmgah¢tabungan BNI
iB Plus berubah nama menjadi Tabungan iB HasanahinSitu, pada tahun
2010 diluncurkan produk baru untuk memfasilitasisatmh yang aktif
bertransaksi bisnis, yaitu Tabungan iB Bisnis Hakarmabungan iB Bisnis
Hasanah adalah tabungan yang diperuntukkan bagbahsyang bergerak
dalam dunia bisnis usaha, dimana detail mutasiasetiansaksi sangat
diperlukan. Kelebihan tabungan iB Bisnis Hasanahdifengkapi dengan
deskripsi dan keterangan transaksi yang jelas.

Bisnis penghimpunan dana BNI Syari'ah tumbuh berktaategi
pemasaran produk unggulan serta pengembangangariRgoduk unggulan
penghimpunan dana adalah Tabungan iB Hasanah damdan iB Bisnis
Hasanah. Produk Tabungan iB Hasanah memiliki keulaggkompetitif yaitu
bagi hasil yang bersaing dengan produk sejenis Baydri’ah lainnya,

mendapatkan BNI Syari'ah Card yang berfungsi seb&geu ATM dan
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Kartu Debit. Selain itu dilengkapi dengan fasiligbanking terlengkap dan
coverage area layanan yang luas.

Strategi utama untuk memasarkannya adalah dengameaber get
member melalui program “Silaturahmi Mendulang Rezeki”, ogram
“TabunganKu iB Masuk Sekolah” serta pemberian Hadangsung untuk
setiap pembukaan rekening. Selain itu untuk lebéndekatkan diri kepada
masyarakat, BNI Syari'ah juga membuka gerai padasaacara pameran baik
skala nasional maupun lokal.

a. Tabungan
Total dana yang berasal dari tabungan sampai deBgsember 2011
sebesar Rp1,980. Perolehan penghimpunan dana daun@an tersebut
terdiri dari Tabungan iB Hasanah, Tabungan iB Priaganah, Tabungan
iB Bisnis Hasanah, TabunganKu iB, Tabungan iB THiskhah dan
Tabungan iB Tapenas Hasanabh.

b. Deposito
Total dana yang berasal dari deposito sampai demmgEsember 2011
sebesar Rp2,643 triliun meningkat hampir Rp500 amiliPerolehan
penghimpunan dana tersebut berasal dari DeposifmaRudan Valas.
Pertumbuhan Deposito didukung oleh loyalitas danningkatnya
kepercayaan nasabah kepada BNI Syari'ah.

c. Giro
Total dana BNI Syari’ah yang berasal dari Giro sangengan Desember

2011 sebesar Rp538,7 miliar meningkat sebesar Rpili@r. Giro
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tersebut terdiri dari Giro wadiah Rupiah dan VaRsrtumbuhan jumlah
Giro dapat dijadikan sebagai indikator peningkataktivitas bisnis
nasabah.

b. Pembiayaan

Segmentasi pembiayaan BNI Syari'ah dibagi menjadnédesial, ritel
produktif, ritel konsumtif, dan kartu pembiayaartrafgi penyaluran dana
tahun 2011 yaitu difokuskan pada bisnis ritel kaneu Guna menunjang
strategi tersebut maka ditetapkan beberapa prodggulan yaitu Griya iB
Hasanah, Gadai Emas iB Hasanah, iB Hasanah Caftdndgea Haji iB
Hasanah, dan Wirausaha iB Hasanah.

Keunggulan kompetitif oleh masing-masing produk ladaproses
aplikasi yang cepat, persyaratan yang mudah, mtgsing yang bersaing.
Berdasarkan akad atau skim pembiayaannya, pembiaip®d Syari'ah
sampai dengan Desember 2010 didominasi oleh peadmagengan skim
murabahah, yaitu sebesar 71,75% dari total pembiayaan, aebesar
Rp2,553 triliun. Selanjutnya pembiayaan dengan skimyarakah sebesar
Rp624,8 miliar atau dengan porsi 17,56%. Sedangieanbiayaan dengan
skim mudharabah sebesar

Rp87,3 miliar atau dengan porsi 2,45%.

Pembiayaan berdasarkan skim pembiayaan adalahesdieaigut :

Uraian Sebelum spin off Sesudgh spin off| Sesudah spin off
Desember 2010 Juni 2010 Desember 2010
Murabahah 2,473,721 2,323,349 2,553,092
Mudharabah 84,741 93,92: 87,32;
Musyar akah 516,84 492,37: 624,82(
Lainya 190,167 224,888 293,249

Disajikan dalam jutaan rupiah
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BNI Syari'ah memiliki berbagai jenis produk dangagsang relatif lengkap
untuk memenuhi kebutuhan individu, usaha kecil, aetitusi. Produk dan jasa
yang tersedia untuk individu, usaha kecil maupustitusi meliputi produk
pembiayaan, produk investasi, produk simpanan, @ea-jasa perbankan.
Keseluruhan produk tersebut dapat digunakan oléirue lapisan masyarakat
tanpa membedakan etnis maupun agama.

a. Produk individu

iB Hasanah Card, merupakan Kartu Pembiayaan yamfungsi
seperti kartu kredit berdasarkan prinsip syarailbagaimana diatur dalam
fatwa Dewan Syari’ah Nasional (DSN) nomor 54/DSN-IX¥2006 tentang
Syari’ah Card.

Griya iB Hasanah, merupakan fasilitas pembiayaamg ydiberikan
kepada individu untuk membeli, membangun, merenowasah (termasuk
ruko, rusun, rukan, apartemen dan sejenisnya), nd@mbeli tanah kavling
serta rumah indent, yang besarnya disesuaikan dewaituhan pembiayaan
dan kemampuan membayar kembali masing-masing calsabah.

Talangan Haji iB Hasanah adalah fasilitas pembiayaasumtif yang
ditujukan kepada nasabah untuk memenuhi kebutubtoram awal Biaya
Penyelenggaraan Ibadah Haji (BPIH) yang ditentukéeh Departemen
Agama, untuk mendapatkan nonseat porsi haji dengan menggunakan akad
ijarah. Talangan Haji iB Hasanah dapat diberikan kepadalmah yang sudah

memiliki Tabungan iB THI Hasanah.



23

Gadai Emas iB Hasanah atau disebut juga pembiayadin
merupakan penyerahan hak penguasaan secara feslkbatang berharga
berupa emas (lantakan dan atau perhi#emerta aksesorisnya) dari nasabah
kepada bank sebagajunan atas pembiayaan yang diterima.

Tabungan iB THI Hasanah Tabungan iB Haji Hasandksdiin untuk
membantu individu dalam merencanakan pemenuharaBranyelenggaraan
Ibadah Haji.

Tabungan iB Hasanah Tabungan iB Hasanah hadir untrkenuhi
kebutuhan anda dalam mengelola dana serta melakid@saksi sehari-hari.
Tabungan iB Hasanah dilengkapi dengan kartu ATMgyaerfungsi juga
sebagai kartu debit yang dapat dipergunakan untekramsaksi pada
merchant berlogo MasterCard di seluruh dunia. Selain itupureggan iB
Hasanah juga dapat diakses melaiternet banking, SMS banking, danphone
banking. Tabungan iB Hasanah dapat dibuka, tarik, danr s#itcseluruh
cabang BNI.

Tabungan iB Prima Hasanah Tabungan iB Prima Hasaadahah
produk turunan dari Tabungan iB Hasanah yang d&ruuntuk individu
yang menginginkan layanan lebih dan diberikan itasiexecutive lounge di
bandara kota-kota besar di Indonesia.

Tabungan iB Tapenas Hasanah, Tabungan iB Taperss&laadalah
tabungan perencanaan dalam mata uang Rupiah yanmatdlan untuk
mewujudkan rencana masa depan, misalnya untuk p@mdidikan, umroh,

pernikahan, dan liburan.
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Multiguna iB Hasanah, merupakan fasilitas pembiay&ansumtif
yang diberikan kepada anggota masyarakat untuk miefdrang kebutuhan
konsumtif dengan agunan berupa barang yang dibifg@abila bernilai
material) dan atau aset tetap yang ditujukan ukél&ngan professional dan
pegawai aktif yang memiliki sumber pembayaran kdimdari penghasilan
tetap dan tidak bertentangan dengan peraturan geemgrundangan yang
berlaku serta tidak termasuk kategori yang dihaeamdalam Syari’ah Islam.

Selain produk-produk individu tersebut di atas, BSyari'ah juga
menyediakan produk pembiayaan kendaraan bermotoduk pembiayaan
multijasa, pembiayaan untuk pendidikan, kiriman gjaRliring, RTGS,

remittance, TabunganKu iB, dan Deposito iB Hasanah.

. Produk Usaha Kecil

Tabungan iB Bisnis Hasanah, Tabungan iB Bisnis ksaadalah
produk yang ditujukan untuk usaha kecil atau us@esorangan yang
menginginkan catatan mutasi rekening yang lebihidéalam buku tabungan.
Tabungan iB Bisnis Hasanah dilengkapi dengan kA yang berfungsi
juga sebagai kartu debit yang dapat dipergunakdonkupertransaksi pada
merchant berlogo MasterCard di seluruh dunia. Selain itlpuregan iB Bisnis
Hasanah juga dapat diakses melaiternet banking, SMS banking, danphone
banking. Tabungan iB Bisnis Hasanah dapat dibuka, tagk, getor di seluruh
cabang BNI. Tabungan ini dilengkapi dengan fasikseecutive lounge.

Giro iB Hasanah adalah rekening giro yang dilengklepgan fasilitas

cek/bilyet giro untuk menunjang bisnis usaha ketdu usaha perorangan.
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Giro iB Hasanah dapat diandalkan karena mempungaydk fasilitas dan
keunggulan.

Wirausaha iB Hasanah adalah fasilitas pembiayaadugtif yang
ditujukan untuk memenuhi kebutuhan pembiayaan usahha produktif
(modal kerja dan investasi) yang tidak bertentandangan Syari’ah dan
ketentuan peraturan perundangan yang berlaku.

Tunas Usaha iB Hasanah adalah pembiayaan moda #er atau
investasi yang diberikan untuk usaha produktif yéesgible namun belum
bankable dengan prinsip Syari'ah dalam rangka mendukung kpataan
Instruksi Presiden nomor 6 tahun 2007.

CCF iB Hasanah, merupakan pembiayaan yang dijaemgahcash,
yaitu dijamin dengan simpanan/investasi dalam bemwkeposito, giro, dan
tabungan yang diterbitkan BNI Syari’ah.

Kopkar/Kopeg iB Hasanah adalah fasilitas pembiayaadharabah
produktif di mana BNI Syari'ah sebagai pemilik damaenyalurkan
pembiayaan dengan polaexecuting kepada Koperasi Karyawan
(Kopkar)/Koperasi Pegawai(kopeg) untuk disalurkanasa prinsip Syari'ah
kepadaend user/karyawan.

Usaha Kecil iB Hasanah adalah pembiayaan Syariaiy yligunakan
untuk tujuan produktif (modal kerja maupun invegtd®epada pengusaha
kecil berdasarkan prinsip-prinsip pembiayaan SghriSelain produk-produk

usaha kecil tersebut di atas, BNI Syari'ah juga yediakan produk Garansi
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Bank, SKBDN, SKB-DK, kiriman uang, kliring, RTGS,ad Deposito iB

Hasanabh.

. Produk institusi

Usaha Besar iB Hasanah adalah pembiayaan Syasiad gigunakan
untuk tujuan produktif (modal kerja maupun inveBtdepada pengusaha
berbadan hukum yang berada pada skala menengabedan dalam mata
uang Rupiah maupun valas.

Sindikasi iB Hasanah adalah pembiayaan yang diberideh BNI
Syari'ah bersama dengan perbankan lainnya untuk hiagai suatu
proyek/usaha yang berskala sangat

besar dengan syarat-syarat dan ketentuan yang saemggunakan
dokumen yang sama dan diadministrasikan oleh Agel gama pula.

Multi finance iB Hasanah adalah penyaluran pemiaay&angsung
dengan polaexecuting, kepada multifinance untuk usahanya di bidang
perusahaan pembiayaan sesuai dengan prinsip Syari'a

Pembiayaan Kerjasama dengan Dealer iB Hasanah,paiem pola
kerjasama pemasaran dengdealer dilatarbelakangi oleh adanya potensi
pembiayaan kendaraan bermotor secara kolektif yaatjpatkanend user
dalam jumlah yang cukup banyak.

Fleksi B Hasanah, adalah kerjasama dengan persaha
lembaga/instansi dalam rangka pembiayaan kepadawpémya. Dalam
kerjasama ini perusahaan melakukan pendebetan ugdjik kepentingan

angsuran pegawai.
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Cash Management, adalah jasa pengelolaan selukehimg seperti

corporate inter net banking yang dapat digunakan oleh

perusahaan/lembaga/instansi. Produk ini dilengkigrigan fasilitasvirtual

account.

Payment Center, adalah kerjasama BNI Syari’ah demgausahaan

dalam hal jasa penerimaan pembayaran untuk kegentiperusahaan. Jasa

ini dapat digunakan untuk penerimaan pembayarag kalieh, tagihan listrik

dan sebagainya.

Payroll Gaji, adalah layanan pembayaran gaji yaladsukan oleh BNI

Syari'ah atas dasar perintah dari perusahan/insiaembayar gaji untuk

mendebet rekeningnya dan mengkredit rekening kaagaya.

d. Produk- Produk Jasa

Adapun produk- produk jasa yang ditawarkan oleh BE3yari'ah

adalah sebagai berikut :

a)

b)

Inkaso, sangat cocok bagi nhasabah yang membutuhkan penagéraat-
warkat yang berasal dari kota lain secara cepatdsan. Baik dari cabang
syari’ah ke cabang konvensional maupun sebaliknya.

Kiriman uang dengan fasilitas On-line, baik dari cabang syari'ah ke
cabang konvensional maupun sebaliknya. Yang pefaksaya dilakukan
pada saat sistebross dalam keadaa@n-line.

Garansi Bank (kafalah), dapat diterbitkan oleh cabang syari'ah dengan
ketentuan bahwa nasabah harus menyetorkan jaméetmsa 100% dari

nominal garansi.
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d) SMS Banking, Mobile Banking, Internet Banking: merupakantrend
layanan perbankan yang saat ini, di mana nasatak perlu datang ke
bank bersangkutan untuk melakukan transaksi, nhdaiba melakukan di

manapun berada. misalnya: transfer, cek saldoladtahain.



