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ABSTRAK

Judul :MANAJEMEN PEMASARAN DALAM MENINGKATKAN
PENERIMAAN PESERTA DIDIK DI TK AL FIRDAUS
JATISARI SEMARANG

Penulis : INA KOMARIAH
NIM : 083311013

Skripsi ini membahas tentang manajemen pemasatam gaeningkatkan
penerimaan peserta didik dilatarbelakangi olehgsaran yang dilakukan untuk
mengatasi persaingan global dengan sekolahan kiriydi ini dimaksudkan
untuk menjawab permasalahan: (1) Bagaimana peraacapemasaran dalam
meningkatkan penerimaan peserta didik di TK Al-&irgl Jatisari Semarang ? (2)
Bagaimana pelaksanaan pemasaran dalam meningkstkarimaan peseta didik
di TK Al-Firdaus Jatisari Semarang? (3) Bagaimavaluasi pemasaran dalam
meningkat penerimaan peseta didik di TK AL-Firdaldatisari semarang?
Permasalahan tersebut dibahas melalui studi lapayayay dilaksanakan di TL Al
Firdaus yang mana sekolahan ini dijadikan sebagabsr informasi data untuk
mendapatkan potret, gambaran, jawaban dan hasilntrajemen pemasaran
dalam rangka meningkatkan penerimaan peserta dd#éam hal ini data
diperoleh dengan cara, wawancara, bebas dan tdrpingbservasi dan
dokumentasi . semua data nanti akan dianalisis rigégk yaitu dengan
menuangkan hasil ke dalam kalimat-kalimat yang dlisu sedemikian rupa
sehingga dapat menjadi kalimat yang tersusun deragan

Hasil penelitan menunjukkan bahwa: (1) perencana@najemen
pemasaran di TK Al Firdausadalah hal ini adalalepesinaan pemasaran proses
penyusunan perencanaan pemasaran dilaksanakapiwlpiman sekolah, hal ini
dikarenakan agar perencanaan pendidikan yang ditakan akan dapat tersusun
lebih efektif. (2) pelaksanaan manajemen pemasatalam meningkatkan
penerimaan peserta didik dalam hal ini adalah wogadisasi dari program yang
telah dicanangkan dalam rencana proses promosjguaakan media brosur,
pamflet, lewat wali murid, lewat teman dan yangim@alunggul adalah lewat
masyarakat itu sendiri. (3) evaluasi manajemen pama untuk meningkatkan
penerimaan peserta didik adalah dengan menggurtakdagai strategi, semua
strategi telah dilaksanakan dengan baik oleh sqmninak sekolah.

Jadi dalam hal untuk meningkatkan penerimaan Eeskdik hal yang
paling ampuh dalam proses pemasaran adalah dayama&at dan dari pendidik
itu sendiri dimana pendidik selalu santun dan raaik@n menimbulkan efek yang
positif bagi sekolahan tersebut.
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