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BAB Il

PELAKSANAAN PEMBIAYAAN MURABAHAH

DI KIKS BMT MADANI PATI

A. Pofil Koperasi Jasa Keuangan Syari'ah (KJKS) Baitul Maal Wa
tamwil (BMT) MADANI Pati
1. Sejarah berdirinya KIKS BMT Madani.

BMT MADANI adalah Lembaga Keuangan Syariah Mikronga
berbadan hukum Koperasi Jasa Keuangan syari’ah KIBEMT
Madani didirikan karena rasa keprihatinan terhddaplisi ekonomi
masyarakat dan bertujuan membantu peningkatan taredpp
masyarakat dalam bidang ekonomi. Melalui Lembagaakgan
Syariah Mikro ini diharapkan potensi perekonomiaasyarakat
akan tergarap dengan baik sesuai dengan polaayaRengelolaan
BMT Madani menggunakan prinsip-prinsip syari'ahn@eapan bagi
hasil dalam setiap transaksi (akad) merupakan upasmghindari
sistem riba sedini mungkih.

BMT merupakan salah satu dari lembaga keuangarorbikkan
bank yang beroperasi berdasarkan prinsip- pringgri'ah Islam
(untuk selanjutnya disebut syari'ah). Lembaga mstiasi antara
pihak yang memiliki kelebihan dana (investor) dengehak yang

memerlukan dana (pelaku usaha). BMT merupakan Igaba

!Brosur KJKS BMT madani Pati
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keuangan mikro yang berlandaskan syari'ah. SelairBMT juga

dapat dikatakan sebagai suatu lembaga swadaya rakalyd_ SM)

yang bergerak dibidang keuangan. Ini disebabakasnkaBMT

tidak hanya bergerak dalam pengelolaan modal (usag), tetapi
BMT juga bergerak dalam pengumpulan zakat, Infag, $hadagah
(Z1S). Ini merupakan sebuah konsekuensi dari namnatoysendiri

yaitu Bait Al Maal Wat Tamwil. Pengertian dari Bal Maal

merupakan lembaga pengumpulan dana masyarakatdysadgrkan

tanpa tujuan profit. Sedangkan, pengertian Bait aamwil

merupakan lembaga pengumpulan dana (uang) gundurbea

dengan orientasi profit dan komersial.

BMT berbadan hukum Koperasi Jasa Keuangan Syari’ah
(KIKS). Ketentuan yang terdapat didalam UU no. &tubh 1992.
Legalitas KJKS juga diperkuat lagi oleh keputusaenkdri Negara
Koperasi dan Usaha Kecil dan Menengah Republik ied@a No.
91/Kep/M.KUKM/I1X/2004 tentang petunjuk pelaksangamperasi
Jasa Keuangan syari'ah. Dengan segala keputusaegdla sesuatu
yang terkait dengan pendirian dan pengawasan BNMadbedibawah

Departemen Koperasi dan Usaha Kecil dan Menehgah.

’Keputusan Menteri Negara Koperasi Dan Usaha KecdnDMenengah Republik
Indonesia Nomor : 91/Kep/M.KUKM/IX/2004 Tentang uPgik Pelaksanaan Kegiatan Usaha
Koperasi Jasa Keuangan Syari'ah Menteri Negara KapeDan Usaha Kecil Dan Menengah
Republik Indonesia.
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BMT Madani telah memperoleh izin operasional dari
pemerintah dengan diterbitkannya badan hukum
N0.226/BH/XIV.17/VII/2008 tanggal 26 Juli 2008 dasudah
menjadi anggota Asosiasi BMT Indonesia (ABSINDOjpkebulan
Januari 2009.

KJKS BMT Madani didirikan pada 26 Juli 2008 di Ket@tan
Margoyoso Kabupaten Pati. Yang diketuai oleh bafakrianto,
S.Pd.I dengan beranggotakan 25 anggota. KJKS BMTakia
bertempat di JI. Ronggo Kusumo k.m 0,5 Desa Ngeknglaul
Kecamatan Margoyoso Kabupaten Pati. Kas buka jarf008/d
15.00 WIB. Anggota yang mengunakan akad murabahdh tahun
2010 sebanyak 176 anggota, tahun 2011 sebanyatr86§°

2. Struktur Organisasi dan Job Description KJKS BMT Madani
Struktur organisasi pada KIJKS BMT Madani Pati terdi
atas:

1. Manajer: berwenang dan bertanggung jawab dalamiktakan
program BMT dan membawahi secara langsung bagian
administrasi pembukuan (AP), teller, dan bagianketarg.

2. Administrasi pembukuan: bertanggung jawab dan beawe
mengatasi pendokumentasian (kearsipan), kelengkapan
data/bukti- bukti mutasi untuk kebenaran pencatdtansaksi

sesuai dengan prinsip akuntansi Islam tepat paditumga.

®Hasil wawancara dengan Bapak Abdul Muhid, manajéK& BMT Madani Pati,
tanggal 28 Maret 2012
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Mengendalikan biaya operasional BMT guna menjanaigidtan
operasional dan admininstrasi BMT agar berjalarktgfelan
efesien agar sesuai dengan kebijakan yang telariskgn oleh
BMT sendiri. Bagian ini langsung membawahi urusan
administrasi pembiayaan, urusan administrasi keamnglan
administrasi intern.

. Teller/Kasir: bertanggung jawab melaksanakan shblaktifitas
yang berhubungan dengan transaksi kas, mengatur dan
bertanggung jawab atas pelaksanaan administrasilajgoran
perincian kas setiap hari.

. Marketing: bertanggung jawab menjual produk daningkatkan
citra, pelayanan BMT baik pembiayaan maupun tabundgn
membina, mengatur serta mengawasi dan melaksahakgatan
mengamankan posisi BMT dalam hal pembiayaan dapasiem
anggota sesuai dengan AD/ART.

Adapun struktur organisasi Koperasi Jasa Keuangan
Syari'ah (KJKS) BMT Madani adalah sebagai berikut:
Penasehat : 1. H. Abdul Ghofar Rozin, M.Ed

2. Syaiful Ulum, S.Pd
Susunan Pengurus
Ketua : Suprianto, S.Pd.I
Sekretaris : Naili Nurrahma, S.HI

Bendahara : Irham Shodiqg, S.Pd.|



Pengawas

Ketua

: 1. Zulikah, S.Pd

2. Abdurrohim, S.Th.l

Dewan Pengawas Syari'ah

Pengelola
Manager
Pembukuan
Kasir

Marketing

1 1. KH. Junaidi Ms

2. KH. Badrudin

: Abdul Muhid, S.HI

. lzzatin Nisa’

: Lilis Wijayanti

: 1. Ali Maftuhin, SE

2. Aris

3. Nor Ahmad Thoyyib

STRUKTUR ORGANISASI KJKS BMT MADANY
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RA
DEWAN
PENGURUS [....0 PENGAWAS
MANAJER | ...
; KOMITE _ I
PEMBIAYAAN  i---]  kasir
MARKETING ACCOUNTING

* Dokumentasi data-data buku profil kelembagaan KBKS MADANI Pati.
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KETERANGAN :

1. = Garis Instruksi dan Pertamggawaban
2 . = Garis Koordinasi dan Konsultasi

3. e = Garis Pengawasan

4. ] = Lembaga Struktural

5. g = Lembaga Fungsional

B.

3. Visi dan Misi KIKS BMT MADANI
1) Visi KJKS BMT Madani.
“Terciptanya Koperasi Jasa Keuangan Syariah (KIJBS)T
Madani yang tangguh dan mapan dengan berlandas&sms
syariah untuk memberdayakan ekonomi masyarakat”.
2) Misi KIKS BMT Madani.
a. Menyelenggarakan pelayanan prima kepada Anggotan ca
anggota sesuai jati diri koperasi syariah.
b. Menjalankan kegiatan usaha jasa keuangan syariapade
efektif, efisien dan amanah.
c. Memberdayakan potensi masyarakat agar tercipta
perekonomian yang mandiri, kuat dan sejahtera.
d. Menjalin kerjasama dengan Pemerintah dan mitrakesfaha
lain demi tertib dan lancarnya kegiatan usaha KiMé8ani>
Budaya KJKS BMT Madani

a. Filosofi kerja:

2012.

> Dokumentasi data-data buku profil kelembagaan KBKS MADANI Pati 30 Maret



48

Seluruh karyawan Koperasi Jasa Keuangan Syari’'dK 9K Baitul
Maal Wat tamwil (BMT) MADANI dalam bekerja harusddisari oleh 4
(empat) hal yaitu:
1. Keyakinan, yaitu:
a. Yakin dengan prospeknya
b. Yakin dengan keputusannya
c. Yakin dengan kemampuannya
2. Keberanian, yaitu:
a. Berani mengambil resiko
b. Berani bertanggung jawab
c. Berani bersaing sehat
3. Kecepatan yaitu:
a. Cepat mengambil keputusan
b. Cepat mengambil tindakan
c. Cepat mengambil langkah evaluatif dan inovatif
4. Kecermatan, yaitu:
a. Cermat dalam berfikir
b. Cermat dalam mengambil keputusan
c. Cermat dalam mengambil tindakan
b. Prinsip kerja:
Seluruh karyawan Koperasi Jasa Keuangan Syari'aiK®K Baitul Maal

Wa tamwil MADANI dalam bekerja harus didasari oleprinsip
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profesionalisme syari’ah yang meliputi 4 (empat) ye@ng sangat prinsip

yaitu:

1. Lillahi ta’ala, orang yang memiliki sikap profesional adalah grgang
dalam bekerja senantiasa memiliki visi atau arah iat yang jelas,
(sesungguhnya pekerjaan itu bergantumg denganyajattan segala
sesuatu itu hasilnya juga bergantung pada niatdyd(ttafak ‘Alaih)).
Visi paling subtantif dari seluruh amaliah manusi@unia adalah
Lillahi ta’ala (Tidaklah Aku ciptakan Jin dan Manusa kecuali untuk
beribadah. Q.S.Adz-Dzariat:56 Agar pekerjaan itu dapat diterima oleh
Allah sebagai ibadah maka tidak boleh tidak haiksrghkan sebaik-
baiknya sehingga menjadi amal shalih, karena haekerjaan yang
dilakukan dengan cara yang terbaik sehingga meikgiagproduk yang
terbaik pulalah yang dapat diterima oleh Allah gehébadah.

2. Amanah, seorang profesional adalah seorang yang mampulaat
dipercaya, dan selalu menepati apa yang menjadewamg, tugas dan
tanggung jawabnya secara tepat, objektif dan peimual. Seorang
profesional tidak akan tidak pernah menghianatiursél janiji,
komitmen, fungsi, tugas, wewenang, dan tanggung alaya.
Perhatikan Al-Hadist berikutApabila suatu amanah itu dikhianati
maka tunggu saja kehancurannya. (Muttafak ‘Alaih).

3. Khabir, syarat mutlak dari seorang profesional adalah ililem
pengetahuan dan keahlian yang memadahi yang sésngan bidang

tugas, fungsi dan tanggung jawabnya. PerhatikaHalist berikutBila
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suatu urusan ditangani oleh orang yang bukan ahliaymaka tunggu
saja kehancurannya. (Muttafak ‘Alaih).

4. Ahsanu’ amalg ciri dari sikap profesional adalah, ia akan melain,
memberikan, dan mempersembahkan hasil pekerjaam tgabaiknya.
(Sesungguhnya Allah menyukai seseorang diantara kanyang
apabila bekerja dilakukan dengan sempurna/sebaik mgkin. (H.R.
Baihagj)).°

Produk-Produk Di KIKS BMT MADANI Pati

Sesuai dengan tujuan BMT tersebut diatas, maka BkiTisaha
untuk menjalankan kegiatannya dan sekaligus mengegkian usahanya
semaksimal mungkin, sejauh tidak melanggar batabatasan syari'ah.
Mengingat segala aktifitas, mulai dari pendirianmpai operasional
perusahaan adalah berdasarkan prinsip syari'ah.

Sebagai konsekuensinya, dalam menjalankan kegiataha-
usahanya pun perusahaan mengembangkan produk dan jang
disesuaikan dengan landasan syari’ah antard lain:

1. Penghimpunan Dana (Funding)

a. Simpanan Suka Rela Lancar (S| RELA)
Simpanan ini merupakan simpanan yang menggunakad ak
Mudharabah dalam melakukan transaksinya, simpamasering di
gunakan oleh para Nasabah yang notabene masih atsawaepada

para perkumpulan pengajian karena sifat sifatsiampanan ini adalah

® Dokumentasi dari Buku Pedoman Operasional BakuBKIT MADANI Pati
"Brosur KJKS BMT Madani Pati
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diberuntukkan bagi mereka yang penyetorannya tdeap skalanya

kecil. Ketentuan dalam simpanan ini adalah:

1) Simpanan awal minimal Rp. 20.000,- untuk umum, Rp000,-
untuk pelajar.

2) Simpanan dapat disetor dan diambil sewaktu-waktu.

3) Bagi hasil dihitung atas dasar saldo harian derggas minimal

Rp. 50.000 dibayarkan setiap akhir bulan.

4) Nisbah Bagi Hasil 25% : 75% (Anggota : BMT).
. Simpanan Hari Raya (S| HARYA)
Ketentuannya adalah:

1) Buka rekening minimal 6 (enam) bulan sebelum Haay&
Idul Fitri dan Simpanan awal (buka rekening) minlinRp.
100.000,-

2) Simpanan selanjutnya disetor minimal satu bulanalsek
sebesar Rp. 50.000,- atau lebih dan diambil sdantsebelum
hari raya idul fitri.

3) Bagi Hasil dihitung setiap akhir bulan berdasadsddarian.

4) Nisbah bagi hasil 36% : 64% (Anggota : BMT).

. Simpanan Ibadah Qurban (SI IQBA)

Simpanan Qurban merupakan simpanan yang mana
diperuntukkan bagi mereka yang ingin berqurban phda raya
qurban, karena tabungan ini dapat diambil hanyaa paakri raya

gurban, dan nasabah bisa langsung mendapatkan nguratsu sapi



52

yang digurbankan atau nasabah juga dapat membeiriséewan

tersebut tanpa melalui pihak BMT.

Ketentuan dalam simpanan ini adalah:

1)

2)

3)

4)

Buka rekening minimal 6 (enam) bulan sebelum peiabel
hewan qurban simpanan awal (buka rekening) minifRpl
100.000,-.

Simpanan selanjutnya disetor minimal satu bularalselebesar
Rp. 50.000,- atau lebih dan diambil menjelang idiha.

Bagi hasil dihitung setiap akhir bulan berdasadsdlarian.

Nisbah Bagi hasil 38% : 62% (Anggota / BMT).

. Simpanan Rencana Sekolah (SI RESA)

Ketentuan dalam simpanan ini adalah:

1)

2)

3)

4)

Simpanan awal (buka rekening) minimal Rp. 30.000,-.
Simpanan selanjutnya disetor minimal satu bularalselebesar
Rp. 5000,- atau lebih, dan diambil menjelang mekkeu anak
sekolah atau kuliah.

Simpanan dimulai minimal satu tahun sebelum analsuka
sekolah atau kuliah.

Bagi hasil dihitung setiap akhir bulan berdasadsdlarian.

. Simpanan Sejahtera Berjangka (S| RAKA)

Ketentuan dalam simpanan ini adalah:

1) Simpanan Deposito minimal Rp. 1.000.000,-

2) Jangka waktu simpanan deposito 3 bulan, 6 bulabulh.
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3) Simpanan dapat diambil pada saat jatuh tempo.
4) Bagi hasil dapat diambil setiap bulan.

5) Prosentase Nisbah Bagi hasil.

Jangka Waktu Nisbah (Anggota : BMT)
Si Raka 3 Bula 40% : 609
Si Raka 6 Bula 45% : 559
Si Raka 12 Bula 50% : 509

2. Penyaluran Dana (Financing)
a. Pembiayaan Mudharabah
Pembiayaan Mudharabah merupakan pembiayaan untuk
proyek- proyek jangka pendek maupun jangka panjdeggan
sistem bagi hasil. Dalam hal ini, pihak KIKS BMT dl&ai bertindak
sebagaishahibul mal (pemilik modal) yang menyediakan modal
100% dan nasabah bertindak sebagidhorib (pengelola). Jika
proyek mendapat keuntungan dibagi berdasarkan &katm awal.
Sedangkan jika terjadi kerugian yang disebabkarambukelalaian
dari nasabah, maka hal itu jadi resiko bank.
b. Pembiayaan Murabahah
PembiayaarMurabahah merupakan jenis pembiayaan yang
sering digunakan oleh nasabah dalam mengajukan ipyaan.
Pembiayaan ini adalah pembiayaan dimana pihak Blinoak
sebagai penjual dan nasabah sebagai pembeli. Eausaksi ini

pihak BMT memperoleh keuntungan dari kesepakatary ytalah
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disepakati oleh nasabah dengan BMT dalam perjanjiah beli
barang tersebut atau dari selisih harga jual dagehaeli.

c. Pembiayaan BBA (Bai’ Bitsaman Ajil)

Bai’ Bitsaman Ajiladalah produk BMT Madani yang melayani
penjualan barang-barang yang dibutuhkan anggot#iahsdengan
sistem pembayaran tempo/diangsur setiap bulannydT (Blan
anggota calon pembeli barang menyepakati nilai matas barang
yang dibeli).

Perkembangan KJKS BMT MADANI Pati

Perkembangan KJKS BMT MADANI sendiri ditamddengan
bertambah banyaknya nasabah atau anggota yangukatakransaksi di
KJKS BMT MADANI baik berupa produlktanding (pembiayaan) maupun
funding(simpanan). Disini dibuktikan dengan banyaknyagamg dan calon
anggota sebanyak 1. 064.000. nasabah sampai deegade tahun 2012.

Data tabel perkembangan atau pertumbuhan prodkKis BMT

MADANI mulai tahun 2010-201%:

PRODUK TAHUN 2010 TAHUN 2011| PERTUMBUHAN
LANDING 696.566.000 940.475.800 35%
FUNDING 520.614.669 870.092.224 67%
SHU 31.775.659 61.740.949 94%
ASSET 1.001.870.532 1.267.676.57( 27%

®Hasil wawancara dengan Ibu Lilis Wijayanti, KasitkS BMT Madani Pati, 11 April
2012
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Catatan : 20.000.000 dari SHU disetor ke cadargamujuan

pembelian tanah.
Jumlah saldo pembiayaan per- 31 Desember 2011 pgaai
murabahah adalah 756.909.800. Laporan Perhitungan Hasil &sah

pendapatan partisipasi anggota (Pembiayaan Murhbahdalah

196.698.600).

Data tabel evaluasi pencapaian target di KJIKS BNADMNI:

KETERANGAN PROYEKSI REALISASI PENCAPAIAN
LANDING 843.681.812 940.475.800 111.4%
FUNDING 716.614.66 870.092.22 121.4%
SHU 36.313.44 61.740.94 170%
PENDAPATAN 280.32(.932 300.877.01 107.3%

Dilihat dari tabel diatas menunjukkan bahwa prodakding dilihat
dari sisi nominal berkembang mencapai 35% selahant2010 sampai
dengan tahun 2011, dan mengalami peningkatan sepédihat dalam
pencapaian target sebesar 111,2%.

E. Mekanisme PembiayaanMurabahah Di KJKS BMT Madani Pati
1. Pengertian PembiayaarMurabahah.
PembiayaarMurabahahadalah salah satu produk unggulan yang
ada di KIKS BMT Madani Pati dalalanding product Prinsip dasar BMT

adalah menghimpun dana dari masyarakat dan mekgaluwtana untuk

® Hasil wawancara dengan Bapak Aris, Marketting KI8T MADANI Pati, 13 April
2012
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masyarakat. Untuk itu, BMT sebagai lembaga keuamdglam bentuk
koperasi simpan pinjam unit syari'ah tidak lepas gansip operasional
tersebut, diantaranya melalui pembiayddarabahah sebagai langkah
untuk menyalurkan dana yang dihimpun oleh BMT.

Murabahah menurut KIKS BMT MADANI Murabahah adalah
jual beli barang pada harga asal (harga peroledanpgan tambahan
keuntunganrfargin) yang disepakati oleh kedua belah pihak (Penjaal d
Pembeli). Karakteristiknya adalah penjual harus bentahu berapa
harga produk yang dibeli dan menentukan tingkattusdeeuntungan
sebagai tambahannya. Cara pembayaran dan jangkt wléepakati
bersama, dapat secara langsung atau angsiaabahahdengan cara
angsuran seperti ini disebut dengan Bai’ Bitsampin'A

Adapun Alur Pembiayaan Murabahah di KIKS BMT MADANI

adalah sebagai berikut:

[—' KJKS - BMT SUPPLIYER

Pembayaran JUAL
dengan cicila l

1. Rukun Murabahah

a. Pihak yang berakad

1) Penjual (bai’), dan

'°Hasil wawancara dengan Bapak Abdul Muhid, Manij#¢S BMT Madani Pati, 18
April 2012
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2) Pembeli (musytari)

b. Obyek yang diakadkan
1) Barang yang diperjualbelikan
2) Harga

c. Sighat
1) Serah (ljab)
2) Qabul (Terima)

2. Syarat Murabahah

a. Pihak yang berakad

1) Sebagai keabsahan suatu perjanjian (akad) par& pideus
cakap hukum

2) Sukarela dan tidak dibawah tekanan (terpaksaida)

b. Obyek yang diperjualbelikan:

1) Barang yang diperjualbelikan tidak termasuk bararm@mng
dilarang (haram), dan bermanfaat serta tidak mebyegikan
adannya cacat barang

2) Merupakan hak milik penuh pihak yang berakad

3) Sesuai spesifikasinya antara yang diserahkan gdedgumyang
diterima pembeli

4) Penyerahan dari penjual ke pembeli dapat dilakukan

c. Sighat

1) Harus jelas secara spesifik (siapa) para pihak panakad
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2) Antara ljab gabul harus selaras dan transparan dal&m
spesifikasi barang (penjelasan pisik barang) malyamga yang
disepakati (memberitahu biaya modal kepada pembeli)

3) Tidak mengandung klausal yang bersifat menggantamgk
keabsahan transaksi pada kejadian yang akan datang.

2. Tata Cara Penyelenggaraan Produk Murabahah

Dari pengertian diatas maka Lembaga Keuangan &hadapat
mengimplementasikan pada produk penyaluran dan&ni yantuk
penjualan barang-barang investasi dengan kontrakk@pendek dengan
sekali akad, model ini paling banyak dipergunakaam Lembaga
Keuangan Syari'ah oleh karena setting administrgsiryang sederhana.

Pembiayaan murabahah di KIKS BMT MADANI dilakukan
apabila ada nasabah yang datang ke BMT yang mamdutehkan noote
book dan BMT memberikan brosur yang berisikan kegise merk noote
book dan menjelaskan spesifikasinya, dan nasakah ditanya akan
mengajukan jangka waktu berapa bulan.

Contoh kasus :

Achmad Sujiyanto melakukan transaksi murabahahpaselian

noote book Toshiba dengan KIKS BMT MADANI sebagsilut:

Harga Beli : Rp. 2.700.000
Harga Jual ; Rp. 3.105.000
Uang Muka ; Rp. 250.000

Angsuran Pokok Pembiayaan ; Rp. 270.000
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Kedua pihak sepakat margin keuntungan pihak pertsemesar
Rp.405.000. Dengan ini total kewajiban yang harisayar Achmad
Sujiyanto adalah sebesar Rp.3.105.000 dalam janghdu yang sudah
disepakati selama 10 bulan, jadi angsuran setikgmmebesar Rp. 40.500.

Dalam akad pembiayaan Murabahah tentang berapaiggmh
yang akan disetujui, besarnya angsuran dan maimiy yliambil oleh
pihak BMT, seperti yang ada dalam surat perjang&ad pmbiayaan
Murabahah pasal 1 yaitu: pihak | dan pihak Il sepaltuk melakukan
transaksi pembiayaan Untuk Biaya Beli Noote Book dadua belah
pihak penuh kesadaran dan sungguh-sungguh memadeumuh akad
pembiayaan murabahah ini dan pihak | telah memaerigembiayaan
Murabahah kepada pihak II, dengan ketentuan,rindam syarat yang
telah disepakati, dan pasal 2 pihak Il setuju atpakat untuk membayar
seluruh biaya yang timbul dari akad pembiayaan Mainah ini meliputi
Biaya administrasi sebesar 2% dan materai, danndatmasal V
menyebutkan tanggal jatuh tempo serta model pedmnasng akan
dilakukan oleh nasabah, serta besarnya angsuraok pg&n angsuran
margin yang harus dibayar oleh nasabah setiap tydanApabila kita
melihat dari pasal-pasal tersebut mengisyaratkanya praktek jual-beli
terutama dalam pasal I, hal ini tidak lepas daingyp Murabahahyaitu
jual-beli.

Dalam pelaksanaan pembiayaan murabahah harga pdigamn

kepada nasabah yaitu mengetahui harga pokok dagimmieeuntungan
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yang diinginkan oleh pihak KIJKS BMT MADANI sebagtital biaya
yang harus ditanggung oleh pembeli sesuai kesepakarsama untuk
membeli notebook, tetapi dalam penentuan pembediakon tidak
disampaikan secara detail dan transparan karemadatafhanya tahu harga
setelah di diskon yang menjadi harga jual karerskosi tadi sudah
ditetapkan diawal ketika BMT datang ke supplieruknmembeli noote
book. Antara BMT dengan supplier sudah ada peganjiimuka bahwa
BMT minta harga lebih murah karena hubungan anB¥#I' sudah
langganan dengasupplier.

Perjanjian antara BMT dan supplier tidak ada hi@iatas putih
atau perjanjian tertulidfNasabah ditempatkan sebagai posisi yang sangat
lemah dalam transaksi ini dikarenakan nasabah htatyaharga setelah
diskon dan BMT lah yang memiliki wewenang akan merikan diskon
tersebut atau tidak. Dalam pemberian besar dis#tiskpn diberikan per-
orang dan besar diskon berbeda-beda atau tidakp téd@rena
pengambilannya pun berbeda-beda. Jika pengambéeandy atau obyek
yang akan dijadikan pembiayaan murabahah itu bamgla besar diskon
juga banyak, akantetapi jika pengambilan barang atyek tersebut
sedikit maka besar diskon yang diberikan juga sedgehingga bisa
mempengaruhi harga besar kecilnya diskon terselntini juga yang
dapat mempengaruhi harga jual ataupun keuntungamdigeroleh.

Tingkat keuntungan atau ujroh yang diinginkan dieiKS BMT

MADANI berbeda-beda tergantung lamanya jangka wa&hgsuran



61

semakin besar pula keuntungan yang diinginkan d&iKS BMT
MADANI dan juga harga sudah ditentukan di awal seineakad tersebut
dilakukan.

Syarat utama dalam pembiayaan Murabahah adalah etadr
harga besar dan keuntungan yang disepakati. Dalangamtikan harga
dasar KJKS BMT Madani mengartikan sebagai harga g@sungguhnya
dari pihak supllier. Adapun mengenai rincian bilyaya yang terkait
dengan pengadaan barang tersebut seperti biaysptrassi, akomodasi
dan administrasi merupakan tanggungan dari pihakSKBMT Madani
yang mana biaya tersebut tidak ditambahkan merjadja dasar dari
suatu barang.

Dalam pembebanan biaya-biaya yang dikeluarkan @émr
terkait dengan pengadaan barang yang diinginkam wésabah tersebut
tidak ditambahkan dalam harga dasar suatu bardag dalam penentuan
harga jual biaya administrasi yang besarnya 2% tdal pembiayaan
yang dikeluarkan oleh BMT Madani dijadikan patokariuk menentukan
harga jual atau menentukan margin, biaya admisisteasebut dibayarkan
ketika nasabah disetujui permohonan pembiayaanaya sdidah dapat
dicairkan oleh pihak KJIKS BMT MADANHAdapun biaya administrasi
berbeda-beda tergantung pihak pejabat KIKS BMT MADRati, dulu
penentuan biaya administrasi dalam pembiayaan rabedb disamakan

2,5%, akan tetapi BMT merasa ini merugikan masyr&arena BMT

2012

“Hasil wawancara dengan Bapak Abdul Muhid, Manaj@K& BMT Madani 20 April
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mendapat keuntungan yang besar atau lebih makatulalirubah dengan
menentukan biaya administrasi berbeda-beda dalampseemberian
talangan pembiayaan murabahah dan ini merupakak pfldKS BMT

MADANI yang berwenang.

Sebuah lembaga keuangan yang beroperasi dengam sigari'ah
KJKS BMT Madani dalam mengucurkan dana kepada makgaberupa
pembiayaan juga berprinsip syari'ah. Seperti kiegtakui pembiayaan
Murabahah adalah pembiayaan yang berprinsip semmgan jual beli,
maka dari itu dalam pelaksanaannya pun haruslahkdemDalam jual
beli adanya hak untuk memilih atau khiyar antangjyed dan pembeli, ini
tidak berlaku di BMT Madani yang menggunakan pelydma ini dimana
pihak nasabah tidak diberikan hak untuk menawargmayang akan
ditentukan oleh pihak BMT, akan tetapi pada prakyekpihak KJIKS
BMT MADANI lah yang menentukan besar biaya-biayangatimbul
akibat pembiayaan murabahah tersebut.

Di KJKS BMT Madani aplikasi Murabahah diterapkandaa
pembiayaan pemilikan Barang. Pembiayaan pemilikarary diberikan
kepada mereka yang membutuhkan barang untuk kepantikonsumtif
seperti pembelian sepeda motor, notebook untukndigan sendiri, dan
sebagainya. Mekanismenya sama dengan pembiayaan digerikan
dengan akad lainnya, hanya kalau itu dilakukan dtefompok atau
perusahaan maka harus menyertakan data kelompakayaslip gaji

mereka serta akta pendirian perusahaan tersebut.
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3. Ketentuan Pembiayaan Murabahah
Adapun ketentuan pembiayaan Murabahah adalah debaga
berikut?
a. Harus cakap hukum, anak-anak harus atas persetjang tua.
b. Syarat administratif:
- Foto copy KTP/KTA
- Foto copy KTP orang tua (untuk Mahasiswa/Pelajar)
- Surat keterangan kuliah/sekolah
- Surat persetujuan orang tua
- Slip Gaji (untuk Guru/Karyawan)
c. Membayar Uang Muka sebesar rata-rata variasi targgn
pengajuan
d. Barang tersebut berguna bagi nasabah.
e. Barang tersebut dapat melancarkan usahanya.
f. Bersedia di survei.
g. Mengajukan permohonan pembiayaan yang berisi:
- Nama dan alamat yang jelas.
- Tujuan penggunaan dana.
- Rencana kebutuhan pembiayaan.
- Kondisi ekonomi.
h. Agunan

i. Dapat dipercaya.

’Hasil wawancara dengan Bapak Abdul Muhid, Mankj#tS BMT Madani 20 April
2012
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j. Telah menjadi anggota KJIKS BMT Madani.
4. Mekanisme Pembiayaan Murabahah
Berdasarkan data yang penulis peroleh dari stafiaba
operasional lapangan, bahwa pada dasarnya sesegeamng akan
mengajukan pembiayaan Murabahah harus melalui nsrkanyang
telah ditentukan oleh pihak KJKS BMT Madani sebdmaikut™

a. Nasabah datang ke KJKS BMT Madani dengan membawat su
permohonan Murabahah. Dalam surat permohonan térseb
dilampirkan jenis barang yang dibutuhkan, tujuarmpiayaan,
jangka waktu, sumber dana dan cara untuk melundang. Selain
data tersebut juga dicantumkan data diri sepedma) alamat,
KTP/SIM/Pasport, kartu keluarga, pekerjaan pemobdan status
rumah pemohon.

b. Nasabah mengisi data survei yang telah disedialdmphak BMT,
data tersebut digunakan untuk melakukan survei pleak BMT.
Data survei ini harus diisi dengan benar karenan akanentukan
kelayakan dari nasababh.

c. Nasabah mengisi formulir untuk menjadi calon anggkbperasi,
karena BMT merupakan lembaga koperasi yang marsandsyarat
untuk mendapatkan pembiayaan haruslah anggota dsigerlebih

dahulu.

Hasil wawancara dengan Bapak Aris, marketting KBAST Madani Pati 27 April
2012
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d. Nasabah memberikan keterangan tentang tujuan pemgaj
pembiayaan pada pihak BMT. Serta memberikan jekésl aapa
yang akan digunakan oleh nasabah apabila disgtejoiohonannya
oleh pihak BMT.

e. Bagian marketing akan datang ke rumah pemohon untl&kukan
survei sesuai dengan data yang diisi oleh nasalaala pvaktu
pengajuan pembiayaan. Dalam hal ini pihak markebiagus jeli
dalam melakukan pengamatan karena hal ini yangikga sebagai
dasar dalam melakukan kelayakan pembiayaan.

f. Pihak BMT melakukan analisa kelayakan pembiayaakaip pantas
nasabah tersebut diberikan pembiayaan atau tidak.

g. Pihak BMT melakukan akad Murabahah yakni jual batara pihak
BMT dengan nasabah untuk menjual barang yang diataskan
pihak BMT kepada nasabah dan nasabah membayar biaya
administrasi sebesar 2% (berbeda-beda) dan biapgalayang
timbul dari itu.

h. Setelah nasabah melakukan akad maka sesuai depgaifikasi
yang diminta, selanjutnya sesuai dengan isi pegamurabahah,
pelunasan hutang nasabah dilaksanakan oleh nasabahi dengan

jangka waktu yang telah disepakati oleh kedua heiladk.



