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BAB |11
GAMBARAN UMUM OBJEK PENELITIAN
3.1 Profil KIKSBMT Fastabiq Pati

KJKS merupakan singkatan dari Koperasi Jasa Keuargyari'ah
yang mempunyai dua fungsi yakni Baitul Maal misciab sedangkan Baitut
tammil mengemban misi bisnis. Dua misi tersebutakgs merupakan
keunggulan KJKS dibanding lembaga keuangan mikno la

Pendiri KIKS “BMT Fastabiq Pati” adalah Pimpinanebsh Pemuda

Muhammadiyah Pati sebagai sarana dakwah dan kadterath. KJKS BMT

Fastabiqg Pati, didirikan atas beberapa pertimbaatmndasar:

1. Muktamar Pemuda Muhammadiyah ke Xl di Pekanbarw Rémggal 1
sampai 4 juli 1998, merupakan inspirasi membang@nmelaui diskusi di
perjalanan darat (dalam bis) selam 4 hari, dari @ang menuju Riau.
Muhammad Ridwan, Muhammad Sapuan, Abdul Hadi, Ahiviabasyirin,
Abdul Wahid, merupakan utusan dari Pimpinan DaerBbmuda
Muhammaddiyah Pati.

2. Atas dasar kenyataan di atas maka diadakan kajeendif solusi
keprihatinan kondisi tersebu, dan lahirlah gagaisien untuk mendirikan

keuangan syari’ah sebagai madia kaderisasi danridinan keuangan.
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3.1.1 Tahapan Pendirian KJKXSBMT Fastabiq

1. Gagasan ide tersebut di atas ditindak lanjuti @liempinan daerah
pemuda Muhammadiyah Pati dengan mengadakan ragathaai
sabtu tanggal 25 Juli 1998 di SMA Muhammadiyah .Péing
dihadiri oleh 33 orang dan memutuskan membentularbatgsaha
otonom yang dinamakan Baitul Mal Wat Tamwil Fasgalgang
selanjutnya disingkat BMT Fastabiq.

2. Hari Senin tanggal 27 Juli 1998 hasil rapat diajulke kantor
koperasi kabupaten Pati untuk mendapat pengesdehnmenteri
negara koperasi dan usaha kecil menengah.

3. Dengan payung hukum kopoerasi serba usaha (KStBbtas/ang
akta pendiriaannya disahkan oleh menteri koperasgpsaha kecil
dan mengengah melalui SK Nomor: 011 / BH / KDK. Q1. X /
1998 tanggal 31 Oktober 1998, secara resmi mulabpeeasi
tanggal 18 November 1998 yang merupakan tonggadirbmsa
BMT Fastabiq.

4. Berdasarkan rapat anggota khusus pada tanggal @b&kR004
diputuskan perubahan AD/ART menjadi KJKS (kopergsa
keuangan syari'ah) BMT Fastabiq. Berdasarkan kegautuBupati
Pati a.n. menteri negara koperasi dan usaha ketiengah Nomor
518/758/V/2006 tentang pengesahan akta perubalygaem dasar

KSU Fastabiq, tertanggal 27 Mei 2006, memutuskamngasahkan
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akta perubahan anggaran dasar koperasi jasa keuaygai'ah
BMT Fastabiq, untuk selanjutnya disebut: KIKS BMastabiq,
dengan badan hukum Nomor: 011 a/BH/PAD/V/2006.

5. Pada hari sabtu tanggal 24 Januari 2009, bertedpd&uang
Fastabig Convention Centre jalan raya Pati Tayu4kiati telah
dilaksanakan Rapat Anggota Khusus (RAK) perubaheggaran
dasar KIJKS BMT Fastabiq Pati tentang perubahangmbgngan
wilayah tingkat Jawa Tengabh.

6. Hasil rapat anggota Khusus di atas telah mendapaggsahan
perubahan anggaran dasar dari pemerintah provavga Jengah
dinas koperasi dan usaha mikro kecil dan menengaigash
Keputusan Gubernur Jawa Tengah No. 07/PAD/KDK.1/20@9
tanggal 7 April 2009, tentang pengesahan perubahggaran dasar
KJKS BMT Fastabig badan hukum Nomor 011/BH.199/28,9
tanggal 31 Oktober 1998. Dan dari gagasan ide-adiepgmrakarsa
berdirinya lembaga keuangan syari'ah profil lemb&J&S BMT
Fastabiq Pati.

312 Vis Dan Mist KIKSBMT Fastabiq Pati

Visi :

a. Menjadikan koperasi jasa keuangan syari’ah yanguingan

terpercaya.
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Misi :
a. Mengedepankan dan membudayakan transaksi ekonomi
sesuai nilai-nilai syari'ah.
b. Menjunjung tinggi akhlakul karimah dalam mengelola
amanah umat.
c. Mengutamakan kepuasan dalam melayani anggota.
d. Menjadi KJKS yang tumbuh dan berkembang secara.seha
e. Meningkatkan kesejahteraan anggota dan melakukan
pembinaan kaum dhuafa.
3.1.3 Tujuan BMT Fastabiq
a. Meningkatkan kesejahteraan anggota dan pengelolagade
mengedepankan nilai-nilai syari’ah, menjunjung dgingkhlakul
karimah, serta mengutamakan kepuasan anggota.
3.14 Prestas Yang Di Capai
a. Mendapatkan pengakuan di wilayah jawa tengah daaisckoperasi
dan UMKM Jawa Tengah.
b. Masuk laporan daerah dan penayangan di TVRI padkn buei
2010.
c. Menjadi Icon koperasi syariah di wilayah jawa temgadi lihat dari
banyaknya peserta study banding dari lembaga-lemkagangan

lainnya yang berasal dari kota lain se-Jawa Tengabh.
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d. Koperasi jasa keuangan syariah yang mengedepardian maal

(mempunyai 2 (dua) unit mobil sosial, 1 (satu) @mtbulance dan

tempat pelatihan bagi masyarakat).

3.1.5 Struktur Organisas KIKSBMT Fastabiq

Gambar 1

STRUKTUR ORGANISAS

KOPERASI BMT FASTABIQ PATI

RAPAT ANGGOTA
DEWAN SYARIAH PENGURUS PENGAWAS
H. Sutaji , SH. MM Sunaji, SE
KH. Abdul Wahid Drs. M. Sapuan
Hasyim Abdul Hadi, S.Pd
Ahmad Dahlan, S.Pd
Taufig, S.Mn
MANAJER
H.Muhammad Ridwan,
S.Pc
PEMBUKUAN KASIR/TELLER MARKETING DIV.ADM
ATT Muhammad PEMBIAYAAN
Sri Sutiyani, SE Heny Septa Rizanti Hidayat, S.Pd. Desy Azianti S, SE




a. Kantor-kantor cabang KJKS BMT Fastabiq
1. Kantor cabang Wedarijaksa
2. Kantor cabang Gabus
3. Kantor cabang Tayu
4. Kantor cabang Kayen
5. Kantor cabang Tlogowungu
6. Kantor cabang Margoyoso
7. Kantor cabang Winong
8. Kantor cabang Trangkil
9. Kantor cabang Juana
10. Kantor cabang Sleko
11. Kantor cabang Tambaharjo
12. Kantor cabang Tambakromo
13. Kantor cabang Ngablak
3.1.6 Penilaian Kesehatan (Cukup Sehat)

No Uraian Satuan Posisi Des 2009

1. Modal Sendiri Rp 65.630.000,00

2. Pinjaman Yang Diberikan Rp 32.017.467.779.68
3. Simpanan Rp 40.083.729.344.33
4. Cadangan Rp 129.791.868,00

5. Modal Penyertaan Rp 1.668.925.000,00

6. Asset Rp 43.296.088.741.46

43
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7. Volume Usaha Rp 6.319.978.550.00

8. SHU Rp 355.587.314.24

3.2 Peran Pembiayaan Syariah Dan Marketing Syariah Terhadap Peningkatan
Perekonomian Pedagang Di Pasar Trangkil Pati
3.2.1. Peran Pembiayaan Syariah Terhadap Peningkatan Perekonomian
Pedagang Di Pasar Trangkil Pati
3.2.1.1 Produk Layanan dalam Proses Pembiayaan oleh BMT Fastabiq

1. SimpanarMudharabah Sukarela Lancar

Didasarkan atas akadudhirabah adalah akad antara dua
pihak sebagaiShahibul Maal (Penyedia Modal) dan pihak lain
sebagaiMudharib (Pengelola Modal). Atas kerjasama ini berlaku
bagi hasil dengan nisbah yang telah disepakati.tdfeaannya
antara lain :

a. Penyetoran dan Penarikan dapat dilakukan sewadtu

b. Dapat dijadikan jaminan pembiayaan

c. Layanan jemput bola, oleh petugas kami ke tetupadn anda
d. Bebas biaya administrasi bulanan

e. Nisbah bagi hasil = 28% : 72%
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2. SimpanamMudhazrabah Qurban

Simpanan dengan akadVadiah Yadhomanahyang
merupakan simpanan yang di design untuk membaniwjudkan
niat anggota untuk pembelian hewan qurban secaendana.
Menyembelih hewan qurban setiap tahun merupakanajiksam
setiap muslim yang mampu. Persiapkan dana Anda kuntu
menunaikan ibadah qurban setiap tahunnya. Simp#&haiban
dapat membantu Anda mempersiapkan dana untuk Kedutu
pembelian hewan qurban.

3. SimpanamMudharabah Pelajar Prestasi

Simpanan yang dikhususkan untuk anak-anak usidageko
Simpanan dengan akagudhirabah ni dibuat dengan tujuan untuk
melatih anak-anak gemar menabung dan bisa memkabbtuhan
sekolah secara mandiri dan terencana.

4. SimpanaMudharabah Sukarela Berjangka

Didasarkan atas akadudhirabah adalah akad antara dua
pihak sebagaiShahibul Maal (Penyedia Modal) dan pihak lain
sebagaiMudharib (Pengelola Modal). Atas kerjasama ini berlaku
bagi hasil dengan nisbah yang telah disepakati.tafeaannya

antara lain :
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a. Sebagai Sarana Investasi Jangka Panjang
b. Dapat dijadikan jaminan pembiayaan di KIJKS Hagta
c. Dilengkapi layanan jemput bola, untuk kemudatnansaksi baik
setoran maupun penarikan diantar langsung olelyastkami ke
tempat tujuan Anda.
d. Jangka Waktu beragam dan bagi hasil kompetidftas
menguntungkan :
3 Bulan = 45% : 55%
6 Bulan = 50% : 50%
12 Bulan = 55% : 45%
5. SimpanamMudhirabah Masa Depan
Si Muda MaPan adalah produk simpanan dengan prinsip
akad mudhirabah mutlagah yaitu perjanjianmudhirabah yang
tidak mensyaratkan perjanjian tertentu (investadakt terikat).
Simpanan tersebut direncanakan khusus untuk kednutehggota
di waktu yang akan datang. Manfaat Si Muda MaPan
a. Dengan Akad Mudhirabah Muthlagah penyimpan dapat
memperoleh bagi hasil dari hasil usaha yang inltaalalal dan
barokah.
b. Bagi hasil yang diterima setiap bulannya akaandbahkan ke

simpanan, sehingga akan meningkatkan saldo pokogasian,
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yang secara otomatis akan menambah agi hasil secara
proporsional.

c. Untuk simpanan jangka waktu minimal 3 tahun akan
mendapatkan manfaat khusus yaitu akan dimasukkahalen
Keluarga Peduli Pendidikan, diantaranya :

1). Setiap tahun ajaran baru akan mendapatkan ibargk
peralatan sekolah.
2). Anggota yang sakifopname)akan mendapatkan santunan
Rp.200.000,-
3). Anggota yang meninggal dunia akan mendapatkatusan
sebesar Rp.1.000.000,-
4). Setiap anak didik yang berprestasi bisa diaulk
mendapatkan beasiswa
6. SimpanamMudharabah Haji Mabrur
Simpanan ini diadakan dengan maksud untuk membantu
mewujudkan niat anggota untuk bersegera pergi kehtasuci
melalui ibadah umroh dengan nominal yang terjangkatiap
bulannya. Fleksibilitas yang kami tawarkan berupasyaratan
yang mudah dan setoran bulanan yang ringan, depgalah
anggota per kelompok 100 orang, Setoran per budaryah Rp.

333.000,- selama 60 kali setoran, anggota bisa kmexti ibadah
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umroh selama 9 hari dengan fasilitas hotel berbmtaerta
pengurusan paspor dan visa oleh lembaga.
7. SimpanamMudhirabah SUK
Surat Utang Koperasi (SUK) adalah sertifikat yang
menunjukkan pengakuan utang kepada pemegang ksrtyiang
dijamin pembayaran pokok dan voucher jasanya seswma
berlakunya.
a. Tujuan SUK :
1). Mendapatkan potensi pertumbuhan Modal KerjgaBgka
Panjang
2). Menciptakan atau menambah dana segar
3).Menambah kapasitas dalam memberikan atau mehkgalu
pinjamannya
4).Mendayagunakan asset tagihan agar menjadi [@bithuktif
dan optimal.
5). Meningkatkan pendapatan bagi para pemegang d&udigan
risiko yang minimal.
6). Mengembangkan instrumen keuangan koperasi
b. Manfaat SUK :
1). Akan memperoleh pendanaan jangka panjang.
2).Meningkatkan  kapasitas modal untuk disalurkan

/dipinjamkan
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3). Menciptakan alternatif berinivestasi
4). Memberikan jasa yang menarik dibandingkan mengb
8. PembiayaaMudharabah

Mudharabah adalah bentuk kerja sama antara dua atau
lebih pihak di mana pemilik modal sk{ahibul am3gl
mempercayakan sejumlah modal kepada pengelwiadifarih
dengan suatu perjanjian di awal. Bentuk ini menegyagkerja sama
dengan kontribusi seratus persen modal dari pemiddal dan
keahlian dari pengelola.

Transaksi jenis ini tidak mewajibkan adanya waldlrid
shahibul maal dalam manajemen proyek. Sebagai orang
kepercayaanmudharib harus bertindak hati-hati dan bertanggung
jawab atas kerugian yang terjadi akibat kelalaiaan dujuan
penggunaan modal untuk usaha halal. Sedangitahibul maal
diharapkan untuk mengelola modal dengan cara tertentuk
menciptakan laba yang optimal.

a. Tipemudhirabah:
1). Mudharabah Mutlagah
Dimana shahibul maal memberikan keleluasaan
penuh kepada pengelola (mudharib)  untuk
mempergunakan dana tersebut dalam usaha yang

dianggapnya baik dan menguntungkan. Namun pengelola
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tetap bertanggung jawab untuk melakukan pengelolaan

sesuai dengan praktik kebiasaan usaha normal &g s

(uruf).

2). Mudhirabah Mugayyadah
Dimana pemilik dana menentukan syarat dan
pembatasan kepada pengelola dalam penggunaan dana
tersebut dengan jangka waktu, tempat, jenis usaha.
9. PembiayaaMusyirakah

Musyirakah (syirkah atau syarikah atau serikat atau
kongsi) adalah bentuk umum dari usaha bagi hasihana dua
orang atau lebih menyumbangkan pembiayaan dan emaesj
usaha, dengan proporsi bisa sama atau tidak. Kegetudibagi
sesuai kesepakatan antara para mitra, dan keragamdibagikan
menurut proporsi modal. TransaKdiusyarakah dilandasi adanya
keinginan para pihak yang bekerja sama untuk mé&atkgn nilai
asset yang mereka miliki secara bersama-sama dengaradukan
seluruh sumber daya. Ketentuannya, antara lain :

a. Pernyataan ijab dan kabul harus dinyatakanpaed pihak untuk
menunjukkan kehendak mereka dalam mengadakan kontra
(akad).

b. Pihak-pihak yang berkontrak harus sadar hukuman d

memperhatikan hal-hal berikut :
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1). Setiap mitra harus menyediakan dana dan pekerja

2). Setiap mitra memiliki hak umtuk mengatur asesyirakah
dalam proses bisnis normal.

3). Setiap mitra memberi wewenang kepada mitra yairg
untuk mengelola aset dan masing-masing diangga tel
diberi wewenang untuk melakukan aktivitasisyirakah
dengan memperhatikan kepentingan mitranya, tanpa
melakukan kelalaian yang disengaja.

4). Seorang mitra tidak diizinkan untuk mencairkima atau
menginvestasikan dana untuk kepentingannya sendiri.

10. PembiayaaMurabahah
Murabahah adalah perjanjian jual-beli antara BMT
dengan nasabah. BMT membeli barang yang diperlukasabah
kemudian menjualnya kepada nasabah yang bersangseib@sar
harga perolehan ditambah dengan margin keuntungamy y
disepakati antara BMT dan nasabah. Ketentuan-ketentlalam
pembiayaamurabahabh:
a. BMT dan nasabah harus melakukan akagabahah yang
bebas riba.
b. Barang yang diperjualbelikan tidak diharamkaehotyariah

Islam.
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c. BMT membiayai sebagian atau seluruh harga peambbhrang
yang telah disepakati kualifikasinya.

d. BMT membeli barang yang diperlukan nasabahradasa bank
sendiri, dan pembelian ini harus sah dan bebas riba

e. BMT harus menyampaikan semua hal yang berkaitagan
pembelian, misalnya jika pembelian dilakukan sebatang.

f. BMT kemudian menjual barang tersebut kepada basa
(pemesan) dengan harga jual senilai harga beli plus
keuntungannya. Dalam kaitan ini BMT harus membleuta
secara jujur harga pokok barang kepada nasabdtubbiaya
yang diperlukan.

g. Nasabah membayar harga barang yang telah degepaisebut
pada jangka waktu tertentu yang telah disepakati.

h. Untuk mencegah terjadinya penyalahgunaan ataus&iean
akad tersebut, pihak BMT dapat mengadakan perfanjia
khusus dengan nasabah.

i. Jika BMT hendak mewakilkan kepada nasabah untaknbeli
barang dari pihak ketiga, akad jual beli murabahahus

dilakukan setelah barang, secara prinsip menjad BMT .
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11. Pembiayaaharah

ljarah adalah akad pemindahan hak penggunaan/
pemanfaatan atas barang atau jasa melalui pembaganaa,
tanpa diikuiti dengan pemindahan kepemilikgawnership/
milkiyyah) atas barang itu sendirljarah muntahia bi tamlik
disebut jugaijarah wal iqgtina’ adalah perpaduan antara kontrak
jual-beli dan sewa, atau dengan kata lain akad sewg diakhiri
pemindahan kepemilikan ke tangan penyewa, bias&ndik
dengan sewa beli. Ketentuan-ketentuan dalam pesdnigyirah:

a. Mu’jir dan musta’jir, yaitu orang yang melakukan akad sewa
menyewa atau upah mengupaiiu’jir adalah orang yang
memberikan upah, atau orang yang menyewakan sesuatu
SedangkarMusta’jir adalah orang yang menerima upah untuk
melakukan sesuatu, atau orang yang menyewa sesuatu.
Disyaratkan kepadanu’jir dan musta’jir adalah orang yang
baligh, barakal, cakap melakukaasharruf (mengendalikan
harta), saling meridhai. Juga disyaratkan mengetataunfaat
barang yang diakadkan sehingga dapat mencegaHigibese
Sighat ijab gabul antarenu’jir dan musta’jir. Ujrah (Upah
/harga sewa), disyaratkan diketahui jumlahnya okeldua

belah pihak.
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b. Barang yang disewakdal-ma’qud ‘alaih), atau sesuatu yang
dikerjakan dalam upah-mengupah. Syaratnya : objekd a
dapat dimanfaatkan kegunaannya, dapat diserahkpadae
penyewa berikut kegunaannya, manfaat dari benda gisewa
termasuk perkara mubah dan bukan hal yang diharmmka
benda yang disewakan keKain (zat)-nya hingga waktu yang
ditentukan dalam akad.

12. Pembiayaa@ordul Hasan
PembiayarQardhul Hasanadalah jenis Pembiayan yang
diberikan kepada pihak yang membutuhkan dengareriit
tertentu. Pinjaman ini bersifat sosial, sehinggenipfam hanya
mengembalikan sejumlah pokok Pembiayan tanpa taambbhgi
hasil/margin/feé.

Dari hasil wawancara dengan salah satu pegawai Bsl§tabiq
bagian divisi administrasi pembiayaan yaitu DesiaAl SE, banyak sekali
peran BMT bagi pedagang di Pasar Trangkil selaimbazikan tambahan
modal agar perekonomiannya meningkat, dari hasivamaara beliau
menyatakan peran BMT bagi para pedagang yang memadbah, antara

lain :

! Wawancara dengan Ketua Pengurus KJKS BMT FasBhiti. Sutaji, SH. MM./20/06/2012/10.00
WIB
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1. Di BMT tidak ada bunga tapi margin dan menggunagensip bagi
hasil.

2. Pinjamannya mudah dan tidak memakai jaminan.

3. Menggunakan akad syariah yang di dalamnya terdkes¢pakatan
bersama yang diharapkan tidak memberatkan salafpetk?

Dalam penelitian ini untuk peneliti juga melakukarawancara
dengan para pedagang di pasar Trangkil yang menjasibah di BMT
Fastabiq cabang pasar Trangkil untuk memperkudtperelitian.

Pedagang di Pasar Trangkil yang menggunakan jakeyapan
pembiayaan syariah di BMT Fastabiq Pati yaitu sgdan66 nasabah.
Dalam penelitian ini siapa saja yang ditemui olengiti yang sedang
melakukan transaksi pembiayaan syariah di BMT Bag@ijadikan sebagai
, Sebanyak 10 nasabah.

Dari hasil wawancara dengan Ibu Erna salah satagaed) pakaian
di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendapat) beleengenai lembaga
tersebut cukup baik karena BMT memberikan pinjanmaodal. Untuk
mengenai biaya administrasi menjadi anggota hangmbutuhkan biaya
sedikit. Dan beliau juga pernah menggunakan laygasmpembiayaan yang
ditawarkan oleh pihak pegawai BMT Fastabiq yaitagy&@erupa pinjaman
musyirakah dengan pembayaran secara bulanan. Setelah menggujaaia

atau produk BMT tersebut beliau merasa sangatnartdan perkembangan

? Hasil wawancara dengan Desy Azianti, SE, divisi imistrasi pembiayaan.31/12/2012/09.00 wib
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ekonominya lebih baik dan bisa dikatakan lebih megkat daripada
sebelumnya. Yang dulu pendapatannya perhari pasipsskarang sudah
bisa untuk memenuhi kebutuhan yang lain. Begitupengan kerabat-
kerabatnya yang juga menggunakan jasa BMT juga al@mg peningkatan
ekonomi yang lebih baik.

Dari hasil wawancara dengan lbu Hindarsih salah paddagang
daging di pasar Trangkil, untuk pandangan (penglapaliau mengenai
lembaga tersebut cukup baik karena BMT Fastabiq lmeeikan pinjaman
modal. Beliau pernah menggunakan layanan jasa pgadn yang
ditawarkan oleh pihak pegawai BMT yaitu yang berupajaman
musyirakah Dan setelah menggunakan jasa atau produk BMTalbigst
tersebut beliau merasa sangat terbantu dalam patamdkarena
mendapatkan tambahan modal dan perkembangan ekoyerabih baik
dan meningkat daripada sebelumnya karena adanyduamandalam
permodalan. Yang dulunya modalnya hanya sedikirsgly keuntungannya
perhari meningkat sangat tinggi. Begitupun denganalkat-kerabatnya yang
juga menggunakan jasa BMT yang berupasyirakat juga mengalami
peningkatan ekonomi yang lebih béik.

Dari hasil wawancara dengan Ibu Sunarsih salah padangang

kelapa di pasar Trangkil, untuk pandangan (penjlapaliau mengenai

¥ Wawancara dengan Bu Erna, pedagang pakaian ali peangkil./25/06/2012/09.00 WIB
4 Wawancara dengan Bu Hindarsih, pedagang dagipgsdir Trangkil./25/06/2012/09.15 WIB
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lembaga tersebut cukup baik karena BMT memberikajampan modal.
Biaya administrasi sedikit, tidak mengeluarkan l@nyang. Beliau juga
pernah menggunakan layanan jasa pembiayaan yavgadkan oleh pihak
pegawai BMT Fastabiq yaitu yang berupa pinjammausyirakah dan setelah
menggunakan jasa atau produk BMT tersebut belianasaesangat terbantu
dalam permodalan karena mendapatkan tambahan whadglerkembangan
ekonominya lebih baik dan meningkat daripada sebeya karena adanya
bantuan dalam permodalan. Yang dulu keuntunganagl@ap hanya cukup
untuk memenuhi kebutuhan sehari-hari sekarang diganakan untuk
memenuhi kebutuhan yang lain. Begitupun dengan riagea yang juga
menggunakan jasa BMT Fastabiq yang berupa musyajaga mengalami
peningkatan ekonomi yang lebih baik.

Dari hasil wawancara dengan lbu Wijiyati salah spadagang
tempe di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendapelipu mengenai
lembaga tersebut cukup baik karena BMT Fastabiq lmeeikan pinjaman
modal. Beliau juga pernah menggunakan layanan gasabiayaan yang
ditawarkan oleh pihak pegawai BMT vyaitu yang berupajaman
musyirakah, dan setelah menggunakan jasa atau produk BMT btgsta
tersebut beliau merasa terbantu, yang dulu keuahumg perhari hanya
cukup untuk memenuhi kebutuhan sehari-hari sekatzing digunakan

untuk memenuhi kebutuhan yang lain. Dan kerabatHbar serta teman-

® Wawancara dengan Bu Sunarsih, pedagang kelagsai frangkil./25/06/2012/09.30 WIB
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teman beliau juga banyak yang berhasil dalam artraeningkat
perekonomiannyi.

Dari hasil wawancara dengan lbu Sudarmi salah patiagang
sayuran di pasar Trangkil, beliau telah menjadigatey BMT Fastabiq sejak
beberapa tahun yang lalu. Beliau menggunakan laygasa pembiayaan
yang ditawarkan oleh pihak pegawai BMT Fastabigtuyaiang berupa
simpan pinjam. Untuk peminjaman modal kalau dilglasutuh memang
butuh tapi sampai saat ini beliau masih belum tigrtantuk meminjam
tambahan modal dari BMT Fastabig. Sedangkan kekavabat dan teman-
teman beliau yang mengambil pinjaman modal dari BR8Btabiq sudah
banyak yang berhasil dalam artian perekonomianegekin membaik.

Dari hasil wawancara dengan lbu Wijiati salah spadagang
peralatan dapur di pasar Trangkil, untuk pandanf@ndapat) beliau
mengenai lembaga tersebut sangat baik karena sBdathun menjadi
anggota BMT Fastabiq. Beliau pernah menggunakamanky jasa
pembiayaan yang ditawarkan oleh pihak pegawai BMStdbig yaitu yang
berupa pinjamamusyirakah, dan setelah menggunakan jasa atau produk
BMT tersebut beliau merasa sangat terbantu dalaimmqgmalan karena
mendapatkan tambahan modal dan perkembangan ekoyerabih baik

dan meningkat daripada sebelumnya karena adanyduamandalam

® Wawancara dengan Bu Wijiyati, pedagang tempe stup@rangkil./25/06/2012/09.45 WIB
" Wawancara dengan Bu Sudarmi, pedagang sayurasdi frangkil./25/06/2012/10.00 WIB
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permodalan. Yang dulu keuntungannya perhari hanyup untuk
memenuhi kebutuhan sehari-hari sekarang bisa digumnantuk memenuhi
kebutuhan yang lain. Begitupun dengan temannya ja&gm menggunakan
jasa BMT yang berupa musyarakat juga mengalaming&aian ekonomi
yang lebih bail

Dari hasil wawancara dengan Ibu Darsih salah satlagang buah
di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendapat) beleengenai lembaga
tersebut cukup baik karena BMT memberikan pinjanmaodal. Beliau
pernah menggunakan layanan jasa pembiayaan yaawadiian oleh pihak
pegawai BMT fastabiq yaitu yang berupa pinjanransyirakah beliau
merasa sangat terbantu dalam permodalan karenaapskdn tambahan
modal dan perkembangan ekonominya lebih baik damingkat daripada
sebelumnya karena adanya bantuan dalam permodaang dulu
keuntungannya perhari hanya cukup untuk memenuhitkban sehari-hari
sekarang bisa digunakan untuk memenuhi kebutuhaum lgén.°

Dari hasil wawancara dengan Ibu Sumiati salah gmdagang
makanan ringan di pasar Trangkil, untuk pandangzendapat) beliau
mengenai lembaga tersebut cukup baik karena BMT begkan pinjaman
modal. Beliau juga pernah menggunakan layanan pasabiayaan yang

ditawarkan oleh pihak pegawai BMT Fastabiq yaitagy&derupa pinjaman

8 Wawancara dengan Bu Wijiati, pedagang peralagguiddi pasar Trangkil./25/06/2012/10.15 WIB
® Wawancara dengan Bu Darsih, pedagang buah di pesagkil./25/06/2012/10.30 WIB
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musyirakah, beliau merasa sangat terbantu dalam permodalaenka
mendapatkan tambahan modal dan perkembangan ekoyerabih baik
dan meningkat daripada sebelumnya karena adanyduamandalam
permodalan. Begitupun dengan temannya yang jugagoeakan jasa BMT
Fastabiq yang berupmusyarakatjuga mengalami peningkatan ekonomi
yang lebih baik. Yang dulu keuntungannya perhamybacukup untuk
memenuhi kebutuhan sehari-hari sekarang bisa digumnantuk memenuhi
kebutuhan yang laitf

Dari hasil wawancara dengan Ibu Tuminah salah patlangang
sembako di pasar Trangkil, untuk pandangan (penddgediau mengenai
lembaga tersebut cukup baik karena BMT Fastabiq lmeeikan pinjaman
modal. Beliau juga pernah menggunakan layanan gasabiayaan yang
ditawarkan oleh pihak pegawai BMT Fastabiq yaitagy&derupa pinjaman
mudhirabah dan setelah menggunakan jasa atau produk BMEkets
beliau merasa sangat terbantu dalam permodalamé&aneendapatkan
tambahan modal dan perkembangan ekonominya leltkhdaa meningkat
daripada sebelumnya karena adanya bantuan dalanog&ian. Yang dulu
keuntungannya perhari hanya cukup untuk memenuhitkban sehari-hari

sekarang bisa digunakan untuk memenuhi kebutuh lgén**

9 \Wwawancara dengan Sumiati, pedagang makanan riigesar Trangkil./25/06/2012/10.45 WIB
! Wawancara dengan Tuminah, pedagang sembakoati Peengkil./25/06/2012/11.00 WIB
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Dari hasil wawancara dengan Ibu Wahyuni salah patiangang
plastik di pasar Trangkil, beliau kurang begitu geahui tentang istilah
Baitul Mal Watamwil (BMT) dan untuk pandangan (papdt) beliau
mengenai lembaga tersebut kurang begitu mengerénkatidak pernah
mengambil pinjaman modal dari lembaga tersebuti Datiau memiliki
saudara yang menggunakan jasa pembiayaan syanalBMa Fastabiq
yang berupamudhirabah mengalami peningkatan ekonomi yang lebih
baik."

Berdasarkan data hasil wawancara yang telah digghadiatas dari
beberapa pedagang dipasar Trangkil yang mendapptmbiayaan syariah
dari BMT Fastabiq, pandangan mereka mengenai lembargebut sangat
baik karena BMT memberikan pinjaman modal. Kebaaga#lari mereka
menggunakan layanan jasa pembiayaan yang ditawal&arpihak pegawai
Bank Syariah yaitu yang berupa pinjanransyarakahldengan pembayaran
secara bulanan agar tidak memberatkan nasabalmggehmereka tertarik
untuk mengambil tambahan modal dari BMT Fastabrgrka dengan modal
itu dapat dijadikan tambahan modal untuk perekoaomya. Dan ternyata
setelah menggunakan jasa atau produk pembiayaaatsyarsebut mereka
merasa sangat terbantu dan perkembangan ekonortebijfa baik dan
meningkat daripada sebelumnya. Begitupun dengaabiekerabat mereka

yang juga menggunakan jasa pembiayaan syariah jugagalami

2\Wawancara dengan Wahyuni, pedagang plastik dr gaaagkil./25/06/2012/11.15 WIB
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peningkatan ekonomi yang lebih baik. Yang dulu kengannya perhari
hanya cukup untuk memenuhi kebutuhan sehari-hakaraeg bisa
digunakan untuk memenuhi kebutuhan yang lain.
3.2. Peran Marketing Syariah Terhadap Peningkatan Perekonomian
Pedagang Di Pasar Trangkil Pati
3.2.1 Marketing Syariah di BMT Fastabiq Pati
Untuk melakukan kegiatan pemasaran, BMT Fastabi Pa
mempunyai marketing syariah tersendiri yaitu seblbgakut:
1. Meluruskan niat
Langkah pertama yang di lakukan oleh BMT Fastabiq
sebelum memasarkan produknya adalah dengan mehmruskat
dengan selalumenyebut nama Allah dan selalu metigek@indakan
dengan misi BMT yang telah di tetapkan, dilandasiakinan bahwa
memasarkan produk BMT juga merupakan salah sajiarfgenting
dari serangkaian perjuangan menegakan hukum Al&h dhkwah
menuju jalan yang benar dengan berusahasemaksiorajkin dalam
memasarkan produk BMT Fastabiq dan pantang menyerah
menghadapi segala tantangan karena pertolongam Aldesti akan

datang.
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2. Sistem jemput bola
Sama seperti BMT lainnya, BMT Fastabiq juga menggan
sistem jemput bola yaitu petugas langsung mendataagabah di
rumah-rumah atau ditempat mereka berusaha. Karehmas lebih
leluasa dalam menjelaskandan memasarkan produk BEStabiq
kepada calon nasabah.
3. Seluruh karyawan sebagai marketing dan DAI
Seluruh karyawan di BMT Fastabiq bisa difungsikebagai
karyawan dengan control utama adalah manajer niagketyang
bertujuan selain membantu marketing BMT, supayarskl pegawai
BMT Fastabiq bisa terjadi transfer ilmu antar pegaBMT Fastabiq.
Selain menjadi marketing di BMT Fastabiq selurulmy&aan juga
sebagi Dai dan sering di minta untukmemasarkan ykrosangat
efektif, selain dapat bertukar ilmu sambil berddiwa
4. Memperluas jaringan dengan menambah mitra ban térus
memperbaiki hubungan silaturahim dengan mitra lama.
Untuk menjaga eksistensi lembaga agar semakin Kusui
Fatabig menambah dan memperluas jaringan denganjalmen
kerjasama saling menguntungkan dengan berbagak, pdeganjang
tidak mengingkari prinsip-prinsip syariah yang &egaval ditetapkan
sebagai landasan utama BMT. Dan terus menjalitugihim dengan

mitra lama.
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5. Media yang sering digunakan seperti brosur, ggng dan sponsor
utama dalam kegiatan bakti social.

Dalam memasarkan produk, BMT Fastabiq lebih sering
menggunakan brosur, pengajian majelis ta’lim, doadoor (langsung
mendatangi tempat usaha) dan sponsor utama kegiassal. Karena
selain bersedekah secara tidak langsung kita meka@msaama BMT
Fastabig dengan mengenalkan produk BMT lebih degatla
masyarakat, lebih efisien, menghemat biaya pemaskma yang lebih
penting lagi harta dapat difungsi alihkan sebagmadsosial bukan
untuk biaya pemasaran saja dan diberikan kepada ymarhak
mendapatkannyd®

Dari hasil wawancara dengan Ibu Erna salah satagaed) pakaian
di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendapat) beleengenai lembaga
tersebut cukup baik, pemasarannya lumayan bagiksdba sopan. Beliau
mendapat tawaran untuk mengambil pembiayaan di Bl&l§tabig melalui
sistem jemput bola, yakni petugas datang ke rumatokumenawarkan
produknya™*

Dari hasil wawancara dengan lbu Hindarsih salah patdagang
daging di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendlapaliau mengenai

lembaga tersebut cukup baik, karena transaksi pemannya cukup

3 Wawancara dengan BP.Arif Muhammad Hidayat S.Ruhtketing KIKS BMT Fastabiq Cab. Pasar
Trangkil./09/11/2012/09.30 WIB.
“\Wawancara dengan Bu Erna, pedagang pakaianal pesngkil./25/06/2012/09.00 WIB
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mudah, administrasinya sedikiiemasarannya sangat bagus, sehingga beliau
tertarik. Dan untuk pelayanan dari pihak BMT Fagfabga cukup baik dan
memuaskan tanpa adanya paksaan secara intern#u Bihjak untuk
bergabung menjadi nasabah melalui pengajian bulding@mpat tinggalnya,
yang DAI-nya merupakan pegawai dari BMT Fastabig.

Dari hasil wawancara dengan Ibu Sunarsih salah padangang
kelapa di pasar Trangkil, untuk pandangan (penjlapaliau mengenai
lembaga tersebut cukup baik. Biaya administragkgetidak mengeluarkan
banyak uang, pemasarannya sopan, kekeluargaaruribak pelayanan dari
pihak BMT Fastabiq juga baik dan sehingga beliatati&k untuk mengambil
tambahan modal dari BMT Fastabiq, apalagi untukalpals yang sudah
pernah meminjam juga dipermudah proses peminjanagjikey berkeinginan
untuk mengambil tambahan modal lagi. Beliau mendagaaran untuk
mengambil pembiayaan di BMT Fastabig melalui sisfemput bola, yakni
petugas datang ke rumah untuk menawarkan produknya.

Dari hasil wawancara dengan lbu Wijiyati salah spadagang
tempe di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendapelipu mengenai
lembaga tersebut cukup baik, dan untuk angsuranbayanan bagi
peminjam juga tidak terlalu banyak ditekan. Danamiadstrasinya

kecil/sedikit, pemasarannya begitu islami, soparengucapkan salam.

!> \Wawancara dengan Bu Hindarsih, pedagang dagipgsdir Trangkil./25/06/2012/09.15 WIB
¢ Wawancara dengan Bu Sunarsih, pedagang kelagssdi frangkil./25/06/2012/09.30 WIB
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Beliau mendapat tawaran untuk mengambil pembiayhdBMT Fastabiq
melalui sistem jemput bola, yakni petugas datang rigenah untuk
menawarkan produknyd.

Dari hasil wawancara dengan lbu Sudarmi salah patiagang
sayuran di pasar Trangkil, beliau telah menjadigatey BMT Fastabiq sejak
beberapa tahun yang lalu. Administrasinya mengkdémruang sedikit,
mudah, prosesnya cepat, dan nggak ribet. Pemagaraangat bagus untuk
di kalangan para usaha kecil. Beliau diajak untidngambil pembiayaan
syariah di BMT Fastabiq dari saudaranya yang jugkals menjadi nasabah
bertahun-tahuf®

Dari hasil wawancara dengan Ilbu Wijiati salah spadagang
peralatan dapur di pasar Trangkil, untuk pandanf@endapat) beliau
mengenai lembaga tersebut sangat baik karena sBdathun menjadi
anggota BMT Fastabiq, administrasinya mudabh, tidiglersulit, langsung
jadi, pemasarannya bagus, banyak produk yang diawadan beliau
mengambil yang cocok untuk usahanya. Dan untukype&n dari pihak
BMT Fastabiq juga baik sehingga beliau tertarikuknmhengambil tambahan

modal dari BMT Fastabig. Beliau mendapatkan tawanatuk mengambil

" Wawancara dengan Bu Wijiyati, pedagang tempe stup@rangkil./25/06/2012/09.45 WIB
'8 \Wawancara dengan Bu Sudarmi, pedagang sayurasali frangkil./25/06/2012/10.00 WIB
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pembiayaan syariah melalui brosur dan pamflet ydisgbarkan di Pasar
Trangkil °

Dari hasil wawancara dengan Ibu Darsih salah satiagang buah
di pasar Trangkil, untuk pandangan (pendapat) beleengenai lembaga
tersebut cukup baik. Untuk administrasi sedikitajgmemasarannya sangat
bagus, ramah tamah. Beliau mendapat tawaran unt@ogambil
pembiayaan di BMT Fastabiq melalui sistem jemputbgakni petugas
datang ke rumah untuk menawarkan produkfya.

Dari hasil wawancara dengan Ibu Sumiati salah gsdagang
makanan ringan di pasar Trangkil, untuk pandangzendapat) beliau
mengenai lembaga tersebut cukup baik dan trangesinjamannya pun
cukup mudah dan modalnya mudah dicairkan dan pedenyeya begitu
penuh dengan kesabaran dan sangat mempercayaahagamasarannya
sangat memuaskan sehingga beliau mengambil pinjlarayak. Dan untuk
pelayanan dari pihak BMT Fastabiq juga baik dargderbunga yang ringan
sehingga beliau tertarik untuk mengambil tambahamdah dari BMT
Fastabiq, apalagi untuk nasabah yang sudah pernamminjam juga

dipermudah proses peminjamannya jika berkeinginatuku mengambil

tambahan modal lagi. Beliau mendapat tawaran unto&ngambil

9 Wawancara dengan Bu Wijiati, pedagang peralag@uiddi pasar Trangkil./25/06/2012/10.15 WIB
%0 Wawancara dengan Bu Darsih, pedagang buah di Pesagkil./25/06/2012/10.30 WIB
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pembiayaan di BMT Fastabiq melalui sistem jemputbgakni petugas
datang ke rumah untuk menawarkan produkiiya.

Dari hasil wawancara dengan Ibu Tuminah salah patlangang
sembako di pasar Trangkil, untuk pandangan (penddgediau mengenai
lembaga tersebut cukup baik karena transaksi pamamnya cukup mudabh.
Administrasinya begitu sedikit, pemasarannya meyai. Dan untuk
pelayanan dari pihak BMT Fastabiq juga baik, sef@nigeliau tertarik untuk
mengambil tambahan modal dari BMT Fastabiq, apalatsik nasabah yang
sudah pernah meminjam juga dipermudah proses pamamnya jika
berkeinginan untuk mengambil tambahan modal lagiliaB mendapat
tawaran untuk mengambil pembiayaan di BMT Fastabmjalui sistem
jemput bola, yakni petugas datang ke rumah untuknamarkan
produknya

Dari hasil wawancara dengan Ibu Wahyuni salah patiangang
plastik di pasar Trangkil, beliau kurang begitu geahui tentang istilah
Baitul Mal Watamwil (BMT) dan untuk pandangan (papdt) beliau
mengenai lembaga tersebut kurang begitu mengerénkatidak pernah

mengambil pinjaman modal dari lembaga tersebuti Datiau memiliki

2L Wawancara dengan Sumiati, pedagang makanan riigeasar Trangkil./25/06/2012/10.45 WIB
2 \Wawancara dengan Tuminah, pedagang sembakoati Pamgkil./25/06/2012/11.00 WIB
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saudara yang menggunakan jasa pembiayaan syaridBMik Fastabiq dan
untuk pemasarannya bagu, sopan dan r&rhah.

Dari pemaparan wawancara diatas, peneliti dapaigaralisis
untuk pelayanan dari pegawai BMT pun juga terkdsaik tanpa adanya
paksaan secara internal. BMT Fastabiq termasuk ssdédu BMT yang
sangat dominan didalam pengembangan usahanyaatedlam beberapa
tahun yang lalu hingga sekarang jumlah nasabah yaragakukan
pembiayaan sangat banyak dan selalu meningkatersbut dapat dilihat
dalam tabel berikut:

Tabel 2

Peningkatan Nasabah Pembiayaan Syariah di BMT lbig<eati

Jumlah
\ Tahun Jenis Pembiayaan Nasabah
0.
Mudharabah 601
Musyarakah 1725
2007 Murabahah 1845
ljarah 12
1 Rahn 0
Mudharabah 853
Musyarakah 1824
2. 2008
Murabahah 2325
ljarah 90

2 Wawancara dengan Wahyuni, pedagang plastik dr @aaagkil./25/06/2012/11.15 WIB
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Rahn 56
Mudharabah 988
Musyarakah 2711
3. | 2009 Murabahah 3166
ljarah 0
Rahn 40
Mudharabah 1157
Musyarakah 3881
4. | 2010 Murabahah 3584
ljarah 0
Rahn 511
Mudharabah 1321
Musyarakah 5283
5. | 2011 Murabahah 3574
ljarah 0
Rahn 884

Sumber : BMT Fastabiq Pati
Melihat dari jumlah nasabah dari tahun 2007 hingg@ll
menunjukan bahwa produk-produk BMT Fastabiq bangida&rima oleh
masyarakat dan mampu membantu masyarakat meniagkatkahanya
khususnya masyarakat yang ada di Kota Pati.
Dari hasil wawancara tentang marketing syariah ydiakukan

oleh pegawai BMT, menurut para nasabah sangat lailena mereka
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menawarkan produknya dengan menggunakan stratatggit marketing
syariah yang mampu menarik nasabah untuk mengamibiayaan syariah
dari BMT Fastabiqg. Hal ini terbukti dengan semakianingkatnya nasabah
yang bergabung dengan BMT Fastabiq dari tahun kentaKebanyakan
mereka mendapat tawaran untuk mengambil pembiagaBMT Fastabiq
melalui sistem jemput bola, yakni petugas datang rigenah untuk
menawarkan produknya.
Adapun keuntungan dari sistem jemput bola, antana |

1. Prinsip sistem jemput bola mampu menciptakan kodéadgan pelanggan

secara langsung.
2. Dapat meningkatkan hubungan yang telah terjaligdemasabah.
3. Sistem jemput bolalapat memberi penjelasan-penjelasan dan jasa-jasa

tertentu yang berkaitan dengan prodtik.

**Wawancara dengan BP.Arif Muhammad Hidayat S.Pdatketing KJKS BMT Fastabiq Cab. Pasar
Trangkil./09/11/2012/09.30 WIB.



