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karuniaAllahdaningatlahAllahbanyak-banyaksupayakamuberuntung.”(Q.S62:10)



v

PERSEMBAHAN

DenganpenuhsyukurdenganmengucapAlhamdulillah,LaporanAkhirinipenulis

persembahkankepadaKeduaorangtuasertaadik-adikkuyangtercintasertaseluruh

keluarga dan kerabatyang tidak bisa penulis sebutkan satu-persatu,yang telah

memberikandukungankhususnyadalam bidangakademiksertatelahmendoakanku

agar medimudahkan dalam segala urusan, semoga semua jasa-jasa kalian

mendapatkanbalasanyangsetimpaldariAllahSWT.



vi



vii

ABSTRAK

AgamaIslam telahmengatursegalaaspekkehidupanagarumatmuslim tidak
terseatdalam kehidupanyangsifatnyasementaraini.Aturanaturantersebutdibuat
berfungsiditaatiagarumatIslam tidakmendapatdosadanjikaberhasilAllahanan
menaikkanderajatumatIslam setinggi-tingginya.UmatIslam diberisebuahpedoman
berupaAl-Qur’anuntukmengaturtatanankehidupanbaikkehidupanekonomi,sosial,
danberbudaya.Al-Qur’anmengaturcarabertransaksiagartidakterperosokkedalam
lubangyangbernamariba.

PerbankansyariahhadiruntukmengakomodasikebutuhanumuatIslam dalam
bertransaksi.Perbankansyariahadalahlembagakeuanganyangmenjembataniantara
pihakdefisitdanadenganpihakyangsurplusdana.Selainlembagaperbankanjuga
terdapatlembagakeuanganyangbergerakdibidangkeuanganyangmemilikifungsi
hampirsamadenganlembagabanksalahsatunyayaituKSPPS (KoperasiSimpan
Pinjam danPembiayaanSyariah).

KSPPS menjalankan tugas sebagian besarsistem operasionalnya memiliki
kesamaansepertiPerbankanSyariah.KSPPSselainberperandalam lembagabisnis
(Tanwil)jugamelakukanfungsisosialdalam menghimpun,mengelola,danmenyalurkan
ZISWZAF(Zakat,Infaq,Shadaqah,danWaqaf).KSPPSmenawarkanberbagaiproduk-
produkdenganprinsipsyariahyanghampirsamadenganlembagaperbankan,bedanya
KSPPS hanyamencangkuplingkungankecilsaja.Produk-produkpenghimpundana
tersebutadalahsimpananyangmeliputitabungandandeposito.Sedangkanproduk-
produkpenyalurandanasepertimurabahah,mudharabah,musyarakah,salam,istishna,
danijarah.

Jenis metode penelitian yang digunakan dalam penelitian inipenggunakan
penelitiandeskriptifkualitatifyangdatanyadiperolehdarilapangan,baikberupadata
lisan maupun data tertulis (dokumentasi).sedangkan maksud daridata kualitatif
deskkriptifyaitupenulismelakukanpengembanganteorisertamenginterpresentasikan
danmenggambarkanobjekpenelitiandenganapaadanya.

Berdasarkanhasilpenelitiam inipenulismendapatkanhasilsepertiakadyang
digunakan dalam penelitian iniadalah akad Mudharabah Mukayyadah.Prosedur-
prosuduralurpermohonanpemukaanrekeningSIMKU(SimpananKurban)sertadata
peningkatananggotapadaprodukSIMKU(SimpananKurban).

Katakunci:Perbankansyariah,KSPPS,Simpanan
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BABI

PENDAHULUAN

A.LatarBelakang

Agama islam adalah agama yang menerapkan segala aturan dalam

kehidupan.Aturantersebutdibuatgunamengujiimandantaqwaumatmuslim.

Jikadapatmemaluiujuantersebutmakaumatmuslim tersebutakandiangkat

derajatsetinggi-tingginya,sedangkanapabilaumatmuslim tidakdapatmelalu

ujiantersebutmakaakanmendapatkandosadariAllahs.w.t.Aturan-aturan

tersebutmengaturmengenaikehidupanbersosial,tatacaramenyembahAllah,

danberkehidupansehari-harisepertimenabungdanmeminjam.

Padasaatinimenabungdapatdilakukanpadalembagakeuanganuntuk

menjaminkeamanandanatabungantersebut.Menabungmerupakankegiatan

menyisihkan sebagian keciluang untuk kegiatan investasidimasa depan.

Sekarangbanyaksekalipilihanlembagakeuanganuntukmenabung.UmatIslam

diharuskanberhati-hatidalam memilihlembagakeuangan.Agarnantinyaumat

Islam tidalakterjerembabkedalam lubangribayangsangatdilarangolehAllah

S.W.T.

PrinsipsyariahmenurutUndang-undangNo.21Tahun2008adalahprinsip

hukum Islam dalam kegiatan perbankan berdasarkan fatwayang dikeluarkan

lembagayangdimilikikewenangandalam menetapkanfatwadibidangsyariah.

Perbankansyariahdalam melakukankegiatanusahanyaberdasarkanprinsip

syariah,demokrasiekonomi,danprinsipkehati-hatian.Tujuanperbankansyariah

menurutPasal3Undang-undangNo.21Tahun2008bertujuanuntukmenunjang

pelaksanaan pembangunan nasioanaldalam rangka meningkatkan keadilan,

kebersamaan,danpemerataankesejahteraanrakyat.1

Dalam istilahinternasional,perbankansyariahdisebutIslamicBanking

ataudikenaljugadenganistilahinterest-freebanking.Asal-usulkataIslamic

1OsmadMutaher,AkuntansiPerbankanSyariah,(Yogyakarta:GrahaIlmu,2012)hlm,14
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dalam istilah IslamicBanking tidakterlepasdarisejarah awalmula sistem

perbankan syariah.Padamulanyaperbankan syariah dikembangkan sebagai

suatubentukresponekonomidanpraktisiperbankanmuslim.Upayaakomodasi

dariberbagaipihakyangberkeinginanagartersedianyajasatransaksikeuangan

yangkegiatanyadijalankansesuaidengannilaimoraldanprinsipsyariahIslam.2

PerbankansyariahatauPerbankanIslam (al-Mashrafiyahal-Islamiyah)

merupakansistem perbankanyangpelaksanaanyaberdasarkanprinsip-prinsip

hukum Islam. Pembentukan sistem perbankan syariah ini berdasarkan

pelaranganpelarangandalam agamaIslam mengenakanbungapinjamanatau

ribadalam meminjamkanataumemungutpinjaman,sertapelarangandalam

berinvestasipada usaha-usaha yang dilarang oleh agama Islam.Sistem

perbankan konvensionalakan mengabaikan syarat-syarat tersebut dalam

sistemnyauntukberinvestasikedalam hal-halyangdilarang,misalnyaseperti

memproduksimakananatauminumanyangharam,menghadirkanmediaatau

hiburanyangjauhdarikataislami.

Sistem perbankan dan keuangan syariah hadirsecara khusus yang

berfungsimemberikanberbagaimacam jenisjasakeuanganyangdapatditerima

secarareligiuskepadaumatmuslim.Selainitusebagaimanafungsiinstitusi-

institusiperbankan dan jasa keuangan,diharapkan memberikan kontribusi

secara pantas kepada pencapaian tujuan-tujuan sosio-ekonomiIslam yang

utama,sebagaimanaaspek-aspekmasyarakatIslam lainnya.

Pada umumnya bank merupakan lembaga keuangan yang kegiatan

utamanyayaitumenerimasimpanantabungan,simpanangiro dandeposito.

Kemudianbankjugadikenalsebagaitempatuntukmeminjam uangbagiorang

yangsedangmembutuhkanyangbiasakitakenaldengannamakredit.Adapun

kegiatanperbankanpadasaatinibukanhanyalembagauntukmenyimpanuang

danmeminjam uang,tetapibankjugamelanyanikegiatantukar-menukaruang

dansegalamacam bentukpembayarandansetoransepertipembayaranlistrik,

2Muhammad,ManajemenDanaBankSyariah,Jakarta,RajawaliPres,2015
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telpon,pajak,air,maupunpembayaranuangkuliah.

Sejarah perkembangan industrijasa keuangan dan perbankan syariah

diIndonesiabermuladiawalidariaspirasimasyarakatindonesiayangmayoritas

muslim yang memilikikebutuhan untuk memilikisebuah alternaltifsistem

perbankanyangsesuaidenganprinsipsyariah.Perkembangandankemajuan

yang signifikan terusdialamioleh perbankan.Perkembangan dan kemajuan

diawalidenganberdirinyaPT.BankMuamalatIndonesiapadatahun1992,yang

dalam kurunwaktukuranglebih7tahundapatmeluaskanekspansinyahingga

memilikilebihdari45cabangyangtersebardibeberapakotabesardiIndonesia

sepertiJakarta,Bandung,Balikpapan,Semarang,danMakassar.Perkembangan

perbankan pada era reformasiditandaidengan disetujuinya Undang-Undang

No.10tahun1998yangdidalam undang-undangtersebuttelahdiaturdengan

rincilandasan hukum serta jenis-jenis usaha yang dapatdioperasikan dan

diimplementasikanolehbanksyariah.Undang-Undangtesebutjugamemberikan

petunjukarahbagibank-bankkonvensionaluntukmembukacabangsyariahatau

bahkanmengkonversikansecaratotalmenjadibanksyariah.3

Ada beberapa halyang menjadipenghambatperkembangan industri

keuangansyari’ah.MenurutAgustianto (2007)adadelapanfaktorpenyebab

umatIslam belum berhubungandenganperbankansyari’ahpadaumumnya.

Pertama,tingkatpengetahuandanpemahamanumatIslam tentangbanksyariah

masihsangatrendah.Kedua,belum adagerakanbersamasekalabesaruntuk

mempromosikan bank syariah khususnya,dan lembaga keuangan syariah

umumnya.Ketiga,terbatasnyapakardansumberdayamanusiaekonomisyariah.

Keempat,peranpemerintahmasihkecildalam mendukungdanmengembangkan

ekonomisyariah.Kelima,peranulama,ustadz,danda’imasihkecil.Keenam,

paraakademisidiberbagaiperguruantinggi,termasukperguruantinggiIslam

belum optimal.Ketujuh,peranorganisasimasyarakatjugamasihbelum optimal

membantudanmendukunggerakanlembagakeuangansyariah.Kedelapan,bank

utama atau Bank Indonesia selaku bank sentral sangat tidak serius

3FandyTjiptono,StrategiPemasaranEdisiII,Yogyakarta,Andy,1997,hlm 19
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mengembangkanbanksyariah.4

Denganadanyasistem mutudihaapkanlembagakeuangansyariahakan

lebih terbantu dalam mencapai,mempertahankan,dan meningkatkan mutu

produkdanlayananyangdisediakansecaraekonomis.5

Dierasaatinibukanhanyaperbankanyangdapatmelakukankegiatan

sepertiitu,tetapikoperasijugadapatmelakukankegitanperbankan.Menurut

Undang-UndangNo.17tahun2012pasal1,yaitu:koperasimerupakanbadan

hukum yangdidirikanolehperseoranganataubadanhukum koperasi,dengan

pemisahkekayaanparaanggotanyasebagaimodaluntukmenjalankanusaha,

yangmemenuhikebutuhandanaspirasibersamadibidangekonomi,sosial,dan

budayasesuainilaidanprinsipkoperasi.Berbedadenganbank,koperasihanya

dapatmelakukantransaksi-transaksisederhanasepertimelakukantabungandan

mengajukanpinjaman.Samasepertiperbankanyangmemilikiduaprinsipyaitu

perbankan konvensionalyang berlandaskan Undang-undang dan perbankan

perbankansyariahyangberlandaskanAl-QurandanHadist.

Secaraumum lembagakeuangansyariahtelahmemberikanpenawaran

berbagaimacam produkyangdimiliki,adapunKSPPSAmanahUsahaMuliayang

didirikanpadatanggal30Mei2009memilikivisidanmisiprofesional,mandiri,

danmelyanianggotadenganprinsip-prinsipsyariahmenawakanberbagaiproduk

penghimpunan dana yang bersumberdaridana anggota,modalpenyertaan,

pinjamandarilembagakeuanganlain,dandarianggotalainseperti:SIRELAAulia

(SimpananSukarela),SISUKA Aulia(SimpananManasukaBerjangka),SIMKU

Aulia (Simpanan Kurban).KSPPS Amanah Usaha Mulia juga melakukan

penyaluran dana atau pembiayaan diantaranya:Pembiayaan modalkerja,

renovasirumah,biaya sekolah dan Pembiayaan konsumtifsepertimembeli

kendaraan bermotor.KSSPS Amanah Usaha Mulia adalah sebuah lembaga

keuangansyariahbukanbankyangmenghubunganparamemilikhartauntuk

dikelolasecaraproduktifdanprofesiaonaldenganprinsip-prinsipsyariah.

4KuatIsmanto,ManajemenSyari’ah,(Yogyakarta:PustakaPelajar,2009),hlm.1-9
5Ibid
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Secara umum KSPPS Amanah Usaha Mulia berperan melakukan

pembinaan dan pendanaan yang didasarkan pada sistem syariah.Peran

menegaskan artipenting prisip-prinsip syariah dalam kehidupan ekonomi

masyarakatsebagailembagakeuangansyariahyangbersinggunganlangsung

dengankehidupanmasyarakatkecilyangserbacukupakanilmupengetahuan

danjugamateri,makaKSPPSmemilikimisipentingdalam mengembantugas

keislamandalam segalaaspekkehidupanmasyarakat.

Sebagai umat muslim memiliki kewajiban salah satunya dalam

menjalankanamalsosialnyayaitudenganmenjalankanperintahkurbanpada

saatharirayakurbandenganmenyebelihhewan-hewankurbandandibagikan

kepadamasyarakatsekitaryangtergolongkurangmampudankaum dhuafa.

Sebagian masyarakatmenyerahkan hewan kurban kepada amilkurban agar

dibagikankepadamasyarattidakmampudenganmerata.

MelihatkondisitersebutKSPPSAmanahUsahaMuliamengambilpeluang

dengan mebuatproduk SIMKU Aulia (Simpanan Kurban) sebagaisarana

masyaratyang ingin merealisasikan keinginannya dalam menjalankan amal

sosialnyayaitudenganberkurban.Denganbegitumasyarakat.

B.RumusanMasalah

Berdasarkanlatarbelakangyangsudahpenulisuraikandiatas,makayang

menjadirumusanmasalahdalam penelitianiniadalah:

1.BagaimanastrategipeningkatananggotapadaprodukSIMKUAulia(Simpanan

Kurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang?

2.Bagaimanahambatandalam strategipeningkatananggotapadaprodukSIMKU

Aulia(SimpananKurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang?

C.TujuandanManfaatPenelitian

Adapuntujuanyangingindicapaidalam penulisanpenelitianiniantaralain:

Untukmengetahuimekanismedanprosedurpelaksanaanpadaproduk
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SIMKUAulia(SimpananKurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang.

Manfaatyangdapatdiambildalam penulisanpenelitianiniantaralain:

1.Bagipenulis:

a.Hasilpenelitiandapatdijadikanwawasandanpembelajaranpenelitian

tentang prosedurdan mekanismeSIMKU Aulia(Simpanan Kurban)di

KSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang.

b.Memberikanpemahamanbarudanmemberiilmutambahanbagipenulis

maupunpembacapenelitianinimengenaianalisapelakasaanSIMKUAulia

(SimpananKurban)diKSPPSAmanahUsahaMulia.

2.BagiKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang:

Hasilpenelitianinidapatdijadikankoreksigunameningkatkankualitas

npelayanansertameningkatkankepercayaanbagianggotaagarkedepannya

dapatlebihmaju.

3.Bagipihaklain:

a.Sebagaisarana sosialisasiproduk SIMKU Aulia (Simpanan Kurban)

kepadamasyarakat.

b.Hasilpenelitiandapatdijadikanreverensibagipenelitiyangmelakukan

penelitiansejenis.

D.TinjauanPustaka

Penelitianterdahuluyangmenjadireferensipenyusundalam melakukan

penelitianiniyangberhubungandenganSimpananKurbanantaralain:

PenelitianWidyastuti(122503020),FakultasEkonomidanBisnisIslam

UIN Walisongodenganjudul“AnalisaPelaksanaanSimpananKurbandiBMT

Harapan UmmatKudus”.Simpanan adalah sejumlah danamasyarakatyang

dipecayakankepadalembagakeuangandalam bentukrekeningtabungan,giro,
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deposito maupun serifikatdeposito dan bentuk lainnya yang dipersamakan

dalam halitu.Dalam melakukan simpanan nasabah atau anggota akan

memperolehimbalbalasjasaberupabungaatauinterestbagibankkonvensional

danbagihasilataunisbahdalam banksyariah.Sumberdanasimpananberasal

dariPihakpertamayangbersumberdarisimpananpokokkhususataumodal

penyertaan,simpanan pokok dan juga simpanan wajib.Sumberdana yang

berasaldariPihakkeduayangdiperolehlembagaatauinstansidaripinjaman

pihakluar.SumberdanayangterakhirberasaldariPihakketiga yangdiperoleh

lembagaatauinstansidaritabunganmaupungirodarinasabahatauanggota

yangmelakukansimpananpadainstansitersebut.Sumberdanalainnyayaitu

bersumberdaritransaksi-transaksikeperluan konsumtifsepertipembayaran

rekening listrik,pembayaran air,dan pembayaran telephon.Instansijuga

mendapatsumberdanayangberasaldarikegiatanlandingdanayangdilakukan

olehlembagaatauinstansitersebut.

Sedangkanpersamaandanperbedaandalam penelitianterdahuluadalah

menelititentang produk simpanan kurban.Sedangkan perbedaan dalam

penelitian terdahulu adalah penelitian inimemfokuskan tentang strategi

pemasaranproduksimpanankurbanagarlebihdiminati,sedangkanpenelitian

terdahulumemfokuskantentangmenganalisapelaksanaansimpanankurban.

Kemudianpenelitian EviJayanti(1416142229),FakultasEkonomidan

BisnisIslam IAIN Bengkulu“MinatMasyarakatpadaTabunganKurbanBPRS

MuamalatHarkatSukaraja(StudiDesa NurKecamatan Sukaraja Kabupaten

Seluma ProvinsiBengkulu)”.Minatmerupakan ketertarikan kepada aktifitas

tertentuatausuatuhalyangmembuatrasasenangterlebihlagiapabilamemiliki

keterikatan/hubunganyangsudahdekat.Jadidapatdisimpulakanbahwaminat

adalahperasaaaninginmemiliki,mengagumisesuatu,mempelajarisesuatu,dan

keingintahuanakansesuatu.Faktor-faktoryangmempengaruhitimbulnyaminat

bisa daridalam dirisendirisepertijenis kelamin,contohnya anak laki-laki

cenderung memilih mainan mobil-mobilan sedangkan anakperempuan akan

memilih mainan boneka.Faktor yang berasaldariluar adalah keluarga,
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contohnya seseorang berminatuntuk berkerja untuk memenuhikebutuhan

keluarganya. Ada berbagai macam seseorang berminat mempercayakan

dananyakepadalembagakeuanganperbankanyaitu:sebagaidanayangdapat

ditarikkapanpundandimanapun,untukmembangunkeamanan,kenyamanan,

sertakepercayaankarenasudahtersimpanditempatyangsudahterjamin,untuk

jaminandimasayangakandatangdengankeuntunganbungayangbersifattetap

(fixed).

Sedangkanpersamaandanperbedaandalam penelitianterdahuluadalah

menelititentang produk simpanan kurban.Sedangkan perbedaan dalam

penelitian terdahulu adalah penelitian inimemfokuskan tentang strategi

pemasaranproduksimpanankurbanagarlebihdiminati,sedangkanpenelitian

terdahulu memfokuskan tentang tingkatminatmasyarakatpada tabungan

kurban.

E.Metodologipenelitian

Dalam melakukan penelitian ini,penulis mendapatkan data-data dan

informasisepertiberikut:

1.Jenisdanpendekatanpenelitian

Jenis penelitian yang digunakan pada penulisan penelitian iniyaitu

menggunakan metode deskriptifkualitatif.Maksud darimetode deskriptif

kualitatif yaitu penulis melakukan pengembangan teori serta

menginterpresentasikan dan menggambarkan objek penelitian dengan apa

adanya.Datayangdiperolehberasaldarilapanganberupalisanmaupuntertulis.

2.Tempatdanwaktupenelitian

a.Tempatpenelitian

TempatpenelitiandilakukandikantorpusatKSPPSAmanahUsahaMulia

MagelangyangberalamatdiJl.RayaMagelang– Yogyakartakm 10,

Blabak,Mungkid,Magelang.Tlp.(0293)3280449sertadikantorcabang
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yangberalamatdiJl.LintasBakalan,Tamanagung,Muntilan,Magelang,

Tlp.(0293)5562139.

b.Waktupenelitian

Waktudilakukannyapenelitiantersebutdimulaipadatanggal13Januari

sampaidengan13Maret2020.

3.Sumberdatapenelitian

Dalam melakukanpenelitianinimenggunakanduajenisdata,yaitudata

primerdandatasekunder.Sumber-sumbervariabeldatayangdipakaidalam

penulisanpenelitianiniyaitusebagaiberikut:

a.Sumberdataprimerpenelitian

Sumberdata primerpenelitian merupakan sumberdata yang didapat

secaralangsungdaripihak-pihakyangmengetahuiobjekyangditeliti.

Dalam halinisumberdata primeradalah para pimpinan,stafdan

karyawanKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang.

b.Sumberdatasekunderpenelitian

Sumberdatasekunderpenelitianadalahsumberdatayang fungsinya

untuk mendukung sumberdata primer.Sumberdata sekunderpada

penelitianiniadalahbukuprofilKSSPSAmanahUsahaMuliaMagelang

serta anggota dari KSSPS Amanah Usaha Mulia Magelang dan

masyarakatsekitar.

4.Teknikpengumpulandatapenelitian

Teknikpengumpulandatayangdilakukandalam penyusunanpenelitianini

menggunakanbeberapametodeyaitu:

a.Observasi(Observation)

Observasidilakukan yang pertama dalam penelitian ini.Observasi



10

merupakanpengumpulandatadenganpengamatandanpencatansecara

langsungterhadapsuatuobjekyangakanditeliti.Teknikpenelitianini

dengan mengambildatadan menangkap gejalayang diamatidengan

menjadikansebuahdekripsi.Adapuntempatyang dijadikanobservasi

dalam penelitiantersebutadalahKSSPSAmanahUsahaMuliaMagelang

dandaerahpemasasarandariprodukSIMKUAulia(SimpananKurban).

b.Wawancara(Interview)

Metode selanjutnya yang digunakan dalam penelitian ini adalah

wawancara.Wawancara adalah metode penelititan cara tanya-jawab

secarasistematikdenganpetinggi,staffdanpegawaiKSPPSAmanah

Usaha Mulia Magelang dengan belandaskan pada tujuan penelitian.

Wawancaradilakukandenganmelaluitatapmuka(facetoface)maupun

melaluimedia alatkomunikasiguna mencariinformasidan mencari

informasisebagaibahan pertimbangan guna mencegah terjadinya

penyimpanganmengenaipenelitianyangdibuat.

c.Dokumentasi(Documentation)

Metodeterakhiryangdigunakandalam penelitianiniadalahdokumentasi.

Metodepengumpulanpenelitianiniberupamenyelidikidata-datatertulis

danbersifatdokumentersepertibuku,majalah,dokumen,catatanharian

sertarelevasinyayangberkaitandenganproduksimpanankurban.

5.Teknikanalisisdatapenelitian

Analisisdatamerupakanupayamenganalisaterhadapdatadengancara

memilah-melihnya menemukan apa yang penting,apa yang dipelajari,dan

memutuskanapayangdisajikankepadaoranglaindengantujuandatatersebut

dapatdapatmenjawabsuaturumusanmasalah.Analisisdatadalam penulisan

penelitianiniyaitudenganmenggunakanmetodeDescriptiveanalysis(analisis

deskriptif). Metode analisis deskriptif adalah analisa yang memberikan

gambaran umum mengenaisubjek penelitian berdasarkan data-data dan
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variabel-variabelyangdiperolehdarisubyekyangditeliti.Data-datadanvariabel-

variabelyangdiperolehselanjutnyapenulisanalisaantarastrategipeningkatan

anggotapadaprodukSIMKUAulia(SimpananKurban)diKSPPSAmanahUsaha

MuliaMagelangdengankonsepdanteoriyangada.

F.Sistematikapenulisanpenelitian

Penulisansitematikapenelitianberfungsiuntukmempermudahproses

kerjadalam penyusunanpenelitianinigunamendapatkangambarandanarah

penulisanpenelitianyangbaikdanbenar.Penulisanpenelitianinisecaragaris

besardibagikedalam 5babyangterdiridari:

BABI: PENDAHULUAN

Didalam babinimenguraikanlatarbelakangmasalahyangberisi

informasitentangsituasiyangmenjadikeresahanataumasalah

yangadadalam penelitian.Setelahmendapatkanmasalahyang

relevanmakaakandijabarkanpadarumusanmasalah.Penjabaran

darirumusan masalah berupa pertanyaan yang lengkap dan

terperinci.Setelahmemperolehhasildiharapkanpenelitiansesuain

dengan tujuan penelitian yang dicantumkan dalam tujuan dan

manfaatpenelitiangunamemperolehjawabanataspermasalahan

yangditeliti.Didalam sebuahpenelitiandiperlukanadanyasebuah

pedoman dalam melakukan penyusunanan penelitian melalui

penelitian terdahulu agardapatmelihatdan membandingkan

dengan penelitian yang sedang diteliti. Setelah melakukan

perbandinganpenelitian,penelitidapatmemilihmetodepenelitian

yangcocokuntukmelakukanpengolahandata-datadanvariabel-

variabelsehinggapenulisdapatmeasiksebuahkesimpulanuntuk

menjawabrumusanmasalahdalam penelitian.

BABII:LANDASANTEORI

Bab selanjutnya pada penelitian iniberisikajian teoriyang



12

membahas tentang strategipeningkatan anggota pada produk

SIMKUAulia(SimpananKurban)diKSPPSAmanahUsahaMulia

Magelang.Babinibertujuanuntukmemperkuatobjekpenelitian

berdasarkanteori-teoriyangberkaitandenganpenelitianini.

BABIII: GAMBARANUMUM OBJEKPENELITIAN

Babinimenyajikantentantanggambaranumum objekpenelitian

mengenai sejarah singkat berdirinya, pengelolaan dan

pengembangan, struktur organisasi, produk-produk yang

ditawarkanolehKSSPSAmanahUsahaMuliaMagelang.

BABIV: HASILPENELITIANDANPEMBAHASAN

Padababiniberisitentanghasilpenelitiandanpembahasanyang

dilakukan pada lokasi penelitian yang dibahas pada bab

sebelumnya. Didalam bab ini membahas tentang strategi

peningkatananggotapadaprodukSIMKUAulia(SimpananKurban)

diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelangsertamekanismedan

prosedurpelaksanaanprodukSIMKUAulia(SimpananKurban)di

KSPPSAULIAMagelang.

BABV: PENUTUP

Babiniberisikesimpulandansaranyangdiambilberdasarkan

penelitianyangtelahdilakukanagardapatdijadikansebagaibahan

untuk menambah wawasan pengetahuan tentang simpanan

kurbandanbermanfaatuntukpenelitianselanjutnyadikemudian

hari.
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BABII

LANDASANTEORI

A.PerbankanSyariah/BankUmum Syariah

1.Pengertianperbankansyariah/bankumum syariah

Bankumum syariahmerupakanbadanusahaasatulembagakeuangan

yangmenjalankanfungsimenghimpundanadarimasyarakatyangkelebihan

dana (surplus)untuk disalurkan kepada masyarakatyang kekurangan dana

(defisit)danmenyediakanjasakeuanganlainnya.Perbankansyariahmelakukan

kegiatanusahanyaberlandaskanpadaprinsipsyariah,demokrasiekonomi,dan

prinsipkehati-hatian.Undang-undangyangmengaturtentangperbankansyariah

diaturdalam Undang-undangNo.21Tahun2008.Produkperbankansyariah

secaragarisbesardapatdibagimenjadi3bagianyaituprodukpenyalurandana

sepertimurabahah,mudharabah,musyarakah,salam,istishna,dan ijarah.

Kemuduan produk penghimpunan dana sepertiprinsip wadiah dan prinsip

mudharabah.Yangterakhiryaituprodukjasaperbankanyangdiberikankepada

nasabahsepertijualbelivalutaasing.Perbankansyariahpadaumum terbagi

atasBankUmum danBankPembiayaanRakyatSyariah(BPRS).

2.Tujuanperbankansyariah

Perbankan syariah memiliki tujuan untuk menunjang pelaksanaan

pembangunannasionaldalam rangkameningkatkankeadilan,kebersamaandan

perataankesejahteraanmasyarakat.

3.Fungsiperbankansyariah

a.Perbankansyariahberfungsiuntukmenghimpundanadarimasyarakat

yangkelebihandana(surplus)dandisalurkankepadamasyarakatyang

kekurangandana(defisit).

b.Perbankansyariahbisamenjalankanfungsisosial,sepertimenerimadana

yang berasaldariZISWAF (zakat,infaq,shadaqah,dan waqaf)dan
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bantuan sosiallainnya untuk disalurkan kepada masyarakat yang

membutuhkan.

c.Perbankan syariah dapat berfungsi menerima dana wakaf dan

menyalurkannya kepada pengelola wakaf (nazhir) sesuai dengan

ketentuanyangdiberikankepadapemberiwakaf(wakif).

B.KSPPS(KoperasiSimpanPinjam danPembiayaan)

1.PengertianKSPPS(KoperasiSimpanPinjam danPembiayaanSyariah

KSPPS (Koperasi Simpan Pinjam dan Pembiayaan Syariah) atau

sebelumnyabernamaKJKS(KoperasiJasaKeuanganSyariah)yangterlahirdari

BMT(BaitulMaalwatTanwil)bukanlahlembagakeuanganperbankanmurni,

melainkan sebuah LKMS (Lembaga Keuangan Mikro Syariah). KSPPS

melaksanakan sebagian besarsistem operasionalyang memilikikesamaan

sepertiPerbankanSyariah.KSPPSselainberperandalam lembagabisnis(Tanwil)

jugamelakukanfungsisosialdalam menghimpun,mengelola,danmenyalurkan

ZISWZAF (Zakat,Infaq,Shadaqah,dan Waqaf).Penghimpunan dana ZIZ

biasanyadimanfaatkanuntukkepentinganamal,namunKSPPS menyalurkan

danaZIZuntukpemberdayaanbagipelakuusahamikromustahik.Sementara

untukwakafuangpenyalurannyadanpengelolaanyaharusuntukkepentingan

orang banyak karena terdapatamanah daripemberiwakaf(Waqif)untuk

menyalurkan hasilwakaf kepada penerima wakaf (Maukufalaih).Dengan

diberlakukannyaUndang-undangPerkoperasianyaituUUNo.25Tahun1992dan

Peraturan MenteriNo.14 dan No.16 Tahun 2015 yang terkaitlangsung

mengaturtentang KSPPS yang juga merupakan perubahan KoperasiJasa

KeuanganSyariah(KJKS)menjadiKoperasiSimpanPinjam danPembiayaan

Syariah(KSPPS).

2.TujuanBMT(BaitulMaalwaTamwil)

Dalam menjalankankegiatannya,BMT(BaitulMaalwaTamwil)memiliki

tujuanutamayaitumewujudkankehidupandanmasyarakatyangdisekitarBMT
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yangdamai,adildansejahtera.

3.FungsiBMT(BaitulMaalwaTamwil)

a.BMTberfungsiuntukmenyalurkandanamasyarakatdenganmenyimpan

dana tersebut diBMT untuk ditingkatkan utilitasnya,dengan cara

masyarakatyang memilikikelebihan dana (surplus)menyalurkannya

kepadamasyarakatyangkekurangandana(defisit).

b.BMTsebagaisumberlapangankerjadanpendapatanbagimasyarakat

sekitar.

c.BMT sebagaimeningkatkan kualitas SDM (Sumber Daya Manusia)

anggotaagarlebihprofesionaldanislami

d.BMT berfungsimengidentifikasi,mobilisasi,mngorganisir,mendorong,

dan mengembangkan potensi serta kemampuan anggota untuk

meningkatkankesejahteraan.

1.PrinsipBMT(BaitulMaalwaTamwil)

a.Ahsan(mutuhasilkerjayangbaik)maksudnyaBMTmelakukankegiatan

usahanyadengansemaksimalmungkin.

b.Thayyiban(terindah)

c.Ahsana’amalu (memuaskan semua pihak) maksudnya BMT dalam

menjalankan fungsinya harus memberikan kepuasan kepada para

anggotanya.

d.Salaam (keselamatan)

e.Barokah(berdayaguna)maksudnyaBMTdalam menjalankantugasnya

harusmemilikihasilyangbergunabagilembagaBMTitusendiri,para

anggota,maupunmasyarakatsekitar

f. Transparant(keterbukaan)maksudnya adanya keterbukaan informasi
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dapatdiaksesolehmasyarakatluas.

g.Spiritualcomunication(penguatannilai-nilairuhiyah)maksudnyadalam

menjalankanfungsinyauntukmeningkatkanperekonomianduniawi,BMT

tidakbolehmeninggalkanprinsip-prinsipdalam Islam.

h.Keadilan sosialmaksudnya BMT tidakboleh membeda-bedakan para

anggotanya.

i. Ramah lingkungan maksudnya BMT harus peka dan bijak terhadap

pengetahuandankeaneragamanbudaya.

C.Simpanan

1.Pengertiansimpanan

Simpananmerupakandanayangdipercayakanolehpemilikdanakepada

instansi atau lembaga keuangan untuk disalurkan kepada pihak yang

membutuhkandanadenganpersyaratan-persyaratantertentu.Simpanandapat

berupatabungan,deposito,dangirodanbentuklainnyayangserupadanganitu.

Nasabahyangmempercayakandananyaakanmemperolehimbalbalikberupa

bunga (interest) pada lembaga keuangan konvensional,sedangkan pada

lembagayangmenganutprinsipsyariahakanmemperolehimbalbalikberupa

bagihasil(profitsharing).

2.Jenis-jenissimpanan

Jenisjenissimpanan berasaldariberbagaisumberdana yang dapat

diklasifikasikanmenjadibeberapakelompokyaitudanayangberasaldaripihak

pertama,danayangberasaldaripihakkedua,dandanayangberasaldaripihak

ketiga.

a.Danapihakpertama(modal/equity)

Dana pihak pertama berasaldaridana pemegang saham dari

perusahaan atau pemilikperusahaan.Padaumumnyadanainisering
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disebutmodal(equity).Padadasarnyaperusahaanakanmeningkatkan

modalnya secara bertahap untuk memenuhi kewajiban seiring

berkembangnyaperusahaantersebut.

1)Simpananpokokkhusus(modalpenyertaan)

Simpanan pokok khusus atau modalpenyertaan telah diatur

kedalam PeraturanPemerintahNo.33Tahun1998Pasal1tentang

Modalpenyertaan pada koperasiyang berisimodalpenyertaan

adalahsejumlahdanaataubarangmodalyangdapatdinilaidengan

uang untuk ditanamkan oleh pemodaluntuk memperkuatdan

menambah struktur permodalan dalam koperasi dalam

meningkatkan usahanya.Jumlah modalyang diberikan antara

pemodalyangsatudenganpemodalyanglainnyatidakharussama.

Banyaknyamodaltidakakanmempengaruhisuaradalam rapat.

Simpananhanyadapatditarikdalam jangkasatutahundengan

memperoleh laba/Sisa HasilUsaha (SHU)sesuaimodalyang

ditanamkan.

2)Simpananpokok

Simpananpokokmerupakandanayangdibayarkanpertamakali

sebagaibuktikeanggotaandanhanyadibayarkansekali.Simpanan

pokokmemilikijumlahyangsamaantaraanggotasatudengan

anggota yang lainnya.Agardapatmeningkatkan anggota pada

BMT,simpananpokokinidapatdibayarkandengancaramencicil.

SeseorangyangsudahtidaklagimenjadianggotapadaBMT,BMT

tersebutakan mengembalikan simpanan pokok yang diberikan

padaanggotanya.

3)Simpananwajib

Simpananwajaibadalahdanayangsealaudibayarkanpadawaktu

dankesempatantertentu,misalnyasetiapbulandannominalnya
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yangsamasetiapbulannyatergantungkebutuhanpermodalandan

anggotanya.Biasanyabesarnyasimpananwajibtelahdisetujuioleh

semuaanggota.Simpananwajibmemilikiketentuantidakdapat

diambiloleh anggota terkecualiapabila anggota tersebuttelah

keluardariBMT.

b.Danapihakkedua(danapinaman)

Danapihakkeduaadalahdanayangdiperolehdaripinjamanoleh

pihakluarperusahaan.Perusahaanyangmemberikanpinjamandananya

kepadaperusahaanyangmembutuhkandanabaikberuparupiahmaupun

valutaasingdisebutdanapihakkedua.

c.Danapihakketiga(danamasyarakat)

Danapihakketigamerupakandanayangdihimpundarimasyarakat

yang jumlahnya tak terbatas dan sesuaidengan kesepakatan saat

penghimpunan.MenurutUndang-undang No.10 Tahun 1998 tentang

Perbankan (UU Perbankan) dana pihak ketiga adalah dana yang

dipercayakan oleh masyarakat kepada bank berdasarkan perjanjian

penyimpanandanadalam bentuktabungan,deposito,giroataubentuk

lainnya yang dipersamakan dengan itu. Berdasarkan waktu

pengambilannyadanapihakketigadibagimenjadibeberapajenis,yaitu

1)Tabungan

Tabunganmerupakandanayangdipercayakanmasyarakatkepada

lembaga keuangan yang pengambilan dananya dapatdiambil

sewaktu-waktu.Masyarakatyangmempercayakandananyaakan

memperolehimbalbalikberupabunga(interest)padalembaga

keuangankonvensional,sedangkanmasyarakatyangmpercayakan

danannya pada lembaga yang menganutprinsip syariah akan

memperolehimbalbalikberupabagihasil(profitsharing).

2)Deposito
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Hampir memilikiartiyang sama dengan tabungan,deposito

merupakandanayangdipercayakanmasyarakatkepadalembaga

keuangan yang pengambilannya dananya berdasarkan jangka

waktu yang telah ditentukan dalam perjanjian.Nasabah yang

mempercayakan dananya akan memperoleh imbalbalikberupa

bunga(interest)padalembagakeuangankonvensional,sedangkan

padalembagayangmenganutprinsipsyariahakanmemperoleh

imbalbalikberupabagihasil(profitsharing).Biasanyakeuntungan

yangdiberikanpadaprodukdepositolebihbanyakdibandingkan

produktabungan.Halinikarenalembagakeuanganwaktusimpan

yanglebihlamadanwaktupengambilanyangdapatdiperhitungkan

olehlembagakeuangantersebut.

3.Ketentuanumum simpanankurban

a.Ketentuanumum

1)Simpanankurbanterbukauntukperseoranganmaupunlembaga

(badanhukum)

2)KSPPS AmanahUsahaMuliaMagelangakanmemberikanbuku

simpanandanmenatausahanyakedalam rekeningsimpananatas

namaanggotasebagaibuktisimpanan

3)Apabila terdapatperbedaan simpanan antara buku simpanan

denganrekeningsimpananKSPPS,makayandigunkanasebagai

pedomanadalahrekeningsimpananyangadadiKSPPS

4)KSPPStidakbertanggungjawabatassegalapenyalahgunaanbuku

simpananolehanggota

b.Ketentuanpenyetorandanpenarikan

1)Setiappenarikansimpanan,anggotadiwajibkanmenunjukkanbuku

simpanankepadaKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang
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2)Penyetoran dan penarikan simpanan dilakukan dengan slip

penyetorandanpenarikan

3)Besarnya setoran pertama untuk simpanan ditentukan sesuai

denganprodukmasing-masing

c.Bagihasilataukadarkeuntungan

1)Simpananakandiberikanbagihasilsetiapbulannyasesuaidengan

produksimpanan

2)PerubahanatasbesarnyanisbahdilakukanataskebijakanKSPPS

AmanahUsahaMuliaMagelang

D.PrinsipPenghimpunanDana

PadaKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelangterdapatmenggunakanbeberapa

prinsippenghimpunandanadarimasyarakat,yaitu:

1.Prinsipwadiah

a.PengertianWadiah

WadiahatauAl-wadi’ahdalam barasaArabbisadiartikansebagai

titipan murni.Jadiwadiah dalam perbankan syariah dapatdiartikan

sebagaititipandariseseorang nasabah(muwadi’)kepadapihakbank

(mustauda).Jikaseseorangnasabahlembagakeuanganmempercayakan

dananya pada lembaga keuangan tersebut dengan prinsip wadiah,

sebenarnyadiahanyamenitipkandananyatersebutdandapatdiambil

kapan pun nasabah tersebut mau. Dalam berkembangnya ilmu

pengetahuan,makalahirlahberbagaimacam jenis-jenisprinsipwadiah

untuk menyesuaikan kebutuhan manusia.Jenis-jenis prinsip wadiah

dibagimenjadiwadi’ahyadal-amanah(TrusteeDefostery)danwadi’ah

yadadh-dhamanah(GuaranteeDepository).

PadaKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelangmenggunakanprinsip
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wadia’ahyadadh-dhamanahyangartinyadanayangdititipkananggota

KSPPSAmanahUsahaMuliaMagelangdapatdikelolaolehpihakKSPPS

denganseizinpihakanggotadandapatmenjaminuntukmengembalikan

danatersebutsecarautuh.Sedangkankeuntungandalam pengelolaan

danatersebutsepenuhnyamenjadimilikKSPPS,tetapipihakKSPPSdapat

memberikansedikitbonusatauhadiahkepadapihakanggotadengan

aturantidakadadasarperjanjianpemberiankeuntungankepadaanggota

sebelumnya.

b.Dasarhukum akadwadiah

1)Dasar hukum Al-Qur’an akad wadiah adalah

2)Hadiswadiah

AmrubinSyuaibmeriwayatkandaribapaknyadarikakeknya,

NabiSAW.Bersabda:“Siapayangdititipiwadi’ahmakatidakada

tanggungandiatasnya.”(HRal-Baihaqi).

2.Prinsipmudharabah

a.Pengertianprinsipmudharabah
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Mudharabah merupakan akad perjanjian kerjasma yang sesuai

dengankonsepsyariah.Mudharabahtelahdilaksanakansejakzamannabi

Muhammad.Dalam perjanjiankerjasamainiterdapatminimalduapihak

yaknipihakpertamasebagaishahibulmaaldanpihakkeduasebagai

mudharib.MudharabahberasaldarikataAdhdharbyfilardhiyangberarti

berpergiandalam urusandagang.Mudharabahjugamemilikiistilahlain

yaituQirad.QiradberasaldarikataAlQardhuyangberartipotongan.

Karena dalam pelaksanaan mudharabah terjadipemotongan sebagian

hartauntukmemperolehkeuntungandariusahayangdijalankan.

Secara teknis pelaksanaan akad mudharabah terjadi antara

shahibul maal yang memberikan modal kepada mudharib unuk

menjalankansuatuusahaataubisnisgunamemperolehlabayangakan

dibagisesuaidengan kesepakatan kedua belah pihak.Apabila terjadi

kerugiandalam usahayangdikelolaolehmudharibmakakerugianmodal

akanditanggungolehshahibulmaal,kecualikerugiantersebutdisebabkan

oleh kelalaian mudharib.Maka mudharib juga harus menanggung

kerugianataskelalaiantersebut.

Dalam istilahilmuekonomi,transaksiyangmenggunakanmodal

kepercayaan disebut sebagai trust financing. Akad mudharabah

merupakansalahsatubentukkerjasamayangmenjadikankepercayaan

sebagai modal pendanaan. Pihak shahibul maal mempercayakan

modalnyauntukdikelolaolehmudharib.Sedangkanmudharibsebagai

pihak yang dipercayaiuntuk menerima amanah darishahibulmaal.

Sebagaibentukmenghargaikepercayaanshahibulmaal,pihakmudharib

harus mengerahkan upaya terbaiknya dalam mengelola usaha dan

melaksanakan tanggung jawab sesuaidengan perjanjian yang telah

disepakati.

b.Macam-macam prinsipmudharabah

1)Mudharabahmutlaqah
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Mudharabahmutlaqahmerupakanbentukkerjasamayang

dibangunantarapemilikdanadanpengeloladanatanpaadanya

pembatasanolehpemilikdanadalam haltempatataupuninvestasi

objeknya.Dalam mudharabahmutlaqah,pemilikdanamemberikan

kebebasankepadapengeloladanamengenaitempat,waktudan

jenisusaha.Namunkebebasanyangdiberikankepadapengelola

danaharustetapmemperhatikanprinsipsyariah.

Biasanya dalam perbankan syariah akad mudharabah

mutlaqah dapatdugunakan dalam bentukpembiayaan maupun

tabungan.Mudharabahmutlaqahmerupakanjenisinvestasitidak

terikat. Rukun transaksi mudharabah diantaranya dua pihak

pelaksanatransaksiataupemilikmodaldanpengelola,objekakad

mudharabahataumodaldanusahadanjugaijabdankabulatau

biasadisebutpersetujuanperjanjian.

2)Mudharabahmusytarakah

Mudharabah musytarakah merupakan jenis akad

mudharabah dengan mekanismediawalkerjasama,akad yang

disepakatiyakniakad mudharabah dengan modal100% dari

pemilikdana,namunketikaberjalanyausahadanpengeloladana

tertarikmenanam modalpada usaha tersebut,maka pengelola

danadiperbolehkanuntukikutdanmenyumbangmodaluntukbisa

mengembangkanusahatersebut.Haliniberartikeduabelahturut

sertamenyertakanmodalnyadalam usahayangdijalankan.Cukup

banyakyangmelakukanakadmudharabahmusytarakah,karena

padaakhirnyabanyakpengeloladanayangtergiuruntukbergabung

danmenerimakeuntungan.

3)Mudharabahmuqayyadah

Mudharabah muqayyadah merupakan jenis perjanjian

denganbentukkerjasamaantarapemilikdanasertapengeloladana,
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dengan kondisipemilikdana membatasipengelola dana untuk

memilihtempatmaupuntransaksidanjugaobjekinvestasinya.

Jadipelaksanaanmudharabahmuqayyadahsesuaidengantempat

usaha,wakuataujenisusahayangtelahditentukanolehpemilik

dana.Dalam transaksimudharabahmuqayyadahjikadiibaratkan

sebagaibanksyariah,makabersifatagenyangmenghubungkan

antarashahibulmaalsertamudharib.

c.Dasarhukum akadmudharabah

1)Dasarhukum Al-Qur’anakadmudharabahadalah
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Yangartinya:”danbersabarlahterhadapapayangmerekaucapkandan

jauhilahmerekadengancarayangbaik.”(QS73:20)

2)Hadismudharabah

As sunnah merupakan dasar hukum kedua dariakad

mudharabah.DimanadariShalihbinSuaibr.aBahwaRasulullah

SAW bersabda,“tigahalyangdidalamnyaterdapatkeberkatanyaitu

jual beli secara tangguh, muqaradhah (mudharabah) dan

mencampuradukandengantepunguntukkeperluanrumahbukan

untukdijual.”(HR.IbnuMajah).
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Dalam halini,Sunnah dan Quran juga turutserta

membantukitadalam melakukantransaksidenganjujur,danjuga

memberikan selalu laporan keuangan agar tidak terjadi

kesalahpahamanketikabertransaksi.

d.Rukundansyaratmudharabah

1)Rukunmudharabah

- Adanyaorangyangsubyekakadatauorangyangmelakukan

akad yaitu pemilik modal(shahibulmal)dan pengelola

modal(Mudharib)

- Adanyamodal(Maal)

- Adanyausahaataukerja

- Adanyakeuntungan(Margin)

- Adanyaakad(Ijab-qabul)

2)Syaratmudharabah

Adapun syarat-syaratdalam akad mudharabah adalah sebagai

berikut:

- Pertama,pemilikmodal(shihabulmaal)maupunpengelola

(mudharib) haruslah baligh dan berakal sehat. Tidak

mungkin akad mudharabah terjalin jika salah satunya

mengalami gangguan jiwa. Yang melakukan akad

mudarabahmampumenyerahkanataumengembalikan.

- Kedua,baikshihabulmaalmaupunmudharibharusmampu

bertindaklayaknyasebagaimajikandanwakil.Halitukarena

mudharibberkerjaatasperintahdaripemilikmodaldanitu

mengandung unsur wakalah yang mengandung arti

mewakilkan. Maka masing-masing pihak memenuhi
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persyaratankecakapanwakalah.

- Ketiga,modalyang diserahkan pemilik modalberbentuk

uang tunai,selainuang tunaitidakdiperbolehkan.Modal

selain uang tunaiyang tidak diperbolehkan contohnya

piutang.Modaljugaharusjelasjumlahnya,bukanutangdan

diserahkankepadapihakpengelola.

- Keempat,pemilikmodalmelafalkanijab,misalakuserahkan

modalinipadamuuntukusaha,bilamendapatuntuk,laba

dibagiduadenganprosentaseyangdisepakati.

- Kelima,sebelum adanya pembagian keuntungan milik

bersama,presentase keuntungan dan waktu pembagian

harusdisepakatibersamaolehkeduapihakdandinyatakan

denganjelas.Keuntungantidakdibagiselamaakadmasih

berlangsung,kecualibilakeduapihaksepakatmelakukan

pembagiankeuntungan

- Keenam,pengusaha akan mengelola modalyang telah

dipercayakanolehpemilikmodaldanpemilikmodaldilarang

ikutcampurtangan dalam mengelola dana yang telah

dipercayakan.

- Ketujuh,mudharabahberlakusesamamuslim,bolehdengan

nonmuslim dengansyaratmodaldariorangnonmuslim dan

yangmengelolaorangmuslim.

- Kedelapan, pengusaha dilarang melakukan akad

mudharabahdenganpihakluar(pihakketiga)kecualipemilik

danamemberikanizinuntukmelakukankerjasama.

- Kesembilan,jikamengalamikerugian dalam usahamaka

sepenuhnyaakanditanggungolehpemilikdana.Sedangkan

pihakpekerja mengalamikerugian yang bersaldarihasil



28

kerjanya.

- Kesepuluh,jenisusahayangdijalankanolehpengelolaharus

jelas,halaldandiketahuiolehpemilikmodal.

Dalam penghimpunan dana, KSPPS Amanah Usaha Mulia

Magelangjugamenggunakanprinsipmudharabah.Prinsipmudharabah

sendiribermanfaatuntukmemberikanakseskepadaparamasyarakat

sekitarKSPPS yanginginmelakukaninvestasidanmenyalurkandana

tersebutmenjaditepatguna.Maksudnyadanayangdiinvestasikanpara

penabung akan dikelolaoleh parapengusaha yang kekurangan dana.

Prinsipmudharabahsendiriterdapatbeberapajenisuntukmenyesuaikan

kebutuhan yang diinginkan. Jenis-jenis prinsip mudharabah yaitu

mudharabahmutlaqahdanmudharabahmuqayyadah.

Akadyangdipakaidalam produkSIMKUAulia(SimapananKurban)

di KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang adalah: Mudharabah

Muqayyadah.MudharabahberasaldarikataDharbyangartinyamemukul

atauberjalan.MudharabahbisajugadisebutMuqaradhahyangbermakna

berpergian untuk urusan dagang.Secara umum Mudharabah adahah

sebuah akad kerja sama bisnis antara 2 belah pihak pemilik dana

(ShahibulMal)yang menyerahkan dananya kepada pekerja/pengelola

dana(Mudharib)unrukdiperdagangkan/diusahakanagarmendapatkan

keuntunganyangnantinyakeuntungantersebutakandibagikepadapihak-

pihak yang melakukan akad Mudharabah tersebut dan besaran

keuntungannyasesuaidenganperjanjiantersebut.Prinsipmudharabah

muqayyadah sering disebutsimpanan khusus (Restricted Investment)

yangartinyapemilikdana(ShahibulMal)dapatmenetapkanpersyaratan-

persyaratantertentuyangharusdipatuhiolehpihaklembaga.Misalnya

untukdisyaratkankepadaanggotatertentuatauhal-hallainnyasesuai

yangtelahdisyaratkan.

E.StrategiPemasaran
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1.Pengertianstrategipemasaran

Strategipemasaranmerupakansegalaupaya-upayayangdilakukan

olehsebuahperusahaandenganmenggunakanpolarencanadantaktik

tertentuuntukmeningkatkantargetpenjualanpadaperusahaantersebut.

Berikutstrategipemasaranmenurutbeberapaparaahli:

a.KotlerdanAmstrong

MenurutKotlerdan Amstrong (2008),pengertian strategipemasaran

adalah logika pemasaran dengan unit bisnis mengharap untuk

menciptakannilaidanmemperolehkeuntungandarihubungannyadengan

konsumen.

b.Kurtz

MenurutKurtz(2008),pengertianstrategipemasaranadalahkeseluruhan

program perusahaan dalam menentukan targetpasardan memuaskan

konsumendenganmembangunkombinasielemendarimarketingmix;

produk,distribusi,promosi,danharga.

c.PhilipKhotler

Menurut Philip Kotler, pengertian strategi pemasaran adalah

suatumindsetpemasaranyangakandigunakanuntukmencapaitujuan

pemasaran,yang didalannnyaterdapatstrategirincimengenaipasar

sasaran,penetapan posisi,bauran pemasaran,dan budget untuk

pemasaran.

d.Tjiptono

MenurutTjiptono,pengertianstrategipemasaranadalahalatfundamental

yang dirancang untuk mencapai tujuan perusahaan dengan

mengembangkan keunggulan daya saing yang berkesinambungan

melewatipasaryangdimasuki,danprogam pemasaranyangdigunakan
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untukmelayanipasartargettersebut.

e.Stanton

MenurutStanton,pengertianstrategipemasaranadalahsesuatuyang

melingkupisemuasistem yangmemilikihubungandengantujuanuntuk

merencanakan dan menentukan harga hingga mempromosikan dan

menyalurkan produk (barang atau jasa) yang dapat memuaskan

konsumen

2.Langkah-langkahpenerapanstrategipemasaran

Dalam mengimplementasikanstrategipemasaranperlulangkah-

langkahsebagaiberikut:

a.Segmentasipasar(marketsegmentation)

Segmentasipasarmaksudnyayaitumembagisesuatukedalam beberapa

kelompokyangsamayangsifatnyaheterogen.Melakukansegmentasi

pasar berfungsi untuk mengetahui macam-macam karakteristik

masyarakatyangberbeda-beda.

b.Penentuantargetpasar(markettargeting)

Setelah melakukan segmentasi pasar, perusahaan selanjutnya

mengevaluasihal-halapasajayang menjadidayatarikpadamasing-

masingsegmentasi.Tidakadaperusahaanyangdapatmenguasaiseluruh

segmen pasarsehingga perusahaan harus mencariposisiterkuatnya

dalam segmentasipasar.Kemudianperusahaanmembangunhubungan

denganmasyarakatagardapatmenawarkanproduknya.

c.Diferensiasidanposisipasar(differentiationandpotitioning)

Perusahaanharusmembuatperbedaanpenawaranpadasetiapsegmen

target yang akan ditempati oleh perusahaan tersebut. Biasanya

memberikan produk yang berbeda dengan para pesaingnya untuk
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konsumenagartertarikdenganproduktersebut.

d.Tujuanstrategipemasaran(marketingstrategy)

Secaraumum strategipemasaranmemiliki4tujuandiantaranya:

1)Untukmeningkatkankualitaskoordinasiantarindividudidalam tim

pemasaran.

2)Sebagaitolakukurtingkatkeberhasilandalam mencapaitarget

yangsudahditentukandalam pemasaran.

3)Sebagaidasardalam pengambilankeputusansecaralogis.

4)Untukmeningkatkanadaptasijikaterjadiperubahanpemasaran.

3.Fungsistrategipemasaran

a.Memotivasiuntukmemandangmasadepan

Strategipemasaranberfungsiagarperusahaanlebihtermotivasimemiliki

manajemenyanglebihbaik.Melaluimanajemenyangbaikperusahaan

dapatmenganalisaprospekprodukataubisnisdimasadepan.Dengan

menganalisaprospekdimasadepan,perusahaandapatmengetahuiritme

pasardandapatmengembangkansesuatuyangbarubagikonsumen.

Analisa prospek dimasa depan merupakan halyang penting agar

perusahaandapatmempertahankaneksistensinyadimasamendatang.

b.Meningkatkanefektifitaskoordinasipemasaran

Dalam meningkatkan penjualan,strategipemasaran yang digunakan

setiap perusahaan memiliki strategi yang berbeda-beda. Strategi

pemasaran iniberfungsiuntuk mengaturarah jalannya perusahaan

sehinggamembentuktim koordinasiyanglebihefektifdantepatsasaran.

c.Merumuskantujuanpemasaran
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Setaip perusahaan memilikitujuan perusahaan yang hendak dicapai.

Salahsatutujuanyang ingindicapaiolehperusahaanyaknimemperoleh

keuntungandariusahayangdijalankan.Melaluistrategipemasaranmaka

pelaku usaha akan terbantu untukmembuatdetailtujuan yang akan

dicapai.Perusahaandapatmerumuskantujuanpemasaranbaikjangka

pendekmaupunjangkapanjang.Perumusantujuanpemasaranjangka

pendekmaupunjangkapanjangdapatdijadikandasarpenilaiantentang

pencapaiantujuanyangtelahdibuat.

d.Pengawasankegiatanpemasaran

Strategipemasaran tidak akan berhasiltanpa adanya pengawasan

kegiatan pemasaran. Dengan adanya strategi pemasaran maka

perusahaan akan memilikistandarprestasikerja para anggotanya.

Denganbegitu,pengawasankegiatanparaanggotaakanlebihmudah

dipantau untuk mendapatkan mutu dan kualitas kerja yang efektif.

Kemudiandarihasilpengawasanyangdilakukandapatdilakukanevaluasi

mengenaikegiatanpemasaran.

F.Ketentuanberkurban

1.Pengertiankurban

KurbanberasaldaribahasaArab“Qariba”yangmemilikiartidekat

atau mendekatkan. Jadi dapat kurban dapat diartikan sebagai

mendekatkandirikepadaAllahSWT,denganmngerjakansemuaperintah-

Nya.Hewanyangdigunakanuntukberkurbanpadaharirayakurbanjuga

dikenaldengan istilah udlhiyyah.Kurban merupakan penyembelihan

binatangternakuntukritualibadahyangdilakukanolehumatIslam untuk

dipersembahkankepadaAllahSWT.Kurbanbiasanyadilakukanpadahari

rayakurbantepatnyapadatanggal10bulanDzulhijjahpadapenanggalan

Islam.KubandilaksanakanuntukmemperingatiperistiwaNabiIbrahim

yangtelahbersediamengorbankananaknyaNabiIsmailuntukdisembelih.

Melihat pengorbanan Nabi Ibrahim tersebut, kemudian Allah



33

menggatikannyadenganhewankurban(seekordomba)saatputranya

tersebutakandisembelih.

2.Hukum berkurban

Hukum menyembelihhewankurabanadalahsunnahmuakkadyang

artinyaibadahyangsangatdianjurkandenganpenekanankuathampir

mendekatiwajibterlebihlagibagiumatIslam dalam keadaanmampu.

Dalam Al-Qur’antelahdisebutkanbahwaketentuanberkurbankedalam

surahAl-Hajj:32

Binatangyangdigunakanuntukberkurbanbiasanyaadalahewan

ternaksepertikambing,domba,sapi,danunta.Untukseekorkambing

hanyadapatmencukupiuntuksatuqurbansatuorangsaja.Sedangkan

untukseekorsapiatauuntadapatmencukupihinggatujuhorangbaik

dalam satukeluargamaupuntidakdalam satukeluarga.Kemudian,hewan

sepertiayam,burung,dan angsa tidakdiperbolehkan sebagaihewan

kurban.

Dalam memilihhewankurban,haruslahmemenuhisyarat-syarat

sebagaiberikut:
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a.Usiahewankurban

Hewan yang akan dikurbankan haruslah hewan yang sudah

memasukicukup usia.Terdapatsyaratyang dapatdilahukan untuk

mengetahuihewankurbantersebutsudahsiapatautidakuntukdijadikan

hewankurban.Pertamayaitugigihewankurbantersebutsudahberganti

menjadigigipermanen.Melihatusiahewankurbandenganketentuan

sebagaiberikut:

1)Kambing yang akandijadikanhewankurbanharusberusiadua

tahunsempuurnadanmemasukitahunketiga.

2)Dombayangakandijadikanhewankurbanharusberusiasatutahun

sempurnadanmemasukitahunyangkedua.

3)Sapiyangakandijadikanhewankurbanharusberusiaduatahun

sempurnaataumemasukitahunyangketiga.

b.Hewankurbantidakcacat

Hewan ternak yang akan dijadikan hewan kurban tidak boleh

memilikikecacatandalam tubuhnya.Misalnyahewankurbanyangsalah

satu matanyabuta,memilikikakiyang pincang sehinggatidakdapat

berjalandengannormalataubinatangternakyangterputussebagianatau

seluruhtelingnyasertasebagianatauseluruhekornya.

c.Hewanharuskeadaansehat

Hewanternakyangakandijadikankurbanharuslahdalam kondisi

yangsehat.Terdapatcara-carayangdapatdigunakanuntukmengetahui

bahwahewanternaktersebutdalam kondisiyangsehat.

1)Memilikielastisitaskulityangbaik

2)BABbaikdansuhunormal.

3)Bobothewankurbanproporsional.
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3.Keutamaanberkurbandalam Islam

Pentingnya umatIslam mengetahuikeutamaan berkurban yang

dilakukansetiapharirayakurbanyangtentunyatidakdimilikiolehibadah-

ibadahlainnya,antaralain:

a.MeneladanikisahNabiIbrahim danNabiIsmail

b.MendapatkanridhodanpahaladariAllahSWT

c.SebagaisaranaibadahuntukmendekatkandirikepadaAllahSWT

d.Memberikankebaikandanmanfaatuntukmembantukepadaorangyang

membutuhkan

e.MerupakanamalanutamapadaharirayaIdulAdha

f. Sebagaiungkapanrasabersyukurkarenasudahmampuuntukmembeli

hewanternakuntukdijadikanhewankurban.
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BABIII

GAMBARANUMUM OBYEKPENELITIAN

A.SejarahPerusahaanKSPPSAuliaMagelang

Saatinilembagakeuangan syariah telah berkembang dengan sangat

pesat.InstrumenlembagakeuangansyariahdiIndonesiasaatinitelahdapat

membentukSyariahFinanceCycle,yangmanasudahterbentuknyalembaga

keuangansyariahdariyangpalingbawahsampaikepadareksadanasyariah.

KoperasiJasaKeuanganSyariah–BaitulMaalWattamwil(BMT)sebagaiujung

tombaklembagakeuangansyariahsaatinitumbuhsemakinbanyakdengan

beragam polaoperasionalnya.

Kabupaten Magelang adalah salah satu destinasiwisata turis lokal

maupunturismancanegara.KabupaenMagelangmenjaditempatpeningkatan

sejarahduniadanperadabanmanusiadiIndonesia.CandiBorobudurdanCandi

MendutyangterletakdikabupatenMagelangmenjadiicondiwilayahtersebut.

Iconbernilaisejarahtersebutmerupakanbuktisejarahduniadanperadaban

manusia.Bukanhanyapeninggalansejarahberupacandi,KabupatenMagelang

jugamemilikiberbagaiwisataalam yangindahsalahsatunyatamanNasional

GunungMerapi.Berbagaidestinasimenarikdanpotensisertamasyarakatyang

agamismenjadikanbanyaknyapihakyangmemanfaatkankeuntungantersebut.

PotensipendudukdiIndonesiayangmayoritasmuslim dankebutuhanmengenai

adanyalembagayangberdasarkanprinsipsyariahuntukmemudahkankegiatan

bertransaksiekonomijuga menjadidorongan untuk memanfaatkan potensi

denganmengembangkanusahadenganprinsipsyariah.

Berbagailembagakeuanganmilikpemerintahmaupunswastatumbuh

untukmembantudanmengembangkanusahamasyarakat.Lembagakeuangan

denganprinsipsyariahjugabermunculangunamemenuhikebutuhanmasyarakat.

Saatinitelahadasekitar30BMTbaikyangbergabungdalam asosiasimaupun

BMT cabang luarkota meramaikan pasarlembaga keuangan syariah.BMT

AmanahUsahaMuliaMagelangjugaturutsertamenambahkeramaianpasar
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lembagakeuangansyariah.

AwalmulaberdirinyaBMTAmanahUsahaMuliaMagelangberawaldari

ideparapendiriyaknitepatnyapadatahun2008.EkoPrabowo,SE,H.Alim

Abdullah,SE,RudyRusmanto,SE.MM danWiryawanBudiharjoWibowo,S.Pt..

merupakan pendiriBMT Aulia Magelang darikalangan akademisiyang

berpengalaman dibidang lembaga keuangan mikro.BapakRudyRusmanto

merupakanpendiriyangtelahberpengalamandalam bidangper-BMT-an.Bapak

RudyRusmantodanrekan-rekanmemilikipengalamandalam pendirianserta

pengembanganBMTdikawasanJawaTengah.Padatahun1994BapakRudy

Rusmantodanrekan-rekanpernahmendirikanBMTKharismadiMagelang.Pada

tahun1998-2000beliaumendirikanBMTYaumiFatimahdiKabupatenPati.Pada

tahun2001-2008beliaukembalikeKabupatenMagelangdanbekerjadiBMT

BimasampaimenjadiManagerUmum.BapakRudyRusmantotidakpantang

menyerah untuk melanjutkan karirnya dilembaga Perhimpunan BMT untuk

mengembangkan koperasijasa keuangan syariah.Selama mendirikan BMT

tersebutbeliauselalumenjadiManagerUmum disetiapBMTyangpernahbeliau

dirikanitutelahberkembangpesatdantumbuhseiringperkembanganzaman.6

Denganberbagaipengalamandanlatarbelakangyngdimilikimenjadi

bekal usahamendirikanBMTAmanahMulia(BMTAULIA)Magelangditahun

2009.GunamenjalankankegiatanoperasionalBMT,beliaudanparakaryawan

yangtelahdirekrutnyamengikutiSeminarSuksesMuliapada4Desember2008.

Selainmelakukankegiatanseminarditahun2008,parakaryawanjugamengikuti

pelatihan-pelatihanditahun2009.Darihasilpelatihanyangtelahdiikutioleh

semuakaryawanyaitu:TriWahyuni,LilikBudiM danDianAnggreani,akhirnya

BMTAmanahMuliaMagelangmelakukanoperasionalpertamanyapadatanggal

30Mei2009.Setelahturunnyanomorbadanhukum darilembagaterkait,semua

karyawanBMTAmanahMuliadilantikolekBupatiMagelangpadatanggal25

6CompanyProfileofKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang
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Juni2009olehIr.Singgih SuntoyodiPendopoRumahDinasBupatiJlRaya

BorobudurSawitanMagelang.Padaprosespelantikantersebutdihadirioleh

PejabatMuspida,kepalaDinas,tokohmasyarakatdansemuaanggotakoperasi

yangdilantik.

ModalawalyangdigunakanuntukpembangunanBMTadalahsebesarRp.

40.000.000,-. Modal tersebut dikumpulkan oleh para pendiri dengan

mengumpulkan saham.Modalawalkemudian digunakan untuk menyewa

bangunanselama3tahundanmelengkapiperalataninsfrastrukturkantor.BMT

AmanahMuliaberalamatdiJL.RayaMagelang–Yogyakartakm 10,Blabak–

Magelang.

B.VisidanMisiKSPPSAmanahUsahaMulia

Visi

MenjadiKSPPS–BMTyangprofesional,madiridanmelayanianggota

denganprinsipprinsipsyariah.

Misi

1.Menyelenggarakanpelayananprimakepadaanggotasesuaidenganjatidiri

KSPPSBMTAULIA.

2.Menjalankakegiatanjasakeuangansyariahdenganefektif,efisiendan

transparan.

3.Menjalinkerjasamausahadenganberbagaipihak.

C.StrukturOrganisasidanUraianTugas

KJKS AULIA dikelola dengan manajemen profesional,yaknidikelola

secarasistemik,baikdalam pengambilankeputusanmaupunoperasionalyang
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dirumuskandalam ketentuanyangbakudalam Sistem akuntansi,penyimpangan

danpenyaluranyanglebihprofesionaldanakurat.Sistem initelahdilakukandi

kantorKJKSAmanahMulia(AULIA)Magelang.Selainitusistem komputerisasidi

zaman serba digitalinisemakin meningkatkan performa,kecepatan dan

ketelitiandalam penyajiandatakepadaparaanggota.

Sumber Daya Manusia merupakan aspek penting dalam lembaga

keuangan. Oleh karena itu guna mewujudkan lembaga keuangan yang

berkualitasdanberdayasaing,kegiatanusahaKJKS AmanahMulia(AULIA)

dikelolasecaraprofesionalolehbeberapaorangyangmasing-masingmenguasai

padabiadangnyayangberkualifikasipendidikanmulaidariSMAsampaiSarjana.

Selainitumasing-masingpersonalditerimadengansistem seleksiyangketat

dantelahdilatihsecarainternalmaupuneksternalsesuaibidangtugasmasing-

masing.7

StrukturorganisasidiBMTAmanahMuliaMagelangsebagaiberikut:

1.DewanPengawasSyariah :Ust.Muhtadi,LCUst.AndiTriNugroho

2.Pengawasmanajemen :Drs.BasukiRahmat

3.Pengurus

Ketua :RudyRusmanto,SE.,MM.

Sekretaris :IsaSudirman,Amd

Bendahara :IbuSitiJariyah

4.Pengelola

ManagerOperasional :DwiBudiSantoso,Amd

Akunting :TriWahyuni,SE.

AdminPembiayaan :IndahYulianaUmum

7BrosurKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang
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BaitulMaal :LilikBudiMartanto,S.Pt.

KabagPembiayaan :ErfanDwiHarso,Amd

Marketing :Pujianto

:RezaRobbiDenis

Teller :YuanitaNila,SH.

Gunamewujudkantujuansebuahperusahaan,makaharusdisusunsuatu

strukturorganisasiperusahaan.Strukturorganisasiadalahsuatubagianyang

memajukanaktifitasdanbatas-batassalurankekuasaan,tanggungjawabdan

wewenang masing-masing bagian dalam melaksanakan tugasnya dapat

mengetahuitanggungjawabdanwewenangyangdiberikan.Adapunpenjelasan

mengenaijabatanmasing-masingadalahsebagaiberikut:

1. Rapatanggota:rapatanggotadalam lembagakeuanaganmikrosyariah

inimemilikikedudukan tinggiyaknisebagaiwadah aspirasianggota dan

pemegangkekuasaantertinggidalam koperasi,makasegalakebijakanyang

berlaku dalam koperasiharus melewatipersetujuan rapatanggota terlebih

dahulu.

2. DewanPengurusSyariah

Tugas-tugasnya:

a. Memastikanseluruhprodukdanjasasesuaidengansyariah

b. Memastikantatacarapelaksanaanmanajemendanpelayanansesuai

dengansyariah.

c. Terselenggaranya pembinaan anggota yang dapatmencerahkan dan

membangun kesadaran bersama sehingga anggota siap dan konsisten

bermuamalahsecaraIslamimelaluiwadahKJKS.

d. Membantuterlaksananyapendidikananggotayangdapatmeningkatkan
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kualitasaqiqah,syariahdanakhlaqanggota.

3. Manager

Tugas-tugasnya:

a. Menyusunrencanastrategisyang mencakup:prediksitentang kondisi

lingkungan,perkiraan posisiperusahaan dalam persaingan,rencana-rencana

perusahaan,visimisiperusahaan,tujuan dan sasaran,strategiyang dipilih,

laporankeuangan.

b. Mengusulkanrencanastrategiskepadapengurusuntukdisahkandalam

RATataupundiluarRAT.

c. Mengusulkanrancangananggarandanrencanakerja.

d. Memimpinrapatkoordinasidanevaluasibulananyangdiadakanpada

bulanpertama.

e. Mengajukanperubahandaftarskalagajipokok,insentifdanbonuskepada

pengurusminimaltahunsekali(bilaadaperubahandaripinjauanulang).

f. MenandatanganiperjanjiankerjasamaantaraKJKSBMTAmanahMulia

(AULIA)denganpihaklain.

g. MenyusundanmenghasilkanrancangananggaranKJKSBMTAmanah

h. Mulia(AULIA)danrencanajangkapendek,rencanajangkapanjang,serta

proyeksi(finansial)pengurusyangselanjutnyaakandibawapadarapatanggota.

i. MenjabarkankebijakanrancangananggaranKJKSBMTAmanahMulia

(AULIA)denganpihaklain.

j. Mengusulkan penambahan,pengangkatan dan mempromosikan serta

pemberhentiankaryawankepadapengurus.

k. Mengamankan harta kekayaan KJKS agar terlindung dari bahaya

kebakaran,pencurian,perampokandankerusakan.
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4. Pembiayaan

Tugas-tugasnya:

a. Memberikandanmeningkatkanpelayananpembiayaansecaraefektifdan

efisien.

b. Melakukananalisispembiayaanatasproposalyangmasuk.

c. Melakukansurveyonthespotkecalonnasabahuntukanalisakelayakan

usaha.

d. Melakukanpembinaannasabahantaralainpenagihantergolonglancar,

kuranglancar,diragukanmaupunmacet.

e. Memastikanseluruhpengajuanpembiayaantelahdiprosessesuaidengan

prosesyangsebenarnya.

f. Memastikan analisis pembiayaan telah dilakukan dengan tepatdan

lengkapsesuaidengankebutuhandanmempresentasikandalam rapatkomite.

g. Membantupenyelesaianpembiayaanbermasalah.

h. Melihatpeluangdanpotensiyangadadalam upayapengembanganpasar.

i. Melakukan monitoring atas ketepatan alokasidana serta ketepatan

angsuranpembiayaanmitra.

5. Akunting

Tugas-tugasnya:

a. Membuatlaporankeuanganbulananpadapertemuantingkatmanajemen;

b. Membuatanalisis rentabilitas,solvabilitas,dan profitabilitas KSPPS

AmanahUsahaMuliayangdibahaspadapertemuanbulanandenganmanajemen;

c. Memberikanmasukan-masukanyangberkaitandengankebijakanyang

berkaitandenganakuntansidankeuangan.
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d. Membuatlaporanpajakatashasilusaha;

e. Memeriksaanggaranyangdiajukanparamanagersebelum disetujuioleh

managerumum;

f. Mengadakanevaluasisetiapjangkawaktuyangditentukan.

6. Marketing

Tugas-tugas:

a. Menyusun rencana yang mencakup :rencana anggaran pemasaran,

pendanaandanpembiayaan.Rencanapemasaran,pendanaandanpembiayaan,

targetlending dan konfirmasipercabang,pengembangan wilayah potensial,

rencanapengembangan,produk,promosidandistribusi.

b. Rencanaorganisasitim marketing.

c. Mengusulkanrencanaoperasionalpembiayaan.

d. Memimpinrapatkoordinasidengandivisi-divisinya.

e. Mengembangkanstrategipemasaran.

f. Tercapainyatargetpemasaranbaikfundingmaupunfinancing

7. Teller/kasir

Tugas-tugasnya:

a. Membuatlaporkanposisikasditangandandiposisisaldoakhirpada

bank.

b. Melakukanpengeluaranuangyangtelahdisetujuiolehmanajerakuntasi

dankeuangandanmanajerumum.

c. Mengelolakaskecil.

d. Bertanggungjawab ataspelayanan nasabah dalam haltransaksiuang
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tunaibaikmenerimauangpenyetorantabungan,deposito,angsuranpembiayaan,

ataupunpengeluaranuanguntukpenarikantabungan,deposito,pencairandan

pengeluarannyalainnyayangberhubungandngankantor.

e. Memasukkanmutasikelembaranbukumutasitelleruntukkasmasuk

padapenerimaanuntukkaskeluarpadapembayaran.Semuamutasidisertai

denganbuktiatauslip.

f. Memberitanda redmark untuk setiap slip setoran atau penarikan

tabungan.

g. Menerima,menyusundanmenghitunguangsecaracermatdanhati-hati

setiapsetorantunaidarinasabahdanpenarikantunaiuntuknasabah.

h. Melakukanpenyortiranterhadapuangmasukdankeluar.

i. Mengaturdanmenyiapkanpengeluaranuang tunaiuntukkepentingan

droppingdanapembiayaaandanlain-lainyangtelahdisetujuiolehbagiannya

ataumanajer.

j. Membuatlaporanpertanggungjawabankaspadaakhirhari.

k. Mencocokanjumlahfisikuangsesuaidengansaldoakhirkas.

l. Melakukanpengecekanslipsetoranmaupunpengeluaransesuaidengan

jumlahuangdanpadabukumutasiteller.

m. Membuatjurnalpadaakhirkas.

n. Padaakhirdanawalharilaporanpertanggungjawabankasolehteller

dimintakantandatangankepadamanajersebagaiperiksaataskondisiuang.

o. Tellerharusmencocokantandatanganpadaslippenarikantabungandan

depositodengankartutandatanganyangada.Tiapakhirharimencetakmutasi

kastellerdanlaporanpertanggungjawabankasdanmengarsipkan.



45

BaganStrukturOrganisasi

BMTAMANAHUSAHAAULIA(AULIA)MAGELANG
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D.ProdukdanJasaBMTAuliaMagelang

KegiatanoperasionalusahaKoperasiSimpanPinjam PembiayaanSyari’ah

(KSPPS)BMT Amanah Usaha Mulia yaknidengan menghimpun dana dari

masyarakatdanmenyalurkannyakembalidalam bentukpembiayaan.Adapun

produk yang ditawarkan oleh KSPPS BMT AULIA Magelang diklasifikasikan

menjadiduayaituproduksimpanandanprodukpembiayaan.

1. ProdukSimpanan

ProdukSimpananadalahprodukyangberkaitandengansimpananatautabungan

yangdikeluarkanolehKSPPSBMTAULIAyaitu:

a. SIRELAAULIA(SimpananSukaRela)

SIRELA AULIA merupakan simpanan/tabungan Mudharabah yaitu

simpananpadapihakkeduayangdisimpandiBMTatasdasarakadWadiah

(titipan).PihakBMTberkewajibanuntukmemeliharadanatersebutdimanapara

mitrasewaktu-waktudapatmenambahataumengambilsimpananyadisaatjam

kerjaBMTAulia.

Syaratnya:

1) MengisiFormulirPendaftaran

2) FotocopyKTP

3) BiayaPembukaanrekeningsebesarRp10.000

4) SetoranselajutnyaminimalRp5.000

BagihasilSIRELAAULIAsebesar25%untukanggotadan75%untukBMT

b. SISUKAAULIA(SimpananManasukaBerjangka)

SISUKA AULIA merupakan simpanan investasijangka panjang yang

berupadepositodanpenarikanyahanyadapatdilakukanpadasaatjatuhtempo

saja.
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Ketentuan:

1) PembukaanrekeningSISUKAminimalRp1.000.000

2) BagihasilnyaakandikreditkanlangsungpadaSIRELAsetiapakhir

3) bulan

4) JangkawaktudanporsiNisbah:

a) Tigabulandenganpresentasebagihasilnya30%untukanggotadan70%

untukBMT.

b) Enam bulandenganpresentasebagihasilnya35%untukanggotadan65%

untukpihakBMT.

c) Duabelasbulandenganpresentasebagihasilnya40%untukanggotadan

60%untukpihakBMT.

c. SIMKUAULIA(SimpananKurban)

SIMKU AULIA merupakansimpanancicilanringanuntukparaanggota

agarmaukurban.

Ketentuan:

1) DenganpembukaanrekeningsebesarRp15.000

2) SetoranselanjutnyaminimalRp10.000

3) Untukpenambahansimpanandapatdilakukansetiapsaatsedanguntuk

penarikandapatdilakukanpadasaatharirayaiduladha.

4) SaldominimalRp10.000

5) Bagihasilnyadenganpresentase28%untukanggotadan75%untukpihak

BMT

2. ProdukPembiayaan
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Bentukumum pembiayaanyangadadiBMTAmanahUsahaMuliadibagimenjadi

duayaitu:

a. Pembiayaankonsumtifuntukmemenuhikebutuhannasabahakanbarang-

barangkonsumtf,sepertikendaraan,rumah,funitur,barang-barangelektronik

danlainsebagainya.

b. Pembiayaanproduktif,untukmembantunasabahdalamemperolehmodal

kerjaataubarang-barangproduksi.

UntukpenyalurandanaBMTAmanahUsahaMuliamempunyai3produkyaitu

Musyarakah,Murabahah,danAlIjarah.

a. Pembiayaan Musyarakah : Pembiayaan Musyarakah merupakan

pembiayaanyangdilakukanuntukinvestasiataumodalkerjadengankondisi

berbagaimodaldan pengelolaan antara BMT dengan anggota,dengan

pembagian keuntungan sesuainisbah yang telah disepakati.Pembiayaan

musyarakahbisadigunakananggotauntukmodalkerjaatauusahabaikusaha

perdaganganmaupunproduksi.

b. PembiayaanMurabahah:Pembiayaanmurabahahmerupakanfasilitas

pembiayaanynagdiberikanuntukpembelianbarangyangdiperlukananggota,

dananggotaakanmembayarsecaratangguhpadawaktuyangtelahditentukan

sebesarhargabarangditambahmarkup(keuntungan)yangdiberikankepada

BMT.PembiayaanmurabahahdiBMTAmanahUsahahMuliabisadigunakan

untukmembelibarangyangberupakendaraanataurumahbagianggota.

c. PembiayaanIjarah:PembiayaanIjarahmerupakanpembiayaandengan

konsepsewa-menyewayangdiberikanuntukkeperluankonsumtif.Pembiayaan

ijarahbisadigunakananggotauntukbiayasekolah,kuliahpembeliansepeda

motor.

Bahwasanyauntukpemberiankeputusanpembiayaandiberiwewenangsesuai

denganplafonnya:
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1) PlafonRp0– Rp1.000.000bagianPetugasDinasLapangandengan

persetujuanKabagpembiayaan.

2) PlafonRp1.000.000–Rp10.000.000bagiankabagpembiayaandengan

persetujuanmanager.

3) Plafon Rp 10.000.000 – Rp 25.000.000 Managerdengan persetujuan

KomitePembiayaan.

4) Plafon rp 25.000.000 – Rp 50.000.000 Managerdengan persetujuan

KomitePembiayaandanPengurus.

Jaminan,bahwasanyajaminanbaikyangberupaBPKBmaupunsertifikatatau

yang lainnya tidak bisa dikeluarkan/dipijam kecualidigantidengan jaminan

lainnya yang senilaidengan jaminan sebelumnya dengan dikenaibiaya

adminitrasiyangbesarnyasebagaiberikut:

a. PerpanjangnSTKNbiaya:Rp5.000,-

b. Pergantian/tukarjaminanbiaya:Rp20.000,-

c. Biayasurveyulangjaminan:Rp50.000,-

Untukketentuanmarginpembiayaanditentukan:

a. Tanpajaminanmarginminimal2,5%

b. Denganjaminanmargin1,5-2,25%

Selain produk tersebutdiatas,BMT Amanah Usaha Mulia juga mempunyai

produklayananyangbertujuanuntukmempermudahanggotaataumasyarakat

sekitardalam melakukanpembayarnyangbersifatkonsumtif,produklayanan

tersebutmeliputi:

1) Pembayaranlistrik

2) Pembayaranrekeningtelepon
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3) Pembelianpulsa

KSPPSBMTAmanahUsahaMuliajugamengeloladanmenyalurkandanakepada

masyarakatdananggotatersebutmeliputi:

1. Danata’awun

Danata’awunmerupakandanayangdikelolaBMTuntukdisalurkankeanggota

guna membayarasuransijikaanggotameninggal,dengancatatanpembiayaan

lancar.Dana ta’awun dimasukkan dalam rekening simpanan bisa dengan

mengambildanasebesar0,15% dariplafondpencairan.Danata’awundikelola

bekerjasamadenganPT.PermodalanBMTVentureJakarta.

2. BaitulMaal(DanaZIS)

BaitulMaalmerupakandanayangdisalurkanmasyarakatberupazakatinfaqdan

shodaqohdisalurkanuntukaktivitas:

a. Al-Qardhul Hasan (pembiayaan kebijakan), merupakan pemberian

pinjaman kepada anggota yang tidak mampu atau kaum dhuafa dengan

ketentuan hanya mengembalikan sejumlah uang yang dipinjam saja tanpa

memberikanbagihasil.

b. Santunan Dhuafa,dalam memberikan santunan kepadakaum dhuafa,

BMTAuliaMagelangmemilikiprogram-program rutinyangdijalnkandiantaranya

memberikanbeasiswakepadaparapelajarberprestasinamunmemilikikondisi

ekonomitergolongkurangmampu,memberikansembakoyangdibagikansecara

gratiskepadakaum dhuafadanberbagaiaktivitassosiallainnya.

3. DanaSosial

KegiatanusahaBMTsebagailembagaEkonomiSyari’ah,tidakhanyabergerak

padapengembanganProfitabilitas(BaitulTamwil),namunjugabergerakdalam

bidangsosial.BMTAmanahUsahaMuliaseringmembantukorbanyangterkena

bencana,tidakhanyabersifatmoriltapijugabersifatmeterial.BMTAmanah

UsahaMuliamembantusecaraterjunlangsungdenganmenjadipembantutim
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SAR(SearchandRescue)yangbergabungdalam SARBMTJawaTengah.

E.RuangLingkupUsahaBMTAuliaMagelang

Dalam melaksanakan tugas-tugasnya BMT Aulia Magelang bergerak

dibidangsimpan-pinjam.Halinidapatdilihatdarikegiatanyangdilakukandalam

mrenghimpun dana darimasyarakatdan menyalurkannya kembalikepada

masyarakatdalam bentukkredit.

Sebagailembagakeuanganmikrosyariahsasarandanbidangusahayang

difokuskanolehBMTAuliaMagelangadalahsebagaiberikut:

1)Pedagangpasar

2)Petanikecil

3)Homeindustri/usahakecilmikro

4)Peternakkecil
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BABIV

HASILPENELITIANDANPEMBAHASAN

A.StrategipeningkatananggotapadaprodukSIMKUAulia(SimpananKurban)di

KSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang.

Dalam melakukanpeningkatananggotapadaprodukSIMKUAulia

(Simpanan Kurban),KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang telah

melakukanberbagaicaradiantaranya:

1.Memberikanpelayananyangmaksimal

Suatuinstansiataulembagayangbergerakdibidangjasatermasukdalam

bidangjasakeuanganharusmemfokuskanpelayanannya.Denganpelayanan

maksimal,masyarakatakanpercayadannyamanmenggunakaninstansiatau

lembagatersebut.Memberikanaksesyangmudahbagimasyarakatyangakan

melakukantransaksidantidakmengganggukegiatansehari-harisangatdiminati.

Pelayanantersebutbisaberupakeringananpersyaratan,penjemputanangsuran,

danmasihbanyaklagiyanglainnya.

2.Melakuakansosialisasi

Melakukan sosialisasi merupakan salah satu cara jitu untuk

memperkenalkansesuatusalahsatunyaprodukSIMKUAulia(SimpananKurban).

Dengan menyosialisasikan produk SIMKU Aulia (Simpanan Kurban)kepada

anggota lama maupun anggota baru dan juga masyarakat,sehingga dapat

mengetahuimaksud dan tujuan marketing dalam memperkenalkan produk

tersebut.Marketingdapatmelakukansosialisasipadasaatmelakukanfunding

dana ditempat-tempatumum maupun saatmendatangirumah-rumah para

anggotaBMTAulia.Marketingdapatmenjelaskansecaraterperincisehingga

anggota paham dan tertarik menggunakan produk SIMKU Aulia (Simpanan

Kurban).

3.Memberikanhadiahdandiskon
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Takdapatdipungkirilagi,bonusdandiskonsangatdisukaiolehkonsumen.

Memberikanhadiahsederhanayangbergunauntukkegiatansehari-harisangat

diminatimasyarakatdisana.Bukan seberapa mahalhadiah tersebuttetapi

seberapabergunanyahadiahtersebut.Memberikandiskonyangbesarnyatidak

seberapamungkinjugadapatmenarikanggotamenggunakanprodukSIMKU

Aulia(SimpananKurban)Marketingdapatmemberikandiskonjikaadaanggota

yang mengajak seluruh anggotanya mendaftarkan diriuntuk menggunakan

produkSIMKUAulia(SimpananKurban).Marketingjugabisamemberikanhadiah

kepadaanggotayangmenggunakanprodukSIMKU Aulia(SimpananKurban)

setiaptahunnya

4.MelakaukankerjasamadenganpeternakdidaerahMagelang.

Magelang merupakan daerah lereng gunung sehingga kebanyakan

masyarakatdisanaberprofesisebagaipeternakdanpetani.Halinimerupakan

peluangbagusuntukmenjalinkerjasamadenganpeternakdidaerahtersebut.

Daerah-daerahsepertiMertoyudandanMuntilanmerupakansentrahewanternak

dengankualitasterbaik.Selainsebagaiajangsosialisasitentangberkurbanjuga

membanguncitrayangbaiksehinggadapatmembuktikanbahwainstansiatau

lembagaKSPPStersebutdekatdenganmasyarakatdisana.Selainitulembaga

atauinstansitersebutdapatmemperolehhewanternakuntukberkurbandengan

hargayangbagussertakualitasyangbaguspula.

5.Melakukankerjasamadenganbadanamailkurban

Lembaga dapatmelakukan kerja sama dengan badan amilkurban.

Dengan melakukan kerjasama, lembaga dapat mengetahui masyarakat-

masyarakatyangbiasaberkurbanpadaharirayakurban.Sepertiberkerjasama

denganbadanamilkurbandidaerahMungkityanglokasinyabeerdekatandengan

kantorKSPPS.Denganinformasiberdasarkanbadanamilkurbanlembagadapat

membatujikaberkeinginanuntukberkurbantetapikesulitandalam melakukan

pengumpulandanakurban.

6.Melakukanpromosi
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Lembaga dapatmekakukan promosisecara langsung maupun tidak

langsung.Sepertiyang disebutkan diatas,promosisecara langsung dapat

melalui sosialisasi dengan bertemu langsung kepada masyarakat dan

menyampaikanmaksuddariprodukSIMKUAulia.Lembagajugadapatmelakan

promositidaksecaralangsungdenganmenemuimasyarakat.Lembagadapat

menggunakanbergaimediayangdapatdigunakanuntukpromosisepertibrosur,

melakukaniklandikoranmaupundisosialmedia.

B.Hambatandalam meningkatkananggotapadaprodukSIMKUAulia(simpanan

kurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang

Hambatan dalam meningkatkan anggota pada produk SIMKU Aulia

(simpanankurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang

Dalam melakukan sesuatu pastisemuanya tidakakan berjalan

dengan mulus,sama sepertimencarianggota produk SIMKU Aulia

(simpanankurban)yangtidakselalumulus.Beberapahambatandalam

meningkatkananggotapadaprodukSIMKUAulia(simpanankurban)

a.Masyarakatlebihsukamemilihproduksimpananyanglainnya

Masyarakatcenderunglebihmenyukaiproduksimapananyanglainnya

karena lebih cepatditarik kembali.Karena masyarakatberpikirbila

melakukantabungankurbanjikasuatusaatmembutuhkandanacepat

akankesulitan.Makamasyarakatlebihmemilihproduktabunganyang

likuiditasnyalebihbcepat.

b.Kurangnyasosialisasipentingnyamenabunguntukberkurban

Daripada berkurban masyarakat lebih memilih menabung untuk

kepentingan yang lainnya.Dengan menghadirkan produkSIMKU Aulia

(simpanankurban)BMT inginmengajakmasyarakatuntukberkurban.

Dengan memberikan produk tabungan masyarakat bisa
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memanfaatkannya dengan belajarmenabung untuk keperluan ibadah.

ProdukSIMKUAulia(simpanankurban)berfungsiuntukmasyarakatyang

inginberkurbandenganmenyisihkansebagiandaripendapatannyauntuk

menunaikanibadahbekurban.

c.Kurangnyaminatberkurban

Berkurban merupakan kewajiban sesorang bagi yang mampu

melaksanakannya.Kurangnyamidatuntukberkurban masyarakatjuga

merupakankendaladalam meningkatkananggotapadaprodukSIMKU

Aulia (simpanan kurban).Meskipun masyarakattersebutmerupakan

masyarattergolongmampu,jikatidakberminatakanmenjadikendala.

Maka dari itu tugas marketing haruslah lebih keras lagi dalam

mengedukasi dan mensosialisasikan pentingnya berkurban bagi

seseorangterlebihlagidalam keadaanmampu.

d.Tidaksemuamasyarakatberkurbanpadahariraya

Keistimewaan ibadah yang diadakan setahun sekaliinitidak semua

anggota berkurban. Daerah yang didominasi perdesaan membuat

ekonomi menjadinaik-turun. Alhasil anggota lebih mengutamakan

kebutuhanprimerterlebihdahuludaripadamelakukankurbanpadahari

raya.

e.Sumberdayamanusia(SDM)yangkurangprofesional

Kurangnyaminatanggotadalam memilihprodukSIMKUAulia(simpanan

kurban)berasaldarisisiinternaldaneksternalKSPPSsendiri.Darisisi

internalnyasendiriadalahparamarketingyangkurangmemperkenalkan

produk SIMKU Aulia (simpanan kurban) atau kurangnya skilldan

pengetahuandalam memasarkanprodukSIMKUAulia(simpanankurban).

Sedangkan darisisieksternalsumberdaya manusia (SDM)sedikit

sehingga hanya dapatmemasarkan produk SIMKU Aulia (simpanan

kurban)hanyadidaerahmagelangdansekitarnyasaja.
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PROSEDURPEMBUKAANREKENINGSIMKUAULIA(SIMPANANKURBAN)diKSPPS

AMANAHUSAHAMULIAMAGELANG

PelaksanaanpembuakaanrekeningpadaprodukSIMKUAulia(simpanan

kurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelangtidakmemilikiperbedaanyang

spesifikdenganBMT-BMTyanglainnya.

1.Syarat-syaratpembukaanrekening

Dalam melakukakanpembukaanrekeningSIMKUAulia(simpanankurban),

terdapatbeberapa persyaratan yang harus dipenuhi.Calon anggota

diwajibkanmemenuhipersyaratan-persyaratansebagaiberikut:

a.MengumpulkakartuidentitasasliyangmasihberlakuKTP/SIM

b.Calonanggotadiwajibkanmengisifolmulirpermohonanmenjadi

anggotaKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang.

c.AnggotadiwajibkanmelakukanpembukaanrekeningSIMKUAulia

(simpanankurban)sebesarRp.15.000,-

d.SelanjutnyaanggotamelakukansetoranminimalRp.10.000,-setiap

hariselamasatutahunpenuh.

e.SaldominimalsebesarRp.50.000,-

f. Setoranbisadilakukanolehsiapapundenganmenunjukkanbuku

SIMKUAulia(simpanankurban).

g.PencairandanpengambilandanaSIMKUAulia(simpanankurban)

hanya dapatdilakukan oleh pemilik tabungan yang namanya

tercantum dalam bukutabungandenganmembawakartuidentitas

danbukutabungan,jikapemohonSIMKUAuliaberhalanganhadir

dapatdiwakilkan kepada orang lain dengan menyertakan surat

kuasa beserta identitas daripemohon SIMKU Aulia dengan

perwakilanpemohon.
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2.AlurpermohonanpembukaanrekeningSIMKUAulia(simpanankurban)

a.Calonanggota

1)MendatangikantorKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang

2)MengumpulkankartuidentitasyangmasihberlakuKTP/SIM,baik

kartuaslimaupunfotocopynya

3)MengisiformulirpendaftaranpermohonanSIMKUAulia(simpanan

kurban)

4)MenyetujuipengisiansetoranawalsebesarRp.50.000,-

5)MenyerahkanpersyaratanpermohonanSIMKUAuliakepadakasir

atauteller

b.Kasir/teller

1)Memeriksa persyaratan pemohon SIMKU Aulia,apabila belum

lengkappemohondapatmelengkapinyaterlebihdahuluagartidak

terjadikekeliruandimasayangakandatang.

2)Setelahmelakukanpengecekanpersyaratanselanjutnyakasir/teller

melakukanpencatatanpembukaanrekeningpadadatabase

3)Kasir/teller kemudian membubuhkan tanda tangan dan cap

sebagaibuktibahwaanggotatelahmelakukansetoranawalSIMKU

Aulia

4)Memberikan lembarsalianan slip setoran SIMKU Aulia kepada

anggota,sedangkanlembarslipaslidiberikankepadabagianstaff

simpanankurbanuntukdijadikanbuktisetoranyangmasuk.

5)Memberikansemuapersyaratantermasukslipsetoranaslikepada

bagianmarketingsimpanankurbanuntukdiproseslebihlanjut

6)Kasir/tellerakanmembuatkanbukutabungansimpanankurban
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yangnantinyaakandiberikankepadaanggota

c.Bagianmarketingsimpanankurban

1)Bagianstaffsimpanankurbanakanmengecekkembalidokumen

persyaratan-persyaratananggota

2)Selanjutnyamarketingakanmenariksetoransetiaphariselama

satutahunsehinggadanayangdidapatkancukupuntukdijadikan

berkurban.

3.SkemapembiayaanSIMKUAulia(simpanankurban)

a.AnggotamendatangkantorKSPPSAmanahUsahMuliaMagelang

b.Kantor KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang akan

mengumpulkandanadarianggotayangmelakukanpermohonan

simpanankurban

c.Kemudiandanayangsudahterkumpulselamasatutahundapat

ditarik oleh anggota atau berkerjasama dengan penjualhewan

kurbanuntukdibelikanhewankurbansesuaidanayangterkumpul

d.Jikanasabahmenginginkanhewankurban,selanjutnyalembaga

akanmenghubungipeternakhewan/penjualhewankurban

e.Kemudian kantor KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang

menyerahkan dana yang terkumpulkepada peternak hewan/

penjualhewankurban

f. Selanjutnyapeternakhewan/penjualhewankurbanmenyerahkan

hewantersebutkepadaanggotaKSPPSAmanahUsahaMulia
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Skema1SIMKUAulia(simpanankurban)

Skema2SIMKUAulia(simpanankurban)
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4.Perhitunganbagihasil

Bagi hasil (nisbah) adalah rasio, perbandingan atau porsi

pendapatanantaraanggota(shahibulmal)dengan pihakKSPPSAmanah

Usaha Mulia Magelang (mudharib) yang besarnya sesuai dengan

kesepakatanatauketentuanyangtelahditentukanpadasaatpembukan

rekeningSIMKUAulia(simpanankurban)diKSPPSAmanahUsahaMulia

Magelang. KSPPS akan membagi keuntungan berdasarkan saldo

minimum mengendapsetiapbulannyapadaakhirbulan.

KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang menggunakan metode

revenuesharingyaitulababerdasarkantotalpendapatan(pendapatan

kotor)usaha sebelum dikurangidengan biaya-biaya operasionalyang

porsinyatelahditentukandalam perjanjian.

5.Ahliwarisdalam perjanjian

Ahliwaris dalam hukum Islam merupakan orang yang berhak

mendapatkanbagiandarihartaorangyangtelahmeninggal.Kataahli

warisberasaldaribahasaarabyaitukata“ahl”yangmemilikiartikeluarga,

sedangkankata“waris”yangmemilikiartipenerimahartapeninggalan

orangyangtelahmeninggaldunia.

Ahli waris simpanann kurban adalah seseorang yang

bertanggungjawabpadasimpanankurbanapabilaanggota(sipenabung)

telah meninggal dunia. KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang

menetapkanprosedur-prosedurmengenaiahliwarisantaralain

a.Seorangahliwarisharusmengumpulkanperyaratan-persayaratan

saatmelakukanpengambilanhartayaitu

1)Adanyabuktisuratkematiandaridinaspemerintahan

2)Memilikibuktiahliwaris

3)Memilikisuratwasiatyang telah dilakukan pengecekan
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keasliannya

4)Surat penetapan ahli waris/surat hak mewarisi yang

dikeluarkanolehdinaspemerintahan

5)Buktidirisebagaiahliwaris dengan dibuktikannya buku

nikah,aktakelahiran,ataukartukeluarga

6)Jukaahliwarislebihdarisatuorang,makaharusmembuat

suratkuasakepadasalahsatuahliwaris.

b.Dalam melakukan pengambilan warisan ,KSPPS harusdengan

buktiataudokumentasiuntukpembuktiandimasadepan.

6.Analisaproduksimpanankurban

Simpanankurban padaKSPPS AmanahUsahaMuliaMagelang

MemilikikesamaandengansimpanankurbanpadaBMT-BMTyanglainnya.

a.Kelebihan

1)Membantu masyarakat dalam merencanakan progam

berkurban

2)Iuransimpananyangringan

3)Tidakmemilikibiayaadministrasibulanan

4)Perhitunganbagihasilyangsalingmenguntungkan

5)Fasilitaspemesanan,perawatansertapenyembelihanhewan

kurban

6)Angggotadapatmenyetorkansimpanankurbanpadakantor

KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang maupun dengan

sistem jemputbolaolehmarketing

7)Penyetorandanaolehanggotasendirimaupunoranglain
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disertaibukutabungan.

b.Kelemahan

1)Danasimpanankurbanhanyadapatdiambilpadaseminggu

sebelum harirayaiduladha.

2)Produksimpanankurbankurangdiminatimasyarakatyang

lebih memilih produk simpanan yang lainnya yang lebih

menguntungkan.

3)PencairandanpengambilandanaSIMKU Aulia(simpanan

kurban)hanyadapatdilakukanolehpemiliktabunganyang

namanya tercantum dalam buku tabungan dengan

membawakartuidentitasdanbukutabungan,jikapemohon

SIMKU Aulia berhalangan hadirdapatdiwakilkan kepada

orang lain dengan menyertakan surat kuasa beserta

identitas daripemohon SIMKU Aulia dengan perwakilan

pemohon.
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BABV

PENUTUP

A.Kesimpulan

1.Strategimengingkatkan anggota pada produkSIMKU Aulia diKSPPS

AmanahUsahaMuliaMagelang

a.Memberikan pelayanan yang maksimalkepada anggota berupa

kemudahanaksesmenabungsepertipenjemputandanasimpanandan

persyaratan-persyaratanyangmudah.

b.MelakukansosialisiprodukSIMKU Aulia(simpanankurban)kepada

anggotalama,anggotabaru,maupunmasyarakatdenganmelakukan

kunjungan-kunjungan langsung kepasar-pasaratau tempat-tempat

keramaian.

c.Memberikanhadiahdandiskon

d.MelakukankerjasamadenganpeternakhewandidaerahMagelangdan

sekitarnya

e.Melakukankerjasamadenganbadanamilkurban

f. Melakukanpromosi

2.hambatan dalam meningkatkan anggota pada produk SIMKU Aulia

(simpanankurban)diKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang

a.Masyarakatlebihmenyukaiproduksimpananyanglainnya

b.Kurangnyasosialisasipentingnyamenabunguntukberkurban

c.Kurangnyaminatberkurban

d.Tidaksemuaanggotaberkurbanpadahariraya

e.Sumberdayamanusia(SDM)yangkurangprofesional
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3.ProsedurpembukaanrekeningSIMKUAulia(simpanankurban)diKSPPS

AmanahUsahaMuliaMagelang

ProsedurpembukaanrekeningSIMKUAulia(simpanankurban)diKSPPS

AmanahUsahaMuliaMagelangmemilikikesamaandenganpembukaan

rekening simpanan kurban dengan BMT-BMT yang lainnya dengan

memenuhipersyaratan-persyaratan dan prosedurpembukan rekening

simpanankurban.

a.MendatangikantorKSPPSAmanahUsahaMuliaMagelang

b.MengumpulkankartuidentitasyangmasihberlakuKTP/SIM,baik

kartuaslimaupunfotocopynya

c.MengisiformulirpendaftaranpermohonanSIMKUAulia(simpanan

kurban)

d.MenyetujuipengisiansetoranawalsebesarRp.50.000,-

e.MenyerahkanpersyaratanpermohonanSIMKUAuliakepadakasir

atauteller

f. Setelahsemuaberkas-berkasditerimadandicek,anggotaakan

mendapatkankukutabungan

g.SetelahituanggotadapatmenyetorkanuangRp.10.000,-setiap

hariselamasatutahun

4.Setelah melakukan strategipeningkatan anggota pada produkSIMKU

(Simpanan Kurban) pada KSPPS Amanah Usaha Mulia Magelang

didapatkanhasilyangsangatmemuaskandenganketerangansebagai

berikut:

a.AnggotaprodukSIMKU(SimpananKurban)denganhewankurban

seekor kambing pada tahun sebelumnya sebanyak 5 orang.

Sedangkanpadatahuninimeningkatmenjadi8orang



65

b.AnggotaprodukSIMKU(SimpananKurban)denganhewankurban

seekorsapipadatahunsebelumnyasebanyak1orang.Sedangkan

padatahuninimeningkatmenjadi2orang.

B.Saran

Dengan melakukan strategi-strategipemasaran yang telah diuraikan penulis,

diharapkandapatmeningkatkananggotapadaprodukSIMKUAulia(simpanan

kurban)diKSPPS AmanahUsahaMuliaMagelang.Strategi-strategitersebut

antaralain:

a.Mempererat hubungan antara KSPPS Amanah usaha Mulia

Magelangdengananggotamaupunmasyarakat

b.MenyosialisasikanpridukSIMKUAulia(simpanankurban)kepada

anggotamaupunmasyarakat

c.Meningkatkan kualitas Sumber Daya Manusia agar lebih

profesional.

C.Penutup

Denganrasapenuhsyukurpenulisucapakankarenaatassegalaridhodari

AllahSWTpenulisdapatmenyelesaikantugasakhirini.Penulismenyadaribahwa

penulisan penelitian inijauh darikata sempurna maka dariitu penulis

mengharapkankoreksidemiperbaikandaripenelitianini.Penulismengucapkan

terimakasihkepadaseluruhpihakyangmembantudalam pembuatanpenelitian

ini.
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