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ABSTRAK 

Dalam BPRS PNM Binama terdapat tiga produk tabungan 
yaitu tabungan taharah, tabungan pendidikan, dan tabungan 
jumroh. Dari ketiga produk tersebut produk tabungan yang 
digemari nasabah adalah produk tabungan taharah (tabungan 
harian mudharabah). Akad yang digunakan dalam tabungan 
taharah adalah akad mudharabah yang dalam kerjasama ini 
berlaku bagi hasil dihitung berdasarkan rata-rata pengendapan 
harian. strategi pemasaran yang dilakukan BPRS PNM Binama 
yaitu dengan sistem jemput bola pada nasabah, dan menggunakan 
sistem hadiah. strategi pemasaran yang dilakukan BPRS PNM 
Binama bertujuan untuk menarik para nasabah untuk menabung 
atau bergabung dalam BPRS PNM Binama. Semakin pentingnya 
strategi pemasaran yang diterapkan pada perusahaan, maka pihak 
manajemen dapat meningkatkan produk tabungan taharah yang 
ada di BPRS PNM Binama. Dalam penelitian ini peneliti ingin 
mengetahui strategi pemasaran apa yang digunakan dalam BPRS 
PNM Binama dan peneliti ingin mengetahui kekuatan, kelemahan, 
peluang dan ancaman pada BPRS PNM Binama. 

Metode penelitian yang dilakukan peneliti yaitu 
menggunakan metode penelitian kualitatif karena penelitian yang 
dilakukan berdasarkan pada kondisi obyek yang alami. Data-data 
yang dikumpulkan diperoleh dari hasil wawancara, observasi, dan 
dokumentasi. 

Dari hasil penelitian tersebut strategi pemasaran yang 
dilakukan BPRS PNM Binama yaitu menggunakan prinsip-prinsip 
pemasaran diantaranya adalah teknik, bauran pemasaran dan value. 

Untuk lebih meningkatkan strategi pemasaran selain menggunakan 
prinsip-prinsip pemasaran diatas sebaiknya dalam memasarkan produk-
produk yang ada di BPRS PNM Binama sebaiknya tidak hanya 
menggunakan brosur saja, tetapi bisa dengan membuat baleho-baleho, 
memasang info tentang BPRS PNM Binama di surat kabar dan lainnya, 
dalam undian yang ada di produk tabungan taharah sebaiknya hadiahnya 
lebih ditingkatkan guna menarik para nasabah yang lainnya dan 
meningkatkan kualitas pelayanan kepada nasabah sehingga membuat 
nasabah menjadi loyal terhadap BPRS PNM Binama. 
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MOTTOMOTTOMOTTOMOTTO    

 
 
 

لَكَ مِنَ الْمُرْسَلِينَ إِلا إِنـهُمْ ليََأْكُلُونَ الطعَامَ وَيمَْشُونَ  وَمَا أرَْسَلْنَا قَـبـْ
نَةً أتََصْبرِوُنَ وكََانَ رَبكَ بَصِيراً  فيِ الأسْوَاقِ وَجَعَلْنَا بَـعْضَكُمْ لبِـَعْضٍ فِتـْ

 
 

Dan Kami tidak mengutus rasul-rasul sebelummu, melainkan mereka sungguh 
memakan makanan dan berjalan di pasar-pasar. Dan Kami jadikan sebahagian 
kamu cobaan bagi sebahagian yang lain. Maukah kamu bersabar?; dan adalah 
Tuhanmu Maha Melihat. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

PERSEMBAHAN 
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