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ABSTRAK

BPRS PNM Binama merupakan salah satu Lembaga KanaBgari'ah yang
berada di Semarang, yang terletak di Jalan Altegk8rno Hatta No. 9 Semarang.
Dalam penghimpun dana, pihak BPRS PNM Binama serganmgemiliki berbagai
macam produk, salah satunya produk tabungan pé&adidiaitu simpanan dengan
akadMudharabah mutlagatyang penyetoranya dapat dilakukan kapan saja aelam
jam kerja, sedangan penarikanya tidak bisa diaséniaktu waktu, hanya bisa
diambil pada saat tahun ajaran baru, karna tujgbongan pendidikan itu sendiri
adalah untuk meringankan beban biaya pendidikapiteti BPRS PNM Binama
sendiri masih banyak menghadapi kendala, yaitu masrangnya pemahaman
masyarakat tentang pentingnya pendidikan bagi i@gsan putra putrinya.

Metode yang digunahkan dalam penelitian ini adatediode deskriptif analisis.
Sedangkan metode pengumpulan datanya dengan caeavadi terhadap objek
penelitian, wawancara dengan karyawan BPRS PNM mBan&emarang Cabang
Mijen, dan dokumentasi yang berhubungan dengaripaneni.

Hasil penelitian ini telah penulis lakukan di BPRSIM Binama Cabang Mijen
bahwa strategi pemasaran itu sangat penting dalamasarkan produk agar bisa
diterima.
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