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ABSTRAK

BMT Bismillah merupakan salah satu BMT yang teketh Jl. Raya
Sapen No. 10 Sukorejo Kendal. Sebagai Baitul Maal s¥nwil, BMT Bismillah
menyalurkan produk-produk penyalurandd@mading) yang berupa simpanan
bismillah, simpanan qurban, simpanan haji, simpabanangka bismillah,
simpanan hari tua, arisan motor, simpanan pendidikabungan wisata dan
produk penyaluran daflanding) antara lain : pembiayaan dengan sistem bagi
hasil, pembiayaan dengan system jual beli, pembhraydengan system sewa,
pembiayaan dengan sistem pinjaman.

Peneliti ini dilator belakangi oleh keberhasilararketing fundingdalam
memasarkan produk simpanan bismillah. Keberhasiladapat diukur dengan
perolehan nasabah yang selalum melebihi target gai ratus nasabah perbulan.
Dari latar belakang tersebut peneliti merumuskarsatad yaitu Bagaimana
strategi pemasaran produk simpanan bismillah di BBimillah Sukorejodan
Apa kendala yang dihadapi dalam strategi pemagan@atuk simpanan di BMT
Bismillah Sukorejo.

Berdasarkan uraian yang telah dibahas, maka preiogganan bismillah
merupakan produk tabungan yang berprinsip wadBaagai simpanan nasabah
menitipkan dana kepada di BMT Bismillah dan dapaimtil sewaktu-waktu.
Untuk memasarka produk simpanan bismillah, BMT Bisim tidak memiliki
sigmen yang khusus, sehingga semua masyarakat degajgunakan produk
tersebut. Kegiatan promosi dilakukan dengan jenmmlé agar marketing dapat
menjangkau semua pasar, unsure bauran pemasargndyarapkan oleh BT
Bismillah Sukorejo adalah :strategi produk, strapggmosi, strategi tempat, dan
strategi harga. Kendala yang dihadapi BMT Bismiltitham strategi pemasaran
antara lain : kendala dari luar dan kendala ddarda

Vii



KATA PENGANTAR

Bismillahirrahmanirrahim

Alhamdulillahirobbil ‘alamiin, segala puji bagi Ah SWT Penulis
ucapkan, Tuhan semesta alam raya. Atas segalaHangpahmat, taufig, hidayah
serta ridha-Nya yang telah diberikan kepada pendehingga penulis dapat
menyelesaikan Tugas Akhir ini yang berjudStrategi Pemasaran Simpanan
Bismillah di BMT Bismillah Sukorejo” dengan lancer dan tanpa mengalami

suatu hambatan dan rintangan apapun.

Dalam penyusunan Laporan ini tidak lepas dari bngén, pengarahan,
dukungan, dan dorongan semangat dari berbagai paag turut serta dalam

membantu hingga terlaksananya penulisan Tugas Akhir

Dalam kesempatan kali ini penulis mengucapkan sasih kepada:

1. Bp. Prof. Dr. H. Muhibbin, M.A, Selaku Rektor IAINWalisongo
Semarang.

2. Bp. Dr. Himam Yahya, M.Ag, selaku Dekan Fakultasofomi dan
Bisnis Islam IAIN Walisongo Semarang.

3. Bp.Muchamad Fauzi, H., SE., MM selaku ketua pro@& Perbankan
Syariah IAIN Walisongo Semarang.

4. Bp.Muchamad Fauzi, H., SE., MM selaku Dosen Pemimgdari
Penulis, yang senantiasa telah memberikan arahda lsenbingannya

kepada penulis dalam penyusunan Tugas Akhir ini.

viii



5. Para Dosen Pengajar Program D3 Perbankan Syarlalitasa Ekonomi
dan Bisnis Islam IAIN Walisongo Semarang.

6. Manager BMT Bismillah Sukorejo Nur Rohim besertaffskaryawan
BMT Bismillah Sukorejo yang telah memberikan kesatap, waktu dan
bahan bagi penulis untuk menyusun Tugas Akhir ini.

7. Ayahku dan Ilbuku tercinta yang senantiasa memberidarongan
semangat, dan doa kepada penulis.

8. Teman- teman seperjuangan D3 Perbankan Syarialudiyes angkatan
2011.

9. Semua pihak yang telah memberikan segala bentukudankepada

penulis yang tidak dapat di sebutkan satu per satu.

Penulis mengucapkan terimakasih dan penghargaaggetingginya atas
segala bimbingan, pengarahan, dukungan dan doatgkaigdi berikan. Semoga
Allah SWT memberikan balasan yang lebih baik ategalk yang telah di

lakukannya.

Harapan Penulis semoga Tugas Akhir ini bermanfaéai para pembaca
pada umumnya dan penulis pada khususnya. Dengan berharap kepada Allah

SWT, agar senantiasa rahmat-Nya selalu dilimpakkaada kita, amin.



DAFTAR ISI

HALAMAN JUDUL ..o [

HALAMAN PERSETUJUAN PEMBIMBING ..., ii

HALAMAN PENGESAHAN .....ooiiiiii e en e i

HALAMAN MOTTO ..o \Y

HALAMAN PERSEMBAHAN . ... v

HALAMAN DEKLARASI ... Vi

ABSTRAK s Vii

KATA PENGANTAR .o ii v

DAFTAR ISI oot X

BAB | PENDAHULUAN

A. Latar BelaKang ..........uuueeiiiiiiiieieee s 1
B. Rumusan Masalah ..o 6
O I U1 - o 6
D. MANFAAL ......eeiiiiiiiiiiiiee e 6
E. Metode Penelitian..........c.c.oovviiiiiiiiiee e 7
F. Sistematika PenuliSan ............cccovviiicomeeeiic e 10

BAB ||l GAMBARAN UMUM BMT BISMILLAH SUKOREJO

A. Sejarah Berdirinya BMT Bismillah Sukorejo....ccccccevvvvvvvnnneen. 12



B. VIS AN IS . eneeiieeee e e 15

C. SHrUKIUr OFganiSaASI ...uuuuieeeeeeeeeeeeiiieieeeises e e e e e e eeeeeeeeeeeeeeaseennnnnn 16
D. Job Description OrganiSasi .............eves e eeeeereeeeeeeesnnnnnnnnnnns 18
E. Produk-produk di BMT Bismillah .............cocmeeeeeeeiiiiieeeiiiins 23
F. BentukSosialisasi BMT Bismillah .............cccccoiiiiiiiiiinnnne. 27

BAB Il PEMBAHASAN

A. Strategi Pemasaran Produk Simpanan Bismillah................... 28
1. Pengertian Strategi ......coooeeeeeeeeeeeies e eeeeeeeeeeeeeaeinnnns 28
2. Pengertian Pemasaran ..............cceeeenieeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeennns 29

3. Pengertian Strategi Pemasaran............commeeeeeeeeeee. 29

4. Produk Simpanan Bismillah...............cccciiiiiiiiiiiinnnn, 38
5. Dasar Hukum Simpanan dengan Prinsip Wadi'ah....... 40
6. Strategi Pemasaran Produk Simpanan Bismillah....... 42

B. Kendala-kendala yang dihadapi dalam Strategi Paasa
Produk Simpanan Bismillah di BMT Bismillah Sukoreja........ 49
. ANALISIS ..ttt 52

BAB IV PENUTUP

A, KESIMPUIAN .ottt ettt 54
B. SaAran o 55
G PeNUIUP .t 55

DAFTAR PUSTAKA

LAMPIRAN

Xi



