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MOTTO 

 

                                 

    

 
“ Apabila telah ditunaikan shalat, maka bertebaranlah kamu dimuka bumi, dan 

carilah karunia Allah dan ingatlah Allah banyak-banyak supaya kamu beruntung” 

(QS. Al-Jumuah: 10) 

 

                     

 
“ Atau apakah manusia akan mendapat segala yang dicita-citakanya ? (tidak), 

maka hanya bagi Allah kehidupan akhirat dan kehidupan dunia” (QS. An-Najm: 

24-25) 

  



v 
 

PERSEMBAHAN 

 

Tugas Akhir ini saya persembahkan kepada : 

1. Ayahanda Kiyadi dan Ibundaku tercinta Suemi, yang tiada pernah 

hentinya selama ini memberiku semangat, doa, dorongan, nasehat dan 

kasih saying serta pengorbanan yang tak tergantikan hingga aku selalu 

kuat menjalani setiap rintangan yang ada didepanku. Ayah, Ibu terimalah 

bukti kecil ini sebagai kado keseriusanku untuk membalas semua 

pengorbananmu. Dalam hidupmu demi hidupku kalian ikhlas 

mengorbankan segala perasaan tanpa kenal lelah, dalam lapar berjuang 

separuh nyawa hingga segalanya. Maafkan anakmu ayah, Ibu yang masih 

saja menyusahkanmu. 

2. Bapak A. Turmudi, SH., M.Ag yang telah meluangkan waktu, tenaga, dan 

fikirannya untuk membimbingku dalam penyusunan Tugas Akhir ini. 

3. Special buat seseorang. Buat seseorang yang masih menjadi rahasia illahi, 

yang pernah singgah ( Addien Nur Fahmi ) ataupun yang sempat 

berjumpa. Terimakasih untuk semua-semuanya yang tercurah untukku. 

 

  



vi 
 

DEKLARASI 

 

Dengan penuh kejujuran dan tanggung jawab, penulis menyatakan bahwa Tugas 

Akhir ini tidak berisi materi yang pernah ditulis orang lain atau diterbitkan. 

Demikian juga Tugas Akhir ini tidak berisi satu pun pikiran-pikiran orang lain, 

kecuali informasi yang terdapat dalam referensi yang dijadikan bahan rujukan. 

 

 

 

Semarang, 10 Juni 2016 Deklarator, 

 

 

Rizki Nurjanah 

 

  



vii 
 

ABSTRAK 

 

 

BMT Bina Ummat Sejahtera Cabang Tegal Kota yang terletak di Jl. 

Kapten Sudibyo No. 234 03/03 Debong Lor, merupakan salah satu lembaga 

keuangan syariah yang berada di Tegal. Produk Simpanan Sukarela Berjangka 

dirancang sebagai sarana investasi jangka panjang yang aman dalam menyimpan 

dana untuk masa  depannya. Produk ini didasarkan atas akad Mudharabah 

berjangka, dimana anggota dapat menentukan jangka waktu yang dikehendaki dan 

atas investasi ini anggota berhak atas bagi hasil sesuai nisbah yang disepakati. 

Penelitian ini berpijak pada pokok permasalahan; Pertama bagaimana 

produk simpanan sukarela berjangka, Kedua strategi pemasaran produk simpanan 

sukarela berjangka di BMT Bina Ummat Sejahtera Cabang Tegal Kota. 

Penelitian yang digunakan oleh peneliti menggunakan penelitian kualitatif 

dengan pendekatan deskriptif, dalam metode kualitatif ini penelitian dilakukan 

dengan penelitian lapangan. Penelitian lapangan merupakan studi mendalam 

mengenahi unit sosial tertentu, yang hasil penelitian ini memberikan gambaran 

luas dan mendalam mengenai unit sosial tertentu. Penelitian kualitatif sebagai 

prosedur penelitian yang menghasilkan data deskriptif berupa kata-kata tertulis 

atau lisan dari orang-orang dan perilaku yang dapat diamati. 

Hasil dari penelitian ini menunjukkan bahwa simpanan sukarela berjangka 

adalah produk simpanan yang dirancang sebagai sarana investasi jangka panjang 

yang aman menggunakan prinsip mudharabah, dengan bagi hasil yang kompetitif. 

Untuk karakteristik SISUKA itu sendiri adalah jenis simpanan yang dapat diambil 

pada saat jatuh tempo serta dapat dijadikan jaminan pembiayaan di BMT Bina 

Ummat Sejahtera. Dana dari mitra akan disalurkan pada berbagai macam usaha 

halal dan produktif guna mendukung peningkatan ekonomi umat. Setoran awal 

minimal Rp. 1.000.000 dan penyetorannya dilakukan sekali dan penarikannya 

hanya dapat dilakukan pada waktu tertentu atau tanggal jatuh tempo menurut 

perjanjian antara deposan dengan BMT. Strategi pemasaran yang dilakukan BMT 

Bina Ummat Sejahtera dalam memasarkan simpanan sukarela berjangka yaitu 

dengan: Strategi produk dengan cara menentukan motto, menciptakan merk yang 

mudah diingat, terkesan modern, dan memiliki arti yang positif. Strategi harga 

ditentukan berdasarkan bentuk atau ukuran produk dan kelebihan-kelebihan yang 

dimiliki oleh masing-masing produk. Strategi tempat dalam upaya BMT melayani 

konsumen tepat waktu dan tepat sasaran, petugas BMT langsung mendatangi 

nasabah dirumah-rumah atau ditempat mereka berusaha atau dengan sistem 

jemput bola. Strategi promosi dengan cara melalui brosur, promosi penjualan.  
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