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harta sesamamu dengan jalan yang batil, kecuali dengan jalan 

perniagaan yang Berlaku dengan suka sama-suka di antara kamu. 

dan janganlah kamu membunuh dirimu; Sesungguhnya Allah adalah 

Maha Penyayang kepadamu.”  

(QS. AN Nisaa’ [4]: 29) 
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ABSTRAK 

  

Tugas Akhir ini berjudul “ANALISIS STRATEGI PEMASARAN 
PRODUK SIRELA (SIMPANAN SUKARELA LANCAR) DI KJKS 
BMT AL-HIKMAH UNGARAN”. Penelitian ini dilatar belakangi oleh 
adanya tindakan yang dianjurkan oleh Islam yaitu menabung, karena 
dengan menabung berarti seorang muslim mempersiapkan diri untuk 
pelaksanaan perencanaan masa yang akan datang. Penelitian ini 
dimaksudkan untuk mengetahi bagaimana operasionalisasi produk 
SIRELA di KJKS BMT Al-Hikmah Ungaran dan bagaimana strategi 
pemasaran produk SIRELA di KJKS BMT Al-Hikmah Ungaran. Jenis 
penelitian lapangan (field research) yang bersifat deskriptif, dengan 
menggunakan metode wawancara, observasi dan dokumentasi. Penelitian 
ini dilakukan di KJKS BMT Al-Hikmah Ungaran. 

Tabungan SIRELA merupakan salah satu produk KJKS BMT Al-
Hikmah yang ditujukan untuk membantu mitra dalam berinvestasi. 
SIRELA ini adalah produk penghimpunan dana dari masyarakat yang 
bertujuan untuk mengembangkan jumlah mitra yang berpartisipasi di 
KJKS BMT Al-Hikmah dan menambah jumlah asset produktif yang 
dimiliki KJKS BMT Al Hikmah. Pada dasarnya simpanan sukarela lancar 
bisa diambil sewaktu-waktu. Bagi hasil untuk simpanan sukarela lancar di 
KJKS BMT Al-Hikmah cukup kompetitif karena bagi hasil ini sebesar 
30% untuk mitra dan banyak diminati oleh masyarakat. Strategi 
pemasaran yang dilakukan juga cukup baik karena masih bisa dijangkau 
oleh petugas bagian pemasaran kepada masyarakat. 

Dari hasil penelitian ini diketahui dengan keunggulan-
keunggulan produk SIRELA dan dalam pemasaran SIRELA sudah 
menggunakan strategi yang cukup baik untuk mempermudah para 
marketer dalam mengajak calon nasabah untuk membuka rekening 
SIRELA. Hanya saja kendala yang dihadapi mungkin berasal dari para 
marketer itu sendiri yang  masih kurang dalam mengajak masyarakat 
untuk membuka rekening SIRELA, karena kebanyakan masyarakat yang 
meminta untuk mengajukan pembiayaan. 
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